\NF. 6. (17).

1) Ksztal¢my sie w szkotach
zawodowych na dobrych kupcow,

przemystowcow, rolnikéw i rze-
m.esIniko w.
Dotad ciggle wsréd nas poku-

tujg przesady z czaséw zaborczych
i przedrozbiorowych, - handel

czy rzem.oslo sg zawodami niz-
szego rzedu.
Przeciez szlachta w dawnej

Polsce uwazata zawody miejsk;e
za co$ hanbiacego.

Z podobnemi zapatrywaniami
nalezy raz juz zerwaé¢. Mtodzi,
wypowiedzmy tym 7gubnym
poglrdom walke!

2) Musimy przyzwyczaja¢ sie
od najmiodszych lat do oszczed-
nosci, aby ta drogg nagromadzié

w Polsce wielk ie kapitaty. Zycio
gospodarcze nasze Kki.ltje dotad
przewaza.e dlatego, ze nie umie-
my i nie chcemy oszczedzad.
Inaczej jest we Francji, Anglji,
Niemczech i Ameryce.

.,NOW wycnodzi tu na jaw ta
stara wada szlachecka z czasow
przedrozbiorowych, Kktéra zawsze
objawiata sie w hasle: , Postaw
sie, ale zastaw sir , azczem 13-
czyta sie rozrzutnos$¢ ilekkomysl-
nos¢ panujacej warstwy w Polsce.

Dzi$ niestety rozrzutnosé¢ jest
u nas powszechng, panuje tez w
innych warstwach ludnos$é i dla-
tego zycie gospodarcze nasze na
tem cierpi.

3) Popierajmy zawsze i wsze-
dzie przemyst i wyroby polskie.

Sanacja rzucita hasto popiera-
nia przemystu krajowego. Hasto
to dla nas mitodych narodowcow
nie wystarcza. Ws$réd krajowych
wytworcow sg bowiem takze ele-
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menty obce, ktére nalezy odréz-
ni¢ od rdzenne polskich. Mtody
narodowiec kupuje towary, pocho-

dzgce tylko z fabryk warszta-
téw, nalezacych do Polakow.
Bojkotowa¢ za$ nalezy nie tylko
wytwory zagraniczne, ale takze
towary, wytwarzane w obcych

przedsiebiorstwach w Polsce. A
takich niepolskich przedsiebiorstw
jest u nas niestety jeszcze bardzo
wieie.

4) Obowigzkiem mitodych,
ukonczen.u szkEéT tnchowych, jest
przystgpi¢ do zalozema wtasnego
przedsiebiorstwa zaczynajgc z po-
czatKu od maleg -

Najpiekniejsze przedsiebiorstwa
w Europie, czy w Ameryce roz-
poczynaty od skromnych poczynan.

Praca, energja, wytrwatoscig i
oszczednos$cig rozrastajg sie na,
mniejsze i najskromniejsze przed-
siewziecia

Pamieta¢ tutaj trzeba tylko o
tem, Zze sprzedajgc towar, nie na-
lezy S$rubowac¢ nigdy ceny, leez
z poczatku trzeba zadowoln.¢ sie
matym zyskiem.

Zbyt wygorowane bowiem oe
ay towarow, prowadzg zawsze
przedsiebiorstwo do zguby i ban-
kructwa.

Wiedzg o tej zasadzie dobrze
Zydzi dlatego, zadawali.iajac sie
z poczatku matym zyskiem, bijg
przedsiebiorstwa chrzescijanskie i
dochodza z czasem do wioikich
bogactw i fortun.

Réwniez nalezy przestrzegac
punktualnosci przy wszelkich dos-
tawach. 1 owar bowiem, nie wy-
konany solidnie, czy na czas od-
strecza odbiorcow



