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Organizacja sprzedazy.

W naukowej organizacji
coraz wiecej miejsca,
zaczeto racjonalizacji sprzedazy.
Organizacja sprzedazy rozwijac
sie w czasach ostatnich zaczeta
w odrebng niejako galgz nauki
o handlu. U nas, sprawa ta na-
ogot Spi jeszcze i wszechwiadng
krolowa i nadal jest rutyna.

Tymczasem niewiele, zdawatoby
sie, wysitku myslowego 'na to po-
trzeba, aby zrozumie¢, ze dla
poprawy sytuacji  gospodarczej
pierwszag rzecza u nas, gdzie rgk
roboczych nie brak i robocizna
jest -wzglednie tania, jest nietyle
racjonalizacja wytworczosci, ile —
sprzedazy.

Céz z tego bowiem, ze wytwa-
rza¢ bedziemy coraz wiecej,, jesli
nie potrafimy produkcji sprzedac?
Pod wzgledem za$ umiejetnosci
sprzedazy stoi-my jeszcze, bardzo-
daleko w tyle za narodami han-
dlowo- wycwiczonemi, jak Angli-
cy, Niemcy, Amerykanie i in.
Zdolnosci nam nie brak, dobrych
checi réwniez; brak tylko wiedzy
i wyszkolenia.

Musimy wiec organizowa¢ kur-
sy., gdzie miodzi adepci kunsztu
Merkurego moglimy ksztatci¢ sie
na umiejetnych 1 wytwornych
sprzedawcéw. Potrzebna jest nam
rowniez odpowiednia literatura,
ze znajomosciag rzeczy i zmystem
pedagogicz.nym oprgcowana.

llez za$ nastrecza sie tu waz-
nych i ciekawych niezmiernie te-
matéw. We-zmy n-p. sprawe warun-

pracy
poswiecac

kéw, jakim sprzedawca, by zada-
niu swemu sprosta¢, pod wzgle-
dem umystowym, moralnym i fi-
zycznym musi odpowiadac.

Obok kardynalnego warunku za-
mitowania -do swojego zawodu,
ilez wiasciwosci musi w swej o-
sobie dobry sprzedawca skupic!
Trzeba mu niematej dozy nieugie-
tosc-i, skojarzonej jednakze z bu-
dzaca sym-patje uprzejmoscia, wie-"
le taktu, by natarczywoscig nie
rozdrazni¢ Kklijenta, spo-ro- dbato-
$ci o dobrg prezencje i gust w u-
brani-u, ktére budzag zaufanie nie--
tylko do sprzedawcy, ale i do fir-
my, ktére on reprezentuje; miec
trzeba duzg doze -pewnosci siebie
obok wielkiego daru przekonywa-
nia; duzo wytrwatosci i jaknaj-
wiecej- udzielajgcego- sie innym
entuzjazmu oraz radosci- zycia;
trzeba rzecz jasna, zna¢ poza tem
doskonate swa firme i towar sprze-
dawany, gusty i kaprysy publicz-
nosci, stan rynku krajowego i za-
granicznego, zakres pracy firm
konkurencyjnych i t. d.

Albo inna kwestja. Czy istnieje
u nas dobry podrecznik, traktu-
jacy wyczerpujgco o réznych -spo-
sobach i metodach is-przedazy, ze
Scistem zdefiniowaniem odnosnych
zadan, uprawnien, obowigzkow i
odpowiedzialnosci réznego rodza-
ju przedstawicieli handlowych,
ajentéw, podrézujgcych, akwizyto-
réw, komisjon-eréw, koncesjona-
riuszy, sktadow gtownych, ekspo-
zytur, filij, sktadéw konsygnacyj-

nych i t. d. Prasa, przy najlep-
szych checiach, ksigzek takich ani
kurséw nie zastgpi. Moze ona pod-
kresla¢ tylko istniejgce -potrzeby,
wywolywac inicjatywe, wskazowki
ato-li jej bedg zawsze dorywcze
tylko i fragmentaryczne, niby mi-
gawki kinematograficzne.

Sprzedaz, pamieta¢ nalezy, nie
jest to tranzakcja ekonomiczna
tylko, ale i psychologiczna jedno-
czesnie.

Istnieja  wprawdzie wypadki,
gdzie klij-e-nt poszukuje sam towa-
ru, tak, ze wystarczy z zatozone-
mi rekoma oczekiwa¢ na jego
zgtosz-enie sie. W wiekszosci je-
dnak wypadkéw musi towar po-
szukiwa¢ nabywcy. | rzeczg od-
powiedniej organizacji sprzedazy
jest wiasnie staranie sie o to, aby
domniemany nabywca (kl-ij-ent in
spe), potrafi oceni¢ warto$¢ ofia-
rowanej ustugi, ktdrg sie chce wy-
mieni¢ na pieniadze, aby powziat
0 niej wiadomos¢ i zostat wresz-
cie skfoniony do dania wzamian
za nig gotowki, ktorg rozporzadza.

Jednym ze sposobéw ot6z — na
szeroka skale stosowanym; do celu
takiego w Ameryce jest system
~fotow — up*

W dostownem brzmieniu wyraz
t-en oznacza: ,,$cigaj az do skut-
ku". System' ten -pozwala prowa-
dzi¢ systematycznie i az do kon-
ca zadzierzgnietg w odpowiednim
momencie perspektywe zdobycia
nowego ktiljenta. Przypusémy, z-e
do firmy zwrdci sie kto$ listow-



nie o nadestanie katalogu. Oto i
nowy domniemany w przysztosci
klijent. Sporzadza sie dlah prze-
dewszystkiem specjalng kartke i
notuje nazwisko, adres i charak-
ter zadzierzgnietego stosunku, po-
czem rozpoczyna sie odpowiednio
stopniowang kampanje.. Dajmy na
to, ze na postany katalog adresat
nie reaguje. W okre$lonym termi-
nie wysyta sie odpowiedni cyrku-
larz lub schematycznie zredagowa-
ny list i dajmy na to przychodzi
odpowiedz odmowna. Wtedy bada
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sig przyczyny odmowy i posyta
list bardziej szczegétowy, odpo-
wiednio wyargumentowany. Nad-
chodzi moment, gdy jedno z dwoj-
ga: albo Kklijent in spe jest ,,upo-
lowany", albo sprawe odktada sie
jako pogrzebang ad acta.

Kartki takie sktadajg sie na kar-
toteke, przyczem zapomocg odpo-
wiednich urzadzen ma sie w ewi-
dencji daty, w ktorych sprawa po-
nownie ma by¢ podjeta, aby tak
lub inaczej pchna¢ jg o jeden dal-
szy etap naprzod.

Sktadajcie oszczednosci

w Banku Spotdzielczym w Krakowie, ul. Sw. Marka L. 8.
Bank Spoétdzielczy ptaci odsetki najwyzsze.

Przyjmuje wkiady w ztotych i dolarach. — Wyptaty uskutecznia na
kazde zadanie.

Kapitat gwarancyjny zt. 6,000.000.

PROWIZJA

przedstawiciela handlowego.

Pytania poruszone w nagtowku,
majg znaczenie zasadnicze! dla za-
wodu przedstawicieli handlowych.
Sg one poczesci uregulowane prze-
pisami kodekséw handlowych, o-
bowigzujgcych w Matopolsce i b.
zaborze niemieckim, o- ile za$ cho-
dzi o b. Kongreséwke, to sg one
unormowane zwyczajami handlo-
wemi, jak roéwniez judykaturg sg-
déw handlowych.

Roszczenie przedstawiciela han-
dlowego do prowizji po-wstaje, Kie-
dy za jego posrednictwem tran-
zakcja handlowa doszta do skut-
ku, wizglednie jezeli firma bezpo-
Srednio zawarta transakcje z kli-
jentem z terenu, nalezacego do o-
brebu dziatalnosci danego przed-
stawiciela. Z tego wynika, ze rosz-
czenie do prowizji ma miejsce je-
zeli firma, otrzymawszy zlecenie
od swego przedstawiciela, przyje-
cie tegoz zlecenia do wykonania
potwierdza badz przedstawicielo-
wi, badz klijentowi. Jednakowoz
w tej fazie roszczenie do prowizji
mma tylko charakter warunkowy,
a staje sie ono bezwarunkowem
na skutek wykonania interesu, to
znaczy dostarczenia towaru i o-
trzymlama' zaptaty. Tern niemniej
jednak przedstawiciel handlowy
ma tytut do roszczenia o prowizje,
nawet jezeli towar nie zostat do-

starczony, w wypadku gdy zanie-
chanie dostawy nastgpito z winy
dostawcy, a ten na usprawiedli-
wienie swego postepowania nie
moze sie powota¢ badz na site
wyzsza, badz na ryzyko, dostawy
z powodu zmiany potozenia ma-
terialnego odbiorcy.

Te zasady, dotyczace powstania
roszczenia do prowizji, mogg by¢
w pojedynczych wypadkach zmie-
niane na skutek umowy pomiedzy
domem a przedstawicielem han-
dlowym.

Prowizja, do ktorej w ten spo-
séb powstat tytut, staje sie ptatng,
zaleznie od umowy, z upltywem
potrocza, kwartatu lub miesigca,
w ktorym uskuteczniong zostata
przez klijenta. Jezeli klijent wda-
nymi okresie uiscit tylko cze$¢ na-
leznosci, to w tym samym stosun-
ku jest ptatng i prowizja.

mProwizja, przypadajgca z obra-
chunku przedstawicielowi handlo-
wemu winna by¢ niezwlocznie wy-
ptacana przez dom zastepowany.

W jaki sposob i kiedy ma by¢
wyptacana prowizja jezeli pokry-
cie zostato przed odbiorce towaru
uiszczone wekslami, to o tern o-
bowigzujgce kodeksy handlowe
wyraznie nie mowig. Z punktu
jednak praktyki zyciowej naleza-
toby stang¢ na stanowisku, ze w
razie pokrycia wekslowego prowi-
zja jest ptatna nie po uiszczeniu
wekslu, lecz po otrzymaniu tegoz.
Na uzasadnienie .tej tezy mozna

Przed potgczeniem rzemiosta

z calej Polski.

W dn. 8 i 9 wrzes$nia odbedzie
sie w Poznaniu pierwszy ogdlno-
polski zjazd przedstawicieli orga-
nizacyj rzemieslniczych, co ma o-
czywiscie niematy zwigzek z szyb-
kiem powstawaniem w ostatnich
czasach Izb rzemieslniczych. Ce-
lem Zjazdu jest uzdrowienie sto-
sunkow, panujacych w rzemiosle,
ktore dotad jeszcze nie posiadato
wspolnej organizacji, jednoczac
sie tylko w ramach przestarzatych
cechow, ktére dzi$ juz nie sg w
stanie obroni¢ intereséw zawodo-
wych swych czionkéw.

Wobec tego, ze rzemiosto polskie
w latach ostatnich ucierpiato sil-
nie wiasnie wskutek braku jedno-
§ci, nalezy przypuszczaé, iz Zjazd
poznanski bedzie obestany bardzo
licznie.

powota¢ sie na okolicznosé, ze
dom, otrzymujacy pokrycie wekslo-
we z reguly je u siebie nie prze-
chowuje, lecz je dyskontuje, wzgle-
dnie sam uzywa jako $rodek ptat-
niczy. W ten sposéb weksel staje
sie dla domu zastepowanego row-
noznacznym z gotowka. Na stano-
wisku przytoczonem stawaty nie-
jednokrotnie Izby przemystowo-
handlowe niemieckie i austriac-
kie, wydajac opinje, ze o ile sprze-
daz dozwolona jest na weksle, to
prowizja przedstawiciela handlo-
wego staje sie ptatng po otrzyma-
niu tychze.

Zagadnienie prowizji przy po-
kryciu wekslowem jest niezmier-
nie aktualne obecnie dla przedsta-
wicieli handlowych wobec rozpo-
wszechnienia sie nabywcéw towa-
ru prawie wyltgcznie-na dtugomie-
sieczny kredyt. Przedstawiciel han-
dlowy, nie rozporzadzajacy naogol
kapitatem obrotowym, pokrywa
z wptywdw prowizyjnych swe wy-
datki handlowe i domowe. Nie ma
wiec moznosci oczekiwania z pro-
wizjg, az do czasu wptywu weksli.
W interesie domu lezy tez, aby je-
go przedstawiciel moégt sie inten-
sywnie oddawac pracy akwizycyj-
nej i wszelkim czynnosciom, zwig-
zanym z dziatalnoscig przedstawi-
ciela handlowego. Winien przeto
dom, jako z reguty materjalnie
silniejszy, iS¢ swemu przedstawi-
cielowi na reke, zapewniajgc mu
moznos¢ egzystencji przez wyplate
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Statystyka rzemiesinicza.

Wszystkich ~ warsztatow  rze-
mieslniczych liczy Polska okoto
320.780, a pracujacych w rzemio-
$le 883.070. Do najliczniejszych za-
wodow zaliczajg sie cechy dziatu
spozywczego (piekarze, cukiernicy,
rzeznicy i t. cl) 184.000 i szewskie-
go, ktoéry liczy 204.840 pracowni-
kéw, potem nastepujg kowale
108.910, krawcy 100.450 i stolarze
64.390 pracujgcych. Uczy sie rze-
miosta 260.000 uczni w 321 tys.
warsztatow.

Roczna produkcja rzemiosta pol-
skiego przedstawia wartos¢ prze-
szto 4 miljardow ztotych.

Rowniez w zyciu spotdzielczem
hiorg rzemie$lnicy do$¢ znaczny
udziat. W r. 1924, na 2052 r6znych
spotdzielni z 738.724 cztonkami, by-
to 911 spoéidzielni, w ktérych po-
miedzy innymi cztonkami rze-
miesinikow byto 70.701, a w r.
1928 z 3.219 spotdzielni o 1.056.728
cztonkach juz byto 1.388 spotdziel-
ni, w ktorych pomiedzy innymi
cztonkami rzemie$lnikoéw naliczo-
no 123.245 osob. Przyblizona suma
udziatéw; i wkiadow rzemiosta wy-
nosi 26 milj. ztotych. Kredyty u-
dzielone rzemiesinikom w ciggu
roku, dosiegaty sumy blisko 100
miljonow.

Rzemiosto dotychczas korzysta
zbyt mato z opieki panstwowej i
kredytéw udzielonych z fundu-
sz6w panstwowych, co sie najlepiej

prowizji rowniez i po otrzymaniu
od klijentow pokrycia wekslowego,
nie czekajagc na wplyw odnosnych
weksli. Ze swej strony przedstawi-
ciel handlowy m/usi sie zgodzi¢
na zwrot otrzymanej prowizji
w razie niezaptacenia weksli, o-
czywiscie, o ile to niezaptace-
nie zostato spowodowane z winy
domu zastepowanego.

Czesto majg tranzakcje, oparte
na wzajemnej wymianie Swiad-
czen towarowych. Dom dostarcza
pewien towar, doprowadzonemu
przez przedstawiciela handlowego,
klijentowi, a teri ze sweji strony
dostarcza inny towar, stuzacy jako
pokrycie. W tym wypadku przed-
stawicielowi handlowemu nalezy
sie prowizja w petnej wysokosci,
powinna ona by¢ przytem platna
gotowka. Ta zasada prawana uza-
sadniona jest osiggnietym przez
domi zastepowany wynikiem go-
spodarczym, ktory jest taki sam,
jak gdyby zaptata za towar zosta-

uwidacznia, biorgc pod uwage
warto$¢ produkcji rzemieslniczej
i liczby pracownikéw niewspot-
miernych z dotyczasowem popie-
raniem tegoz. W zakresie, pracy
spotecznej dowiadujemy sie, ze
rzemiosto utrzymuje 100 burs;
w tern chrzescijanskich 47 me-
skich i zenskich o 3081 wychowan-
kach, 9 zydowskich, a o 44 brak
jest blizszych wiadomosci. Szkot
doksztatcajgcych byto w r. 1922 —
197, uczni 17576, a w r. 1928 —
609 i 80.654 uczni, szk6t normal-
nych 55 i uczni 4.084 i 97 i 13.054
w tych samych latach. Szkoty do-
ksztatcajgce sg przewaznie komu-
nalne (546) lub spoteczne (54). —
Normalne dzielg sie na 58 spotecz-
nych, 32 panstwowe i 7 komunal-
nych.

Prasy rzemieslniczej byto w ro-
ku 1872 jedno wydawnictwo. (,,Ga-
zeta Przemystowo-Rzemiesinicza®),
w roku za$ 1925 byto wydawnictw
26, przy nakladzie rocznym 2.701
tysiecy egzemplarzy, gdy w roku
1928 — posiada rzemiosto 36 wy-
dawnictw z 3.042 tys. egzemplarzy
naktadu rocznie.

Polityka rzemiosta w Polsce
idzie w trzech kierunkach. Przede-
wszystkiem w dziedzinie organi-
zacji spotecznej samego rzemiosta
nalezy zanotowa¢ pocieszajacy
badz co badz fakt uporzadkowa-
nia organizacji rzemiosta w Pol-

ta uskuteczniona gotéwkg. Prowi-
zja nalezy sie przedstawicielowi
handlowemu réwniez i w tym
wypadku, kiedy naprzykiad zapta-
ta ma miejisce w drodze wzajem-
nego rozrachunku.

Sprawa prowizji od zamoéwien,
dodatkowo i przestanych domowi
przez klijenta, w pierwszym rze-
dzie zalezy od warunkéw umowy,
zawartej przez przedstawiciela
handlowego zeswym domem. Je-
zeli przedstawiciel handlowy jest
przedstawicielem na caty okreg,
lub jezeli umowa przyznaje przed-
stawicielowi handlowemu wyraz-
nie prawo do prowizji i od zamo-
wien dodatkowych, to oczywiscie,
ze prowizja nalezy sie bezspornie.

W praktyce moga powstawac
nieporozumienia co do prowizji od
zamoéwien dodatkowych tylko wte-
dy, jezeli przedstawiciel handlowy
nie jest przedstawicielem okrego-
wym, lub jezeli punkt omawiany
jest, w umowie pominiety.

sce przez wprowadzenie w zycie
nowej ustawy o prawie Przemysta-
wem. Ustawa wspomniana, majg-
ca na celu ujednostajnienie przed-
tem obowigzujagcych w réznych
dzielnicach Polski ustaw, jest z na-
tury rzeczy dzietlem kompromisu.
Posiada tez wiele niejasnosci i luk
i nie znalazta nalezytego oddzwie-
ku w sferze rzemieslniczej. Nieo-
mal potowa rzemiesinikéw w Pol-
sce protestuje przeciwko wprowa-
dzeniu przez ustawe ich zdaniem
zbednego ograniczenia wolnosci
uprawiania zawodu (dowdéd uzdol-
nienia). Nie zadowalajg naog6t
rzemieslnikbw mate kompetencje
samorzadu gospodarczego, repre-
zentowanego przez lzby Rzemiesl-
nicze. Naogot dazeniem rzemiesl-
nikoéw jest znowelizowanie ustawy,

Z kolei kwestjg pierwszorzednej
wagi jest zaopatrzenie rzemiosta
w tani surowiec i kredyt pieniez-
ny. Niestety, $rodki udzielane do-
tychczas rzemiostu przez panstwo-
we agendy finansowe sg zbyt ma-
te, aby rzemiosto mogty uzdrowic.
Zasilenie rzemiosta nowemi wy-
kwalifikowanemi kadrami czyli
organizacja wychowawcza rzemio-
sta jest sprawa, ktorej wage dla
rzemiosta zbyteczne bytoby pod-
kreslac.

Redakcja

przyjmuje strony w poniedziatki
|yczwartki od godziny 6—.

Dla nalezytego wyjasnienia kwe-
stji trzeba przedewszystkiem usta-
li¢ pojecie ,,zaméwien dodatko-
wych". Sg to zamowienia od Kkli-
jentow, ktoérzy zostali zjednani dla
domu przez przedstawiciela han-
dlowego, a ktérzy nastepnie, na
podstawie pierwszego interesu, u-
dzielajg domowi dalszych zamoé-
wien. Z reguty wiec chodzi w da-
nym wypadku nie o zamowienia
dodatkowe, ktore zostaly przeka-
zane przez przedstawiciela han-

dlowego, — albowiem od takich
zamoéwien prowizja bezspornie sie
nalezy, — lecz o zamoOwienia do-

datkowe, ktore wptynety domowi
od klijenta bezposrednio. Ponie-
waz jest rzeczg niewatpliwa, ze i
do tych interesow’, dodatkowych
przyczynita sie dziatalnos¢ przed-
stawiciela handlowego, ktérego za-
biegliwosci i starannosci dom za-
wdziecza klijenta, przeto wzgledy
stusznosci nakazujg, aby i od in-
teresbw bezposrednich dodatko-



Orzecznictwo sgdowe.

Moc dowodowa ksiegi kasowej,
ofiarowanej przez adwokata dla
wymiaru podatku obrotowego.

Komisja Odwotawcza uzasadni-
ta decyzje, swa tern,, iz dowod z za-
ofiarowanej- przez adwokata i no-
tarjusza L. S. w Chelmie ksiegi
kasowej zostat pominiety z tego
powodu, ze ksiega ta nie ma mo-
cy dowodowej' ksiag handlowych.
Jednakowoz, jakkolwiek jest traf-
ne zapatrywanie wiladzy, ze usta-
wa o0 panstwowym podatku prze-
mystowym  przyznaj© kwalifiko-
wang moc dowodowg tylko ksie-
gom handlowym, to jednak z tego
bynajmniej' nie wynika, by ksiega
mkasowa byla pozbawiona mocy
dowodowej wogdl-e, a o ile chodzi
o wolne zawody, nie prowadzace
ksigg handlowych w szczeg6lnosci.

Wiadza wymiarowa ocenia moc
dowodowsg takich ksigg zaleznie
od okolicznosci konkretnego przy-
padku i powinna w swej' decyzji
rozprawic¢ sie z odnosnym wnio-
skiem dowodowym, t. j. poda¢ do
wiadomosci ptatnika, jak i na ja-
kich przestankach opierajgc sie
ocenita ofiarowany dowod. Temru
obowigzkowi zaskarzona decyzja
nie czyni zados$¢ i z te-go- powodu
Najwyzszy Trybunat Administra-
cyjny uznal-, ze narusza ona for-
my postepowania ze szkoda skar-
zacego, gdyz wadliwe uzasadnie-
nie decyzji utrudnia mu obrone
w postepowaniu kasacyjn-em.

wyc-h, otrzymat on prowizje w pet-
nej wysokosci. Uwzglednienie tego
punktu widzenia lezy zresztg w in-
teresie domu zastepowego, zaden
bowiem przedstawiciel handlowy
nie mogiby sie zgodzi¢ na zastep-
stwo', nakazujagce mu rozwijanie
intensywnej dziatalnosci  celem
zdobycia klijenteli i na nastepna
utrate korzysci z doprowadzenia
tej klijenteli swemu domowi.
Rozpatrzmy teraz sprawe prowi-
zji w wypadkach, kiedy przedsta-
wiciel handlowy nabywa od swe-
go domu towar na rachunek wia-
sny. Prawnie nalezy sie przedsta-
wicielowi handlowemu prowizja
za kazdg tranzakcje, doprowadzo-
ng do skutku za jego posrednic-
twem. Osoba nabywcy jest tu bez
znaczenia i zasadniczo od tego ro-
dzaju interesOw przedstawi-ecie-I
handlowy powinien, otrzymywac
prowizje takg sama, jak gdyby
klijentem byt nie on, lecz ktos in-

ZJEDNOCZENIE

O ile zas wiadza pozwana w od-
powiedzi na skarge uzasadnia po-
miniecie dowodu z ksiegi kasowej
zgodnie z zapatrywaniem wiadzy
| instancji tern, ze ksiega kasowa
ptatnika nie nadaj© sie wogole do
udowodnienia obrotu, podlegaja-
cego podatkowi, poniewaz wyka-
zuje tylko pobrane juz wynagro-
dzenia, a natomiast nie uwzgle-
dnia pretensyj naleznych, lecz
jeszcze niewyréwnanyich, ani tez
pretensyj niesciggalnych, to zapa-
trywanie to jest nieuzasadnione.
Wedtug art. 5 punkt 10 ustawy
za obrot, podlegajacy opodatko-
waniu,, uwaza sie dla samodziel-
nych wolnych zaje¢ zawodowych
zarobek brutta. Interpretujgc po-
jecie zarobku brutto, zgodnie z je-
go okresleniem, zawartem w bez-
posrednio poprzedzajagcym punkcie
9 art. 5 ustawy, ktéry zarobek
brutto w przedsiebiorstwach prze-
mystowych, wytwarzajagcych wy-
roby z cudzych materjatéw, okre-
Sla jako ,,catkowita sume wytna/
grodzenia pobranego" uzna¢ nale-
zy, iz takze zarobek brutto wol-
nych zaje¢ zawodowych obejmuje
W rozumieniu tej ustawy tylko
wynagrodzenia pobrane, a nie
takze wprawdzie nalezne, lecz
jeszcze niewyréwnane. W wypad-
ku, Kkiedy ustawa o panstwowym
podatku przemystowym z 1923 r.
przyjmuje zarobek brutto szerzej,
mianowicie w punkcie' 6 art. 5 u-
stawy tam wyraznie zaznacza, ze
obejmuje ono sume nietylko po-
branych, lecz takze naleznych wy-
nagrodzen.

ny. Zadne wzgledy gospodarcze
nie dajg powodu do' innego stano-
wiska w tej sprawie, poniewaz w
kalkulacji swej firma zgory u-
Wzglednia prowizje przedstawicie-
la handlowego i jest dla niej zu-
petnie obojetng rzecza, komu do-
starcza towar, byle tylko, osiagne-
ta ustalong przez siebie cene.
Jakkolwiek opinja prawnikow
w tej, sprawie nie byla jednolita,
poniewaz niektérzy uwazali, ze ce-
chg zasadniczg przedstawiciela
handlowego jest posredniczenie
pomiedzy domem a osobg trzecia,
to jednakowoz dzi$ obszerna ju-
dykatura, oraz teoretycy prawa
stojg na stanowisku, ze przedsta-
wicielowi handlowemu nalezy sie
prowizja i przy zakupach dla sie-
bie samego. Stanowisko to. jest po-
zate-m zyciowo, zupetnie logiczne,
fakt bowiem, ze przedstawiciel
handlowy staje sie dla swego do-
mu klijentem,, nie powinien przy-

Z tych powodéw Najwyzszy
Trybunat Administracyjny uchylit
zaskarzone orzeczenie z powodu
wadliwego postepowania (wyrok
N. T. A. z dn. 11/IV 1909 r. L. Rej.
922/27 w sprawie skargi Dr. Leo-
narda Skicinskiego w Chetmie).

Podatki.

Nowa rata podatku majgtkowego.

Celem osiggniecia preliminowa-
nych wptywoéw budzetowych Mi-
nisterstwo Skarbu, uwzgledniajgc
jednoczesnie konieczno$¢ wyrow-
nania -miedzy poszczegolnemu gru-
pami ciezaru podatkowego, zarza-
dzito dalszy czesciowy pobér zale-
gtosci z tytulu podatku- majatko-
wego w sposOb nastepujacy:

a) dla ptatnikéw | grupy kon-
tyngentowej od 5 stopnia wzwyz

skali podatkowej- — wyznaczono
nowg rate w wysokosci 1% od war-
tosci majagtku, przyjetej prawo-

mocnie za podstawe wymiaru po-
datku majatkowego;

b) dla ptatnikéw Il i 11l grup
kontyngentowych od 5 stopnia
wzwyz skali podatkowej — wy-

znaczono nowa rate w wysokosci
0.6% od wartosci majatku, przyje-
tej prawomocnie za podstawe wy-
miaru podatku majatkowego.

Rata ta ptatna bedzie w termi-
nie do dn., 10 grudnia 1929 r.

W  wypadkach sprostowania
wartosci majatku na skutek od-
wotan, wzglednie w drodze nad-
zoru,, nalezy za podstawe oblicze-

sparza¢ domowi jakichs specjal-
nych korzysci, wiekszych niz te,
ktére osigga przy dostawach, kli-
jentom)  doprowadzonym  przez
przedstawiciela handlowego,.
Oczywiscie, ze przytoczona tu-
taj teza nie odejmuje domowi pra-
wa zawarowania 'sobie w umowie
Z przedstawicielem handlowym, ze
temuz nie wolno robi¢ na rachu-
nek wilasny interesOw towarami,
przy sprzedazy ktérych posredni-
czy, albo tez, ze przy ewentualnym
zakupie na rachunek wiasny pro-
wizji nie otrzyma. | uznac¢ nalezy,
ze takie stanowisko domu mogto-
by by¢ uznane za stuszne- z uwa-
gi- na interesy obstugiwanej, przez
niego klijenteli, ktéra w osobie-
przedstawiciela handlowego nie
winna s-potka¢ sie z konkurentem,
korzystajacym z dogodniejszych
warunkéw zakupu towarow.



nia nowej raty przyja¢ sprostowa-
ng wartos¢ majatku..

0 wysokosci ptatnych kwot be-
da ptatnicy zawiadomieni pisem-
nie.

W razie nieuiszczenia we wska-
zanym terminie wyzej 0znaczonej
kwoty bedzie ona Sciggnieta przy-
musowo wraz z,karami za zwio-
ke 1 kosztami egzekucyijnemd.

Zawiadomienia bedg doreczone
ptatnikom najdalej do dnia 1 li-
stopada 1939 r.

Ptatnikom, ktorzy uiscili pew-
ne sumy ponad ptatny dotychczas
podatek majatkowy, nadwyzke za-
liczy sie na pokrycie naleznosci,
przypadajagcych do zaptaty.

Powyzszych ptatnikow wezwg
urzedy tylko, do uiszczenia rézni-
cy, przypadajacej jeszcze, do za-
ptaty.
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Czytelniku!

llu Zjednates prenume-

ratorow dla tygodnika ,,Zjednoczenie'?

& £7

W sprawie

Ministerstwo spraw wewn. okol-
nikiem do wszystkich wojewodow
i komisarza rzadu Warszawy za-
rzadzito, . azeby wiladze admini-
stracji ogdlnej wystawiatly za opta-
ta normalng paszporty zagranicz-
ne jednorazowe z terminem waz-
nosci 3-miesiecznym przy podro-
zach do krajow europejskich, 6-cio
miesieczne przy podrézach do kra-
jow zamorskich.

Paszporty wielokrotne winny

Cztonkowie Zjednoczenia Mieszczanskiego i Czy-
telnicy tygodnika popierajcie sie nawzajem—kupujac
towary jeden u drugiego i zlecajgc wykonanie robot
cztonkom Zjednoczenia Mieszczanskiego.

Dwa tygodnie!

W jednym z poprzednich nume-
row ,Zjednoczenia" przedstawi-
fem, sylwetke jednego z tych ,wy-
zyskiwanych" przez ,,majstrow
krwiopijcow".

Niestety, po uptywie kilku tygo-
dni zaledwie., zmuszony jestem po-
ruszyC Isprawe, przedstawiajaca
wartos¢ moralng ,,wyzyskiwane-
go" w innym Swietle znowu.

Rozchodzi sie takze o dwutygo-
dniowe wypowiedzenie, pracy.

Poniewaz jestto sprawa, ktora
obchodzi caly ogot przemystowy i
rzemieslniczy, powtore, chiciatbym,
by te stowa moje doszty do wia-
domosci tak Sgdu pracy jak i Or-
ganizacji robotnikow stolarskich,
poruszam te sprawe publicznie, i
pod sad ogo6tu podaje.

Najpierw o$miele sie zapytac,
dlaczego ustawa, ktéra zmusza
pracodawce do wynagrodzenia 14-
dniowego, nie przewiduje i nie sto-
suje zadnych sankcyj karnych
w stosunku do pracobiorcy, ktéry
te ustawe tamie? Wszakze w cza-
sie najwiekszego ruchu, najruch-
liwszego sezonu, robotnik zabiera
w sobote fartuch pokryjomu, i
staje dc. pracy w innej pracowni,
gdzie mu dano 10 groszy wiecej
na godzine, lub poprostu rnarkie-
ruje chorobe, by swoje wiasne fu-
szerki pokonczyc¢.

Czemuz ustawa tu nie wkracza?

Ale nie oto sie rozchodzi w tym
wypadku. Chcac uporzadkowaé
stosunki w pracowni, chcgc usu-
ng¢ poprostu anarchje wprowa-
dzong w niej przez pewne je-
dnostki, zmuszony bylem takze i
z powodu braku pracy, da¢ wy-
powiedzenie swoim pracownikom,
z ktorych jeden pracowat kilka
lat stale, z przerwg, ktdrg sam spo-
wodowat, odchodzac bez wypowie-
dzenia, z miejsca. | od tej. chwili
wypowiedzenia zaczyna sie sabo-
taz, przedtem tajny, obecnie jaw-
ny. Robota, ktdérg w godzinie moz-
na zrobi¢, trwa godzin kilka.

Do tego robote tak sie ,,mordu-
je" poprostu, ze wstawia sie do. o-
kien swiadomie potamane szpro-
sy, robi sie kwatery krotkie., zwy-
dzierane przy czyszczeniu. Drzwi
o 6 cm. za krotkie, pasowanie
1 drzwi 12 godz. z przybiciem co-
kotu. I mowi sie, ze i tak zaduzo
zrobione. Jedng nads$wietlnie pa-
suje sie 2 godz. w pracowni,
a kwatery 2 od maszyny zbija sie
5 godzin. A wszystko, dlatego, ze
».dwa tygodnie i tak przerobie,
a on mi zaptaci¢ musi, bo. go sad
pracy zimlusi do. tego".

Przy odbieraniu wykonczonej
pracy, na zwrécong uwage, ze ta-
kie postepowanie jest nieuczciwo-
$cig, pracobiorca odpowiada cy-
nicznie i wobec $wiadka: ,Co. mnie
to obchodzi? Juz ja was naucze.

£2£7 4PI& &

paszportow.

by¢ wystawiane z terminem waz-
nosci 6-cio miesiecznym..

Niezaleznie od powyzszego min.
upowaznito, wojewodoéw do udzie-
lania w drodze wyjatku zezwolen
na wystawienie paszportow za o-
ptatg normalng na jednorazowy
wyjazd zagranice z terminem waz-
nosci do 12-tu miesiecy, w .wypad-
kach, gdy zachodzi koniecznosé
wydania paszportu z diuzszym
terminem waznosci, czy to z uwa-
gi na dilugotrwalg podroz, czy tez
ze wzgledu na udowodniong nie-
mozno$¢ osiggniecia zamierzonego
celu w normalnym terminie waz-
nosci paszportu.

Ja wam. pokaze. Juz ja sie przy-
stuze, ze tej roboty wam nie od-
biorg".

Notabene roboty, ktdérg sam wy-
konywat i tak za swojg jak i za
prace drugich  wspotpracowni-
kéw, byt odpowiedzialny wedtug
dobrowolnie zawartej umowy.

Dzi$ te robote musze przerabiac,
co mnie narazi na koszta pienigz-
ne, na niedotrzymanie terminu do-
stawy, koszta 1 nieprzyjemnosci
z tem potgczone. Bo i robota ,re-
perowana" chociaz nowa, swej pet-
nej wartosci po. przerébce miec¢ nie
bedzie,

I dlatego z tego miejsca zapytu-
je: Sad pracy, Organizacje Robot-
nikow stolarskich, jak rowniez i
Szanowng Redakcje: Co ma w tym
wypadku uczyni¢ pokrzywdzony
»wyzyskiwacz", aby pokry¢ swa
tak moralng jak i materjalng
szkode? Wyzyskiwacz pracujgcy
12 godzin na dobe, aby zy¢?

Nazwiska danego, osobnika nie
wymieniam.

Lecz poniewaz sprawa oprze sie
0o sad, uczynie to. po ogtoszeniu
wyroku.

Nadmieniam tylko, ze tak w
~Krwiopijey", jak i w dzisiejszym
artykule, fakta sa prawdziwe, i
stwierdzone $wiadkami.

Sebastjan Wojcik.
17 sierpnia 1929.
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Doiaréwka 4-proc. pozyczka inwestycyjna.

Z posrod papierow panstwowych
jednag, z najpopularniejszych jest
Doiaroéwka. Pierwsza serja tej. po-
zyczki, wypuszcza w dolarach
podczas okresu inflacyjnego’, gdy
ucieczka od marki polskiej stata
sie objawem naturalnym, stopnio-
wo zyskiwata sohie chetnych na-
bywcow.

Co 3 miesigce odbywajgce sie
ciggnienia, przyczem 2 razy do ro-
ku mozna wygra¢ 40.000 dolaréw
jest niemalg przyneta, zwiaszcza
dla tych, ktérzy tudza sie nadzie-
ja, ze gtébwna wygrana padnie,
wiec tak fatwo, mozna sie wzbo-
gaci¢. Roéwniez wielkim jest plu-
sem fakt, ze nominalna wartos¢
pozyczki byta dos¢ niska' (5 doi.
okoto zi, 45), a wiec dostgpna dla
szerszych mas. Powodzenie pierw-
szej serji, gdy po pieciu latach po-
zyczka podlegata wykupowi', przy-
czynito sie do powodzenia drugiej
serji, do nabycia ktérej przystu-
giwalo prawo przedewszystkiem
posiadaczom pierwszej serji drogag
wymiany. Niezaleznie jednak od
odbiorcow, rekrutujgcych sie ze
sfer mniej zamoznych, ktorzy raz
nabytej pozyczki nie wypuszczali
na rynek, gdyz przywigzywali sie
do numeru, rozwineta intensyw-

Jak nalezy odnosic¢
sie do przedstawiciela
handlowego.

Przedstawiciel handlowy jest
czynnikiem twdérczym, w dziedzi-
nie obrotu towarowego. Nie jest on
bezmysinym wykonawcg zlecen
swego mocodawcy, wkiada bo-
wiem w swag prace inicjatywe wia-
sng, opartg o0 znajomos$¢ rynku i
potrzeby klijenteli.

Przedstawiciel handlowy nie be-
dzie ofiarowywac¢ towaru, o Kkto6-
rym wie zgory, ze nie moze miec
zadnych widokéw na sprzedaz, na-
tomiast bedzie starat sie zacheci¢
kllijenta do zainteresowania sie ar-
tykutem, ktéry moze- by¢ korzyst-
nym, czy-to pod wzgledem ceny,
gatunku, lub tez jako co$ zgota
nowego. W tego rodzaju dziatal-
no$¢ wkiada przedstawiciel han-
dlowy catg swg inwencje. Dla te-
go celu musi sie on odznacza¢ in-
teligencja, aby potrafi¢ przetamac
naturalng zupetnie nieufno$¢ i
nieche¢ klijenta, ktory zwykle wo-

ng dziatalnos¢ spekulacja zawodo-
wa, zawierajgc nietylko tranzakcje
kasowe, lecz i na blizsze i dalsze
terminy. Skutek -byt ten, ze kurs
stopniowo w trojnaséb sie pod-
niést w stosunku do wartosci no-
minalnej.. Nic wiec dziwnego., ze
ten tak sztucznie podniecony kurs
musiat predzej czy pdzniej sie za-
tamac.

I rzeczywiscie tak sie stato.
W czasach ostatnich kurs utrzy-
muje sie w granicach 150% ceny
nominalnej, co przy pozyczce pre-
miowej nie mozna uwazac¢ za wy-
goérowany.

Subskrypcja pozyczki inwesty-
cyjnej, pomimo, ze ogtoszona zo-
stata w potowie roku zesztego, pod-
czas feryj letnich, gdy lwia czesé
ludnosci korzystata z wywczasow,
miata zupetne powodzenie. Sub-
skrybentami jednak nie byli dro-
bni posiadacze, ktorych nie brak-
toby w innej porze roku, lecz spe-
kulanci zawodowi, ktorzy stali sie
panami sytuacji. Kurs wprawdzie
popedzono do 140%, lecz gdy w
nieodpowiednim momencie przy-
stgpiono do. realizacji, kurs sie. za-
tamaty Kryzys w zyciu gospodar-
czym w zwigzku z chronicznym
brakiem gotowizny byt jedng

li chadza¢ utartemi drogami, ani-
zeli szuka¢ nowych bogow.

Ale w kazdemj przedsigbiorstwie
poszukiwanie nowosci czy to w
metodach pracy, czy to. w dzie-
dzinie zrodet pokrywania swego
zasiegu na nowe kategorje klijen-
téw, jest niezbednym, warunkiem
rozwoju. Sam kierownik przedsie-
biorstwa nie ma jednakowoz cze-
sto moznosci, albo tez nie potrafi
wyzyska¢ nalezycie moznosci roz-
wojowych interesu, zaniedbujgc
nieraz najbardziej pomysine po
temu okazje.

W tych wypadkach przedstawi-
ciel handlowy moze sta¢ sie nieo-
cenionym pomocnikiem, dajacym
inicjatywe, podsuwajgcym Swieze
pomysty, wyszukujacym racjonal-
ne zrodia /zakupdw, utatwiajgcym
klijentowi korzystne porozumienie
siec z domem zastepowanym, a cze-
sto jest on w stanie przedstawic
rozne mozliwosci charakteru wrecz
rewelacyjnego.

Kupiec S$wiatty oraz doswiad-
czony przemystowiec umiejg wy-
korzysta¢ te strone dziatalnosci

Z przyczyn, tamujacych popyt na
ten walor, aczkolwiek bardzo ko-
rzystny plan wygranych, rzadko
spotykany przy tego rodzaju po-
zyczkach premjowych zagranicz-
nych, winien byt zacheci¢ wielu do
kupna.

Niewatpliwie celem rozpo-
wszechnienia tego waloru i zazna-
jomienia szerszych mas z planem
wygranych nie byla zorganizowa-
na na szersza skale propaganda
i to przypuszczalnie mogto byé
rowniez powodem, ze zlecenia ha
kupno nie naptywajg do. insytucyj
bankowych w takim stopniu, jak
tego nalezato sie spodziewac. Bo
wszak, oprocz prospektu, ogtoszo-
nego rok temu, zadna akcja rekla-
mowa po. dzi$ dzien nie byta przed-
siebrana. Wprawdzie- kurs w o-
statnich czasach podnidst sie do
stu kilkunastu ziotych za zt. 100
mominal. (a byl zaledwie Kkilka
ztotych ponad al pari), to. jednak
jest stosunkowo nizszy od Dola-
rowki. Nie mozna oming¢ milcze-
niem faktu, ze niestusznie Kkurs
4% Prem. Poz. Inwestycyjnej jest
nizszy od Dolaréwki.

Motywy tego, twierdzenia sg na-
stepujgce: Doiarowka podlega je-
dnorazowemu skupowi 1 marca
1931 r., a wiec nie umarza sie.

Inwestycyjna corocznie po zt 5
miljonéw (sztuk 50.000) sie uma-

przedstawiciela handlowego., stu-
chajac 'jego rad i zaznajamiajgc
sie bez uprzedzenia z ofiarowanym
przez niego materjatem.

Zdarza sie jednak dosy¢ czesto,
ze sfery handlowe i. przemystowe,
nie doceniajac witasciwie tworczej
roli przedstawiciela handlowego,
odnoszg sie do niego z pewnego,
rodzaju lekcewazeniem, bez nale-
zytego poszanowania dla jego cza-
su i traktujg go niechetnie., jak
kogos, ktory przeszkadza w nor-
malnym toku pracy. Przy takim
stosunku najlepsze nieraz pomy-
sty trafiaja na przyjecie wysoce
nieprzychylne, a przedstawiciel
handlowy nietylko. Zze nie osigga
ze swego trudu korzysci osobi-
stych, lecz narazony bywa na u-
pokorzenia natury osobistej, cal-
kiem niezastuzone.

Godzi sie przeto przytoczy¢ ja-
ko przykiad, ze na Zachodzie wiel-
kie przedsiebiorstwa rozumiejg ko-
rzysci dziatalnosci przedstawiciela
handlowego, zgtaszajacego, sie do
nich z ofertami, przepisy, jakie
znany dom towarowy Tietza oprg-



rza, wiec szanse wygrania stopnio-
wo sie zwiekszaja. Przy Dolar6w-
ce na m-i-ljon sztuk wygrywa rocz-
nie zaledwie 428 sztuk, gdy przy
Inwestycyjnej w | potroczu na
450.000 sztuk pada 1230 wygra-

Wiadomosci

Wygotowanie rdzy.

Obliczono, ze szkody, jSkie wy-
rzadza rdza, 6w wrog nieubtaga-
ny zelaziwa, wynoszg rocznie na
Swiecie sume 500 miljonéw f. szt.

Nauka znalazta wreszcie sku-
teczng na te plage bron, w posta-
ci szarego proszku, posiadajgcego
wiasnos¢, ze bedac posypany na
rozgrzang powierzchnie pokrytego
rdzg metalu nietylko rdze rozpusz-
cza-, ale pozostawia doskonale po-
bielong (pocynko-wang) powierz-
chnie.

Srodek ten, wynaleziony przez
pewnego uczonego kanadyjskiego,
a ktérego skitad chemiczny trzy-
many jest w tajemnicy, wyrabiany
jest pod nazwg ,,Soldo" przez fir-
me ,Soldo Company, Sicilian
Ho-usce” (London W. C. 1. Sicilian
Avenuej.

SposO6b oczyszczania polega na
tem, ze metal rozgrzewa sie na
ptomieniu gazowym do- odpowie-

cowat dla swych kierownikéw dla
dziatlu zakupow. Sg one tak inte-
resujgce, ze podamy je w catosci.

Zalecenia te ujete sa w para-

grafy i majg tre$¢ nastepujaca:
1 1) Kieruj niezwtocznie dostaw-
ce lub przedstawiciela, zgtaszaja-
cego sie do magazynu, do- biura
ofert. Oferty powinny by¢ tam
przyjete, przyczem przyjmowanie
ofert winno- z reguty odbywac sie
przed potudniem.

2) Nie kaz przedstawicielowi
handlowemu czeka¢, < ile mozna
tego unikngé. Albowiem wiasnie
czas przedstawiciela handlowego
to jego pienigdz.

3) Odnos sie do przedstawiciela
handlowego, sktadajacego oferte,
tak, jak to przysto-i powaznemu
kupcowi. Albowiem przedstawi-
ciele handlowi sg to- przewaznie
dzielni, doswiadczeni ludzie. Sg to
rowniez ludzie kulturalni i wy-
ksztatceni, odczuwajgcy bolesnie
wszelkie lekcewazenie i niepo-sza-
nowani-e.

4) Odno$ sie do przedstawicie-
la handlowego zyczliwie- i przy-
jaznie. W ten sposOb skorzystasz
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nych, w Il poétroczu na 425.000 —
1190.

Szanse wygrania przy D-olaréw-
ce gtéwnej wygranej: jeden na mi-
ljo-ii, przy Inwestycyjnej — jeden
na 450.000 lub 425.000.

gospodarcze.

dnio wysokiej temperatury, na-
stepnie posypuje sie powierzchnie
zardzewiatg preparatem ,Soldo",
poiczem po chwili dos¢ silnego- dy-
mienia, proszek topi sie i powleka
powierzchnie polewg cynowa.
Preparat znalazt juz szerokie
w Anglj-i zastosowanie. Miedzy in-
nemi, wprowadzono- go z pPOwWO-
dzeniem do Admiralicji, Minister-
stwa lotnictwa, Arsenatu w Wo-ol-
wicli, Elektrycznych tramwaji w
Londynie, tudziez szeregu elek-
trowni i towarzystw kolejowych.

Meble.

W handlu meblami panuje obec-
nie zastdj oddawna nie-notowany.
Obroty w r. b. sg znacznie mniej-
sze niz w ubiegtych latach. Ostat-
nio obroty jeszcze bardziej zmniej-
szyly sie i w zwigzku z tem skia-
dy fabryczne i u kupcow zatado-
wane sg towarami. Krajowa pro-
dukcja mebli przez dtuzszy czas

napewno wiecej, niz gdybys go-
-przyijat niechetnie. Nie daj przed-
stawicielowi handlowemu odszu-¢,
ze od ciebie i twego- uznania zale-
zy, aby mu udzieli¢ zamoéwienia
lub go odméwic.

5) Nigdy nie méw odrazu: ,,nie
marny”*zapotrzebowania". Nie méw
rowniez zgoéry: ,'ten artykut jest
dla nas bez wartosci". Wystuchaj
uwaznie tres¢ oferty, a nuz zawie-
ra ona -co§ nowego i dobrego. Je-
zeli jednakowoz stwierdzisz, ze o-
ferta nie moze cie interesowac, nie
zajmuj sie nig zbyt dlugo- i nie
zatrzymuj- przedstawiciela handlo-
wego zbedng potrzeba.

G) Nie zapraszaj przedstawicie-
la handlowego-, aby zgtosit sie- w
terminie poézniejszym, o ile mniej
wiece] nie jestes przeswiadczony,
ze udzielisz zamowienia. Jezeli za$
umowite$ sie z przedstawicielem
handlowym -na jaki$ okreslony
termin, to badz punktualnym.
Zmuszajgc bowiem przedstawicie-
la handlowego- do- oczekiwania,
winien mu jeste$ moralne odszko-
dowanie.

7) Przy dawaniu zlecen poste-

utrzymywana byta na jednym po-
ziomie, jednakze wskutek stale
zmniejszajgcego sie zbytu o-statnio-
zostata powaznie ograniczona. Nie-
ktore krajowe fabryki mebli prze-
prowadzity u siebie wieksze re-
dukcje personalu.

Wyptacalnos¢ w tej branzy jest
staba; liczba weksli protestowa-
nych bardzo duza. Dalsze -prolon-
gaty terminéw ptatnosci, wynika-
jacych ze starych zobowigzan sg
stale na porzadku dziennym. W o-
statnich czasach liczba weksli
protestowanych jeszcze- bardziej
wzrasta. Ceny ostatnio nie uleglty
zmianie. Przebywamy w Kkraju
kryzys gospodarczy branza to od-
czuwa w wysokim stopniu. Po
mys$lInie rozwijajacy sie od nie-
dawna krajowy przemyst meblo-
wy, wskutek znacznie zmniejszo-
nego zbytu i stabej wyptacalnosci
w tej branzy znajduje sie obecnie
w trudnej sytuacji finansowej-.

Zapisujcie sie do Ligi
Obrony powietrznej
I przeciwgazowej.

puj z namystem i kierujac sie wy-
tacznie interesem przedsiebiorstwa.
Nigdy nie nabywaj towaru li tyl-
ko -przez wzglad na znajomosc,
grzeczno$¢ lub stosunki.

8) Udzielajac zamdwien, czyn to
zawsze -na pisSmie, nigdy za$ ustnie,
a tylko w razach nagtych — tele-
fonicznie. W ten sposob zapobie-
gniesz  nieporozunnieniom, oraz
zao-szczedzisz przykrosci przedsta-
wicielowi handlowemu, twojej fir-
mie, oraz samemu sobie.

Warto bytoby, aby przepisy te,
nacechowane wysoka kulturg, po-
szanowaniem pracy i czasu przed-
stawiciela handlowego, uznaniem
j-eg-0 pozytecznej- dziatalnosci, o-raz
przepojone -doswiadczeniem i ma-
droscig kupiecka, zostaty sobie po-
wszechnie przyswojone przez na-
sze sfery gospodarcze i znajdowa-
ty state zastosowanie w stosun-
kach z przedstawicielami handlo-
wymi. A watpi¢ nie mozna, ze
efekt gospodarczy tego byt-by pod
kazdym wzgledem korzystny.
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Komunikacja autobusowa.

W Nr. 56 ,Dz. Ust. R. P.“ ogto-
szone zostato rozporzadzenie Mini-
strow Robdét Publicznych i Spraw
Wewn. o ruchu na drogach pu-
blicznych autobuséw, stuzacych
do utrzymywania publicznej ko-
munikacji.

Autobusem publicznym w rozu-
mieniu rozporzadzenia jest pojazd
mechaniczny, nie biegnacy po szy-
nach,, poruszany przez umieszczo-
ny na nim silnik i uzywany do za-
robkowego przewozenia siedmiu
lub wiecej' osob, nie liczac Kkie-
rowcy.

W autobusach publicznych moc
silnika musi by¢ wystarczajgca do
zapewnienia regularnosci ruchu
nawet przy niezadawalajagcym sta-
nie drég. Kota muszg posiadac
pneumatyczne obrecze gumowe.
Szerokos¢ i dtugos¢ siedzenia nie
powinna by¢ mniejsza niz 045 m
na kazdego podroznego. Miejsca
stojgce moga by¢ urzgdzane tylko
na specjalnych pomostach.

Miejsce dla-kierowcy winno, za-
pewnia¢ mu doktadng obserwacje
drogi i wygodny dostep do przy-
rzagdéw kierowniczych i hamulco-
wych. Wysokos$¢ wnetrza autobu-
sow krytych nie moze by¢ mniej-
sza niz 1(5 m, ilos¢ za$ drzwi nie
mniejsza od dwaoch.

Szczegbtowo wyliczone jest zao-
patrzenie autobusu publicznego,
jak miernik szybkosci wraz z przy-
rzadem rejestrujgcym, wskazniki
kierunku, boczne lustro, gasnica,
apteczka i t. p. Nadto urzagdzenie
autobuséw krytych winno, zapew-
nia¢ dostateczne przewietrzanie, o-
Swietlenie oraz ogrzewanie pod-
czas chtodow. W kazdym autobu-
sie, jak rowniez w miejscu posto-
ju autobuséw ma by¢ wywieszo-
ne: rozkiad jazdy, taryfa i przepi-
sy dla podréznych. Autobusy win-
ny by¢ utrzymywane w stanie na-
lezytej sprawnosci technicznej,,
a personel obstugi winien by¢ czy-
sto przyodziany oraz mie¢ stosow-

Prosimy usilnie czytelni-

kow o wplacenie zalegtej
optaty prenumeracyjnej.

Geny ogtoszen:

ne odznaki, umozliwiajace odroz-
je tez szereg obowigzkow przed-
nienie. Rozporzadzenie przewidu-
siebiorcy, utrzymujgcego komuni-
kacje autobusami, w stosunku do
wiladzy wojewddzkiej administra-
cji ogdlnej, umozliwiajacych kon-
trole; ponadto przedsiebiorca obo-
wigzany jest Scisle stosowac sie
do, rozktadu jazdy bez wzgledu na
ilos¢ zajetych miejsc w autobusie
oraz nie pobiera¢ optat wyzszych
niz przewidziane w taryfie. Zaka-
zane jest przyjmowanie wiekszej
liczby podréznych niz  wynosi
przepisana ilos¢ miejsc, jak row-
niez podréznych w stanie nie-
trzezwym i niechlujnych. Zakaza-
ne jest zabieranie do autobusow
przedmiotow niebiezpiecznych, jak
materjaty wybuchowe, bron nabi-
ta i t. p oraz zwierzat z wyjatr
kiem drobnych, ktére bez niedogo-
dnosci dla podréznych mogg by¢
trzymane na kolanach. Najwieksza
szybkos¢ autobusu nie moze prze-
kracza¢ 40 km na godzine. Dla
rozwijania wiekszej szybkosci wi-
nien przedsiebiorca uzyska¢ spe-
cjalne zezwolenie Ministra Robét
Publ.

W stosunku do podréznych,
rozporzadzenie ogranicza sie do,
szczegOtowego, wyliczenia szeregu
czynnosci zakazanych w czasie
podrozy, a majacych na celu bez-
pieczenstwo, ulatwienie pracy per-
sonelu oraz wygode wspOlpodro-
zujacych.

Za przekroczenie przepisow o-
mawianego rozporzadzenia prze-
widziane sg sankcje, karne, usta-
nowione w wyzej wzmiankowanej
ustawie o przepisach porzadko-
wych na drogach publicznych,
a ponadto ustanowiona jest do-
datkowa kara na kierowcéw, prze-
kraczajacych dozwolong szybkosc.

Autobusy, kursujgce obecnie,
winny by¢ w ciggu roku dostoso-
wane do wymagan rozporzadze-
nia, jednakze witadza wojewddzka
moze w wyjatkowych wypadkach
zezwoli¢ na odstepstwa od po-
szczegolnych wymagan, gdy zasto-
sowaniu sie do tych wymagan
stoi na przeszkodzie budowa au-
tobusu, zapewniajgca jednak w in-
ny sposob bezpieczenstwo oraz
wygode podréznych.

Termin wejscia w zycie rozpo-
rzadzenia ustalony jest na 1 wrze-
$nia 1909 r.

Kasa
ogniotrwata Nr. |

okazyjnie

do sprzedania.

Wiadomos$¢ w  Administracji
Tygodnika »Zjednoczenie«, ul. $w.
Marka I.. 8 — od 9—1 przed poi-

FABRYKA WYROBOW METALOWYCH i ODLEWARNIA METALI

ALOJZY

Podgorze-Krakow

MALINA

ul. Dlugosza 8

wyrabia masowo okucia budowlane, jak klamki do drzwi i okien,
antaby w réznych wzorach. — Okucia niklowane do samocho-
déw, oraz toaletowe do tazienek. — Przybory pozarnicze i t. p.

— Naprawa maszyn masarskich. —
Odlew i toczenie tozysk.

Strona ogtoszeniowa dzieli sie na 3 szpalty. — Ogtoszenia zwyczajne
22 grosze za 1| cml — Ogloszenia w tekscie 30 groszy za 1 cml
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