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Cztowiek w handlu zagranicznym Polski

W zadnej gatezi gospodarstwa powodzenie nie
jest tak uzaleznione od cziowieka, jak w handlu.
O ile w handlu wewnetrznym do powodzenia wy-
starczy przede wszystkim przedsiebiorczos¢ kupca,
znajomos$¢ branzy, wyksztatcenie teoretyczne w za-
kresie $rednim i pewna ilos¢ szczescia, o tyle w han-
dlu zagranicznym wymogi personalne pod tym wgle-
dem sg duzo wieksze. Tu odpowiednie przygotowa-
nie fachowe zaréwno teoretyczne jak i praktyczne
jest warunkiem powodzenia sine qua non. Liczeb-
nos¢ fachowych i przedsiebiorczych kupcéw miedzy-
narodowych zagranicg jest niewatpliwie najpowaz-
niejszym czynnikiem rozwoju ekspansji gospodarczej
kraju.

Rozumiejg to doskonale Anglicy, Niemcy, Fran-
cuzi, Czesi i inni, ktorzy sprawie wytworzenia eki-
py jaknajwyzej wykwalifikowanych kupcéw i przed-
stawicieli handlowych, opracowujacych zamorskie
rynki zbytu — pos$wiecajg wiele uwagi, nie szcze-
dzac na ten cel — powaznych funduszow.

Dla Polski sprawa rozwoju ekspansji gospodar-
czej jest nietylko koniecznoscig polityczng, czy am-
bicjg ale przede wszystkim potrzeba gospodarcza. Ra-
cjonalizacja koniecznego importu dla zaspokojenia
naszych potrzeb, gtéwnie surowcoéw oraz koniecznosé
eksportu nadwyzek naszej produkcji wymaga catej
armii wykwalifikowanych pracownikéw.

Zagadnienie metodycznego przygotowywania
kandydatow do pracy w handlu zagranicznym byto
doceniane w Polsce od dawna, jednakze dopiero
z poczagtkiem roku biezgcego — sprawa weszia na
droge realizacji, dzieki przyznaniu na ten cel przez
rzad powazniejszego funduszu.

Przygotowanie fachowej sity do pracy w han-
dlu zagranicznym wymaga wychowania do nigj
cztowieka. Pierwszym zatem etapem tego wycho-
wania musi by¢ szkola. Zawodowe szkolnictwo
w Polsce uwzglednia juz specjalizacje i w tej dzie-
dzinie, chociaz w bardzo jeszcze szczuptym zakre-
sie. Ze szkét na poziomie $rednim dadzg to wy-

ksztalcenie tworzone obecnie Ill klasy licebw han-
dlowych, przewidujgce kursy specjalizacji w handlu
zagranicznym. Poza tym Liceum Handlowe w Gdy-
ni posiada Il klase specjalizacji w handlu morskim.

Ze szkotl wyzszych na pierwszym miejscu stoi
Akademia Handlu Zagranicznego we Lwowie, inne
zas Wyzsze Szkoly Handlowe w Polsce jakkolwiek
niestety nie majg jeszcze specjalnych wykladéw
poswieconych teorii i praktyce handlu zagraniczne-
go, to jednak w szeregu innych wykladéw z dzie-
dziny ekonomii czy organizacji handlowej — dajg
teoretyczne podstawy do pracy w handlu zagra-
nicznym.

Jezeli idzie o drugi etap pracy wychowawczej
t. j. o danie moznosci miodemu cztowiekowi, przy-
gotowanemu do tego zawodu teoretycznie — odby-
cia praktyki w handlu zagranicznym, to tu z po-
mocg przyszto w r. b. przyznanie przez rzad
wspomnianego juz funduszu.

Zostat on rozdzielony czesciowo na sfinansowa-
nie praktyk miodych ludzi o ekonomiczno - handlo-
wym wyksztatceniu, ktérzy rozpoczynajg specjali-
zacje w jednej z gatezi handlu zagranicznego, cze-
sciowo za$ na sfinansowanie organizacji i rozbudo-
wy aparatu handlowego zagranicg. Do takiej to
pracy uzyci zostang fachowcy, znawcy branz i ryn-
kéw, ktérych zadaniem jest przede wszystkim kon-
kretna dziatalno$¢ handlowa na poszczegolnych ryn
kach zbytu.

Dla wykonania akcji praktyk zostata powota-
na przez Ministra Przemystu i Handlu specjalna
Komisja Stypendialna, ktéra rozpoczeta swe prace
w dniu 15 grudnia ub. r.

Kandydaci Komisji Stypendialnej przechodzg
minimalnie roczny stage w krajowych przedsiebior-
stwach handlu zagranicznego, oraz w innych przed-
siebiorstwach (n. p. przemyst, spedycja etc.) zaleznie
od specjalizaciji.

Po tym, conajmniej rocznym okresie praktyki
w kraju, Komisja subwencjonuje wyjazd kandydata



na praktyke zagraniczng dla dalszej specjalizacji,® mstanu rzeczy, w chwili obecnej t. zn. od sporzadze-

w tej samej branzy, ktéra trwa réwniez minimum” [nia kartotek przedstawicieli

1 rok. Chodzi tu nietylko o umozliwienie kandyda-
towi praktycznego poznania artykutéw czy techniki
pracy, ale i 0 nawigzanie przez niego kontaktow,
ktore utatwi¢ czy spowodowaé mogag jego zawodo-
we zwigzanie sie z dang branza, z korzyscig w dal-
szej konsekwencji dla polskiego eksportu i importu.

Komisja zajmowaé sie bedzie kazdym prakty-
kantem, az do chwili, kiedy rozpocznie on juz za-
wodowg prace w handlu zagranicznym, a nawet
przewidzianym jest subwencjonowanie dziatalnosci
samodzielnej bylych stypendystow Komisji.

Dotychczas, sposrdd blisko 200 petentow, kto-
rzy ztozyli w Radzie Handlu Zagranicznym podania
o praktyke — 37 kandydatéw otrzymato praktyke
w kraju 9 za§ — praktyki zagranica.

Sprawa rozbudowy aparatu handlowego i na-
lezytego zorganizowania akcji wysylania odpowied-
nich reprezentantéw handlowych zagranice zaréwno
przez firmy jak i instytucje publiczne i prywatne
— rowniez zostata skoncentrowana w tonie Rady
Handlu Zagranicznego. Odnosna Komisja rozpocznie
swg dziatalno$¢ w najblizszym czasie.

Scentralizowanie akcji wysylania przedstawi-
cieli handlu zagranicznego w sensie ujecia w jedng
ewidencje wszystkich inicjatyw na tym polu, roz-
poczeta Rada Handlu Zagranicznego od zbadania

polskich firm wedtug
branz i wedlug krajow. Dalszg pracg jest Sciste
przeprowadzenie badan co do potrzeb poszczegol-
nych rynkéw zbytu pod wzgledem obstugi perso-
nalnej. Prace te sa w toku i w najblizszym czasie
rozpocznie sie realizacja wynikow tych badan.

Po szeregu lat doswiadczen stosowanie an-
gielskiej zasady ,the right man on the right place”
w polskiej organizacji handlu zagranicznego reali-
zuje sie. Podkresli¢ jednakze nalezy, ze zawodowe
szkolnictwo na wysokim poziomie, stypendia, pra-
ktyki, subwencjonowanie w takiej czy innej formie
dziatalnosci samodzielnej ,gotowych" kandydatéw
na kupcow miedzynarodowych i tym podobne $rodki
nie sg wszystkiem. Przy ich pomocy wytworzy¢
mozna bowiem ludzi - robotdw, pracujacych mniej
lub wiecej skitadnie. Azeby jednakze wytworzy¢
narybek fachowego kupiectwa w handlu zagranicz-
nym R.P,, taki, ktéryby potrafit i$¢ szybkim krokiem
po drodze gospodarczego postepu, konieczng jest,
poza stusznym dazeniem do zysku, ideowo$¢ pra-
cownikow w tej dziedzinie naszego gospodarstwa.

Wierzymy, ze miodziez polska w kraju i za-
granica poswiecajgca sie wdziecznej pracy w han-
dlu zagranicznym — na te ideowos¢ potrafi sie
zdoby¢.

Dr. Z. Zielinski

Wychowanie zawodowego kupca

Oto jak donioste to zadanie okresla Minister
Przemystu i Handlu, p. Roman:

»,Na czoto swych najwazniejszych zadan kupie-
ctwo polskie musi postawi¢ problem wychowania
zawodowego kupca, tak, aby stat sie on uosobie-
niem nie tylko niezbednych umiejetnosci kupie-
ckich, inicjatywy, energii i rzutkosci, ale takze
1 rzetelnosci, a wiec tych waloréw, ktére zadecy-
duja o jego prawdziwym cenzusie zawodowym.
Nie chciatbym bowiem, aby pod stowem ,cenzus”
rozumiano tylko dokument — papier, stwierdzaja-
cy czyjes uzdolnienie.

Zadanie to stanie sie tym bardziej pilne, ze
w szeregi kupiectwa polskiego wchodzi nowy czyn-
nik, jakim jest chiop polski, ktéry przychodzac
z wrodzong mu pracowitoscig, wytrwatoscig i ucz-
ciwoscig, wniesie w handel polski napewno niemate
wartosci. Kupiectwu polskiemu przypadnie przeto
wdzieczna rola starszego brata, przychodzgcego
z pomocg i zyczliwoscig dla tego nowego w han-
dlu elementu, w ktérym widzie¢ nalezy wspotpra-
cownika a nie konkurenta.

W tej zas wielkiej i odpowiedzialnej pracy nad
wychowaniem zawodowym kupca, kupiectwo nasze
niech pielegnuje swe piekne tradycje, ktérych tak
wymownym wyrazem jest chocby ta ,przestroga
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dla uczniow stanu kupieckiego”, wydana w potowie
ubiegtego stulecia przez starszych Zgromadzenia
Kupieckiego m. Warszawy, a gloszgca: ",Stan han-
dlujacy od najdawniejszych czaséw posiadat u zna-
komitych ludzi powazanie, gdyz taczac wszystkie
stosunki, nie tylko do pomysinosci kraju, ale na-
wet do rozszerzenia powszechnego uobyczajenia
nie mato sie przyczynit. Dlatego nie brakowato ni-
gdy na ludziach, ktérzy mu sie z zapatem i godno-
Scig poswiecali, i nie tylko powotaniu swojemu,
ale i spoteczenstwu zaszczyt przynosili. Milodzie-
niec zatem, zamierzajacy sposobic¢ sie do tego waz-
nego stanu, powinien mie¢ to przekonanie, iz tyl-
ko przez pilne wiadz umystowych rozwijanie, jako
tez przez Sciste stosowanie sie do przepiséw moral-
nosci, zdota powotaniu swemu godnie odpowiedzie¢”.

Jesli tak duzy klade nacisk na zagadnienie wycho-
wania zawodowego w kupiectwie, to dlatego jedynie,
iz w kazdej organizacji, w kazdym dziataniu naj-
wazniejszym elementem jest zawsze czynnik ludzki.

To stwierdzenie ma szczegblne znaczenie w zy-
ciu gospodarczym.

Nic bowiem nie pomogg chocby najlepsze do-
ktryny, najlepsze programy, jesli ich wykonawcy
i ci, dla ktérych sg one przeznaczone, nie stang
na wysokosci swych zadan”.



Z CYKLU ARTYKULOW INSTRUKCYJNYCH

Oswietlenie wystawy okiennej

Oswietlenie okna wystawowego ma
przede wszystkim na celu nalezyte u-
wydatnienie wszystkich wystawionych
artykutow' i podkreslenie ich wiasci-
woséci dodatnich. Ma zatem duze zna-
czenie reklamowe.

Niedostatecznie os$wietlona wystawa
nie tylko ze nie pokaze nalezycie wy-
stawionych artykutéw, ale swym ubé-
stwem bedzie razita w poréwnaniu z
lepiej oswietlonymi oknami. RoOwniez
niewtasciwy efekt otrzymujemy przy
zastosowaniu zlpyt intensywnego c-
Swietlenia.

Eksponaty, znajdujgce sie na wysta-
wie, musizg -by¢ tak rozmieszczone, aby
nie rzucaly na siebie nawzajem cie-
nia. Ten efekt mozna uzyska¢ przez
stosowanie wigkszej ilosci lamp o ma.
tym woltazu (do 100), umieszczonych
w bliskich odstepach.

Poniewaz na wystawie umieszczamy
zarbwno towary jasniejsze, jak i
ciemniejsze, nalezy wobec tego tak o-
Swietli¢ catos¢, aby przy dostatecznym
oswietleniu punktéw  ciemniejszych
przedmioty jasne nie byly zbyt ja-
skrawo oswietlone i nie razity oczu
widza. Trzeba dazy¢ do tego, aby
wszystkie eksponaty posiadaty row-
nomierne o$wietlenie. Dlatego tez na-
lezy od razu =zainstalowa¢ wiekszg
ilos¢ lamp, niz na razie potrzeba, przy
czym mozna je +gczy¢ do clwoen,
trzech obwodoéw, aby przy zmianie
wystawy tatwo byto regulowaé nate-
zenie osSwietlenia poszczegdlnych pia-
szczyzn.

Whktasciwe kierowanie $wiatta, a co
za tym idzie maksymalne jego wyko-
rzystanie, osiggamy przez stosowanie
reflektorow w ksztalcie  dzwondéw
szklanych lub metalowych o lustrza-
nej powierzchni w $rodku. ROznica
w efekcie wydajnosci $wiatta przy u-
zyciu takiej armatury jest pieciokrot-
nie wieksza, niz przy stosowaniu sa-
mej tylko zaréwki.

Najwazniejsza zasada instalowania
oSwietlenia na wystawie okiennej jest
ukrycie samego zrédia oswietlenia.
Jesli mamy na wystawie lampy nie-
zakryte, to one przede wszystkim rzu-
cajg sie w oczy, jako punkt najbar-
dziej Swiecacy i przechodzien, zamiast
zwraca¢ uwage na wystawiony przed-
miot, widzi jedynie razacg oczy za-
rowke. A jesli juz przeniesie wzrok z
jarzacego zrddta Swiatta na stabiej o-
swietlone czeSci wystawy, to wydaja
sie one ciemniejsze niz w rzeczywisto-
§ci i w ten sposob wiele szczeg6tow gi-
nie niedostrzezonych pTzez widza.

W domach nowoczesnych, gdzie sg
duze wneki okienne, lampy mozna u-

kry¢ w czesciach muru ponad szybg
okienna. W sklepach, mieszczacycli sh,
w starych domach nalezy stosowac
specjalng nieprzezroczystg zastone dla
ukrycia zrodta Swiatta przed okiem
przechodnia.

Zrodto $wiatta musi by¢ zakryte i
od strony sklepu, aby nie razito oczu
kupujacych i .nie przeszkadzato w o-
gladaniu towaréw. W tym celu stosu-
jemy odpowiednie zastony.

Swiattlo nalezy tak kierowac,
promienie jego nie odbijaly sie od
szyb okiennych, luster, ozy innych
powierzchni btyszczacych, gdyz od-
zwierciadlajace . sie Zrodto Swiatta
zmniejsza skuteczno$¢ dziatania sa-
mej wystawy.

Najwazniejszg rzeczg jest oblicze-
nie mocy Swiatta w zaréwkach, uzy-
tych do oswietlenia wystawy. Podana
ponizej metoda pozwoli zorientowaé
sie, jak nalezy przystepowaé do obli-
czenia.

Wymiair okna, dla ktérego oblicza-
my ilo$¢ wattdéw, niezbednych do o-
Swietlenia, wynosza:

wysokos¢ — 2,54 m
szeroko$¢ — 3,0 m
gtebokos¢ — 2,0 m

Najpierw obliczamy powierzchnie
podestu okna, ktéra wynosi:

3mX2m=6m

Nastepnie mnozymy szeroko$¢ okna
przez wysoko$¢ mniej jeden, o ile
wysoko$¢ okna nie przekracza 2,50
metra. W oknach wystawowych o wy-
sokosci ponad 2,50 m, mnozymy szero-
kos¢ przez petng wysokos¢. Otrzymu-
jemy rezultat:

3m X 150 = 450 m.

Dodajemy uzyskany rezultat t. j.
powierzchnie podestu okna i iloczyn
szerokosci mnozonej przez wysoksc:

450 + 6 = 1050.

Otrzymany rezultat 10,50 stanowi o-
going ilos¢ jednostek oswietleniowych
okna.

Na jednostke oswietleniowg nalezy
zainstalowa¢ 100 wattéw, o ile wysta-
wione towary oraz urzgdzenie wysta-
wy sg jasne. Uzyskamy zatem 1050
wattow.  Jesli cata wystawa jeist u-
trzymana w ciemnym kolorze, woOw-
czas na jednostke instalujemy 150
wattow, a wiec ogotem 1575. Ten o-
golny wattgz mozemy rozdzieli¢ w na-
stepujacy sposob:

zeby

16 lamp po
10 . 150,
8 . 200

Ze wzgledu na wymiary wystawy,
podanej w przykfadzie i rozmieszcze-
nie przedmiotow, najlepiej zastosowac
10 lamp po 150 wattéw. Poniewaz wy-

100wattowwydobycie

stawa jest do$¢ gleboka, lampy nale-
zy zainstalowa¢ w dwoch rzedach.
Wobec tego 2/3 lamp, czyli 6, nalezy
rozmiescic w  réwnych odstepach
wzdtuz gornej framugi okna, reszte,
t j. 4 lampy w drugim rzedzie, w
punktach dowolnych w zaleznosci od
wystawy. W wystawach, w ktérych
gtebokos¢ nie przekracza 1.25 w zu-
petnosci wystarcza jeden szereg lamp,
umieszczonych wzdtuz framugi okna.

Sprawa obliczenia kosztu osSwietle-
nia wystawy okiennej nie jest row-
niez rzecza trudng; podane ponizej
dane utatwig to kazdemu z zaintere-
sowanych tg sprawa:

zarbwka 75-wattowa zuzywa przez
mgodzine palenia 0,075 (75/1000) kilowa-
ta energii);

zarOwka 100-wattowa zuzywa przez
godzine palenia 01 (1/10) kilowata e-
nergii;

zarébwka 150-wattowa zuzywa przez
godzine palenia 0,075 (75/1000) kilowa-
ta energii;
czyli, ze lampa 75-wattowa musiataby
sie pali¢ bez przerwy przez 14 godzin.
100-wattowa przez 10 godzit a 150
przez 7 godzin, azeby zuzy¢ ! kilowat
energii Swietlnej. A zatem, jezeli za-
instalujemy w oknie wystawowym za-
rowki o ogOlnej sile 500 wattéw, to
przez godzine o$wietlenia wystawy
zuzyjemy 1/2 kilowata.

Wybor lamp i reflektoréw zalezy
od rodzaju i charakteru wystawy. Za-
rowki ze szkla przezroczystego dajg
Swiatto silne i ostre, powodujac silne
kontrasty i cienie. Zaréwki mleczne

dajg Swiatto rozproszone, migkkie i
bogatg skale pétcieni.
Kazdy nieomal rodizaj eksponatéw

wymaga zastosowania innego oS$wie-
tlenia.

Bizuteria, szkto szlifowane, galante-
ria artystyczna, wyroby metalowe, o-
Swietlo.ne Swiattem kontrastowym, u-
wydatniajg swoj ksztalt dzieki zata-
mywaniu si¢ i obijaniu Swiatta od ich
powierzchni. Ksigzki, wyroby ze sko-
ry, obrazy, tapety, figury z bronzu,
konfekcja wymagajg Swiatta silnego,
lecz rozproszonego.

W wielu wypadkach polecenia god-
ne jest stosowanie o$wietlenia kolo-
rowego, gdyz nie wszystkie towary w
oSwietleniu zwyklej biatej zardwki
wygladajg efektownie. Jesli chodzi o
walorow barwnych, to
trzeba stosowa¢ $wiatto kolorowe. To-
wary koloru czerwonego, brgzowego
zlotawego, osSwietlone Swiattem czer-
wonym, pomaranczowym i zéttym po-
gtebiajg soczystos¢ tonu i uwydatnia-
ja sie lepiej. Kolor biaty pogtebia swa



intensywnos$¢ w o$wietleniu z6ltawo-
niebieskim, gdyz ten efekt wywotuje
wrazenie letniego dnia stonecznego.
Niebieskawych lamp dziennych nie
mozna jednak stosowa¢ w sklepach
z artykutami spozywczymi, gdyz nie-
ktére eksponaty, jak, mieso i wedliny
daja w o$wietleniu niebieskawym
wrazenie nie$wiezosci.

Jesli chodzi o artykuly wzorzyste i
kolorowe z dziatlu widkienniczego, to
btedy, wyptywajace z roznicy miedzy
Swiattem sztucznym a dziennym moz-
na korygowa¢ przez umieszczenie na
wystawie duzej kuli lustrzanej, w
ktérej promienie Swiatta zatamuja sie
i refleksujg na wystawione przedmio-

ty. Dzieki temu, wrazenie Kkolorytu
wystawy zaréwno w dzied, jak i przy

oSwietleniu  sztucznym, nie ulega
wielkiej zmianie.
Artykuty sportowe i ubrania im-

pregnowane nalezy os$wietli¢ kolorem
zielonkawym.

Do bardziej efektownych spos>bow
oSwietlenia wystawy nalezy zaliczy¢
stosowanie dwoch lub  kilku odcieni
Swiatta: mozna na przyklad, pr.sy za-
sadniczym zabarwieniu catosci oSwie-
tlenia wystaWy, skierowa¢ snop Swia-
tla biatlego na specjalng grupe ekspo-
natow w celu podkreslenia jej barwy,
mozna tez skierowa¢ Kilka wigzek
Swiatlg kolorowego na dwie lub trzy

grupy z trzech roznych miejsc. Nale-
zy jednak uwazaé, aby kolor o$wie-
tlenia podkres$lat zasadniczy ton wy-
stawy lub kolor gtéwnego eksponatu.

Jezeli wystawione eksponaty sg ja-
sne, to zawsze mozemy stosowaé o-
Swietlenie kolorowe.  Przy towarach
ciemnych lepiej stosowaé¢ kolor bia-
ty, ktory najlepiej podkresla barwy
eksponatow.

Poniewaz kolor wywiera wptyw na
nastroj cztowieka, wobec tego, przy
instalowaniu kolorowego os$wietlenia
trzeba pamieta¢ o zasadach harmonii
koloréw.

Wiodzimierz Referowski

Polskie towary zdobywajg rynki zamorskie

Przebywajacy od Kkilku miesiecy w
Australii wystannik eksportowy lIzby
Przemystowo - Handlowej w Warsza-
wie nadestat kilka powaznych zamo-
wien miejscowym importerom na ar-

tykuty polskiego pochodzenia, jak
klepki debowe do beczek, tarcice
jodtowo - Swierkowa, nasiona bura-

kéw cukrowych, meble giete, nasiona
gorczycy i koniczyny, maszyny tkac-
kie, przedze sztucznego jedwabiu etc.

Woystannikowi eksportowemu izby
w Brazylii uda sie prawdopodobnie
doprowadzi¢ do skutku powazniejsza
transakcje na wegiel. Poza tym istnie-
je mozliwo$¢ umieszczenia pewne; i-
losci maki zytniej na tamtejszym
rynku.

Walny Zjazd Zwigzku Kupcoéw
i RzemiesInikdw Polskich we Francji

Doroczny zjazd reprezentacji kupiectwa
i rzemiosta polskiego we Francji, wyka-
zat dalszy rozwdj tej organizacji. Zjazd
odbyt sie przy licznym udziale delegatow
i gosci. Obroty kasowe centrali i okre-
gow wynosity 164.000. frankéw. W cie-
kawym referacie na temat celow i zadan
kupca i rzemie$lnika polskiego na wy-
chodztwie gtéwny nacisk potozono na
fakt, ze wytworzenie sie samodzielnych
gospodarczo jednostek polskich na wy-
chodztwie potozyto kres fatszywemu
mniemaniu, jakoby emigrant polski by
zdolny jedynie do Kilofa. Istnienie ku-
piectwa i rzemiosta umozliwia wytonie-
nie przysziej inteligencji polskiej na wy-
chodztwie przez ksztatcenie dzieci kup-
cow i rzemieslnikdw. Nowy Zarzad Zwigz-
ku wybrany zostat w nastepujacym skia-
dzie: p. Roskosz — prezes, wiceprezesi:
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Przy usprawnieniu aparatu agentu-
rowego w Brazylii, ktory nawigzathy
odpowiednie kontakty celem uzyski-
wania jak najdokfadniejszych infor-
macji o tamtejszych importerach i po-
trafit fachowo opracowaé artykuty,
ktére nadajg sie na rynek brazylijski,

eksport nasz do tego kraju mogtby
sie znacznie roizwinac.
Wystannikowi eksportowemu. 1zby

w Afryce Potudniowej udato sie uzy-
skaC szereg zamodwien na rézne arty-
kuly polskiego wywozu, jak fajans
sanitarny, tgczniki kuto-lane. drzwi
ptytowe, tarcice jodlowo - Swierkowa
i sosnowa i t. d. wartosci okoto 200,000
ztotych.

KRONIKA

p. p. Olszewski, Rabiega, Brajer, JacLim-
czyk, Dabrowski, p. Piotrowski — sekr.
gen., M. Nowak skarbnik, Pietrusiak —
zast. sekr., p. Krawczyk — zast. skarb-
nika. Referat o Polskiej Centrali Handlo-
wej i jej zadaniach wygtosit sekr. gen.
Polsko-Francuskiej Izby Handlowej, inz.
Chojecki. Zjazd zakoriczyt sie rozdaniem
dyploméw mistrzowskich i Swiadectw
czeladniczych.

Stowarzyszenie Przemystowe Pol-
skich Kobiet powstato w Stanach
Zjednoczonych
W dniu 4 kwietnia r. b. odbyto sie
w Detroit zebranie organizacyjne no-
wego stowarzyszenia kobiet polskich
pod nazwg ,,Stowarzyszenie Przemysto-
we Polskich Kobiet (Polish Business
Women’s Assn), ktorego zadaniem be-
dzie skupienie Kkobiet zatrudnionych
w handlu i przemys$le oraz pomoc ku-
piectwu i profesionalistom polskim w

Wystannik ten w ciggu pierwszych
10 dni pobytu w Rodezii sprzedat to-
waréw polskich za sume ok. 2.500 fun-
tow (wanny, rury gazowe, tgczniki do
rur, wyroby fajansowe, dykta, drzwi
ptytowe i sedesy). Istnieje nadzieja,
iz po zadawalajgcym  wykonaniu
probnych zamoéwien bedzie mozna li-
czy¢ na staly obrét z tym krajem, sie-
gajacy rocznie do ok. 5 milionéw zto-
tych. W Rodezii istnieje wielkie zapo-
trzebowanie na bardzo tanie artykuty
dla ludnosci czarnej, w zwigzku z
czym jest mozliwos¢ eksportu na ten
rynek tanieli tkanin biatostockich i
gotowych ubran z tych tkanin.

Stanach Zjednoczonych. Do Zarzadu po
wotano p. p.. Stefanie Gwizdowskg —
przewodniczaca, Agn. Kowalska, Hele-
na Bubka i M. Lemke — wiceprezeski,
J. Sobczynska — sekretarka finansowa,
W4, Sosinska — kasjerka, oraz jako dy-
rektorki: Fr. Olejniezak W. Mogielska,
R. Pasternacka, N. Tyska. Honorowg
cztonkinig wybrano p. Zofie Rosotow-
ska, najstarszg w Detroit Polke, pracu-
jaca w handlu.

ligi Zjazd Kupiectwa Polskiego
w Stanach Zjednoczonych odbedzie
sie w Detroitw dniach 15 i 16 maja r. b.
Bedzie to niewatpliwie wielka manife-
stacja kupiectwa polskiego ze Stanéw
Zjednoczonych. ,,Przewodnik Kupiecki",
organ Federacji Zrzeszeri Kupiectwa Pol-
skiego przygotowuje specjalnie rozsze-
rzony numer, ktéry ma za zadanie zobra-
zowaé stan i potrzeby polskiego zycia
gospodarczego w St. Zjedn.
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