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Basn nowych czasow

— Witaj. Dokad $pieszysz, Techniko?

— Do ludzi i oczami wskazata ciezar, ktéry niosta, byty
tam mate modele narzedzi, maszyn, lokomotyw, statkéw, aero-
plandéw, automobili itp. — U matki w domu wykonywatam te
nrzedmioty, niosg je ludziom, jako nowe $rodki dla utatwienia
im zycia.

Smutnie wstrzgsnat gtowg stary Chronos.

— Czy sadzisz, ze posiadajac te nowe Srodki techniczne, be-
rin judzie z-<di szezesliwmi i swobodniej niz dotgd? Juz lat tysiag-
ce przygladam sie ich zyciu, widziatem przeciez najpierwszych
ludzi na ziemi. Z poczatku zyli podobnie do zwierzat, niewiele
od nich lepiej mieszkali w jaskiniach, kij i kamien byt ich jedy-
na bronig i jedvnym narzedziem, z pomoca ktdrego zdobywali
sobie zywno$¢. Z biegiem czasu zycie ich stato sie coraz wygod-
niejsze, bardzo wygodne. Zyli w gromadach, ale zgodnego wspot-
zycia wsrod ludzi nie byto. Rozwijajgc sie, postepujac na-
przéd w umiejetnosci, walczg z soba ciggle o chleb, bogactwo
i ziemie. lin lepsze mieli narzedzia, tym straszniejszg, wyrabiali
bron, tym okrutniejsze byty ich wojny. Im lepsze mieli maszy-
ny, wiekszo fabryki. tvm wieksza przepas¢ dzieli biednych nd
bogatych. Szczesliwego. swobodnego, przyjacielskiego, ludzkie-
go wspotzycia wsréd ludzi nie widziatem. Czy sadzisz, ze te
nowe wynalazki, ktérymi ludzi chcesz obdarzy¢, dadza im szcze-
Scie, nauczg zy¢ w pokoju?

Spokojnie i uwaznie stuchata mitoda kobieta tych stow.

— Nie wiem, ojcze Chronosie. czy moje maszyny przyniosg
im szczescie. Na to, niestety, nie mam zadnego wptywu. Moim
obowigzkiem jest szuka¢ $rodkéw pomocniczych dla pracy i zy-
cia ludzkiego. Nauczytam ich. jak sie wiatrem postugiwaé, jak
uzytkowac ciepto i Swiatto ognia, site pedzacej wody, jak rzucac
mosty nad przepasciami, przebija¢ drogi przez skaty, zagtebiac
sie w tajemnicze wnetrze ziemi i bra¢ z niej bogactwo, zanurzac
sie w glebi morz, jak unosi¢ sie w powietrzu. Z moimi maszy-
nami moga sobie zycie uczyni¢ tatwiejszym, fnilszym, iszczesli-
wszym.Nie moja wina, ze czesto w gniewie i zawisci, w chciwo-
$ci. maszyne, narzedzie pracy, zwracajg przeciw swoim braciom
ludziom, czynig z niej narzedzie walki. Wierze, ze bliski jest
dzien, gdy znajdag inne formy wspotzycia z sobg, i ze narzedzia
moje przestang by¢ przez nich uzywane ku krzywdzie ludzkiej,
ale stuzy¢ beda ku ogoélnemu pozytkowi. Petnie swoj obowiagzek,
pracuje, a owoc swej pracy ludziom niose, reszta od nich zalezy.

| pozdrowiwszy starego Chronosa. poszia Technika dalej
drogg wiodgca w strone, w ktérej wschodzit nowy'dzien,
a Chronos widziat jg w promieniach wschodzacego stonca idaca
Smiato, spokojnie naprzéd-+ do ludzi,

R. Waldt
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Teczowe sklepy

Wczesnie, od rana,

zanim sie zjawi na szybach

Swit, niby modra plama,

jeszcze przy mdiym Swietle lamp

ruch sie zaczyna —

wychodzg ludzie z sgsiednich bram,

raz po raz szarpie dzwonek

nad drzwiami —

przesuwajg sie w oczach twarze znajome,
ludzie ci sami...

Migotliwy papier opakowan,

kolory, barwy,

czerwona, niebieska, zo6tta, fioletowa —
pomarancze, wielbtady, palmy:

ilustracje na pudetkach —

teczowy w oczach kalejdoskop

mieni sie kolorami, niby motyle skrzydetka —
sklep:

pachnie kawa, herbata, midd, zapach zi6t i wosku,
maka biata i ciemna i poztocisty chleb...

Wieczorami, u zamykanych drzwi,
zegnajac sklep do rana,

0 jeden wiecej za sobg mamy dni

na posterunku pracy nie dla siebie.
W oczach nam I$nig, jak teczy brama:

Wer(_j gwiazd, L. Biblioteka Jagiellonska
na ciemnym, granatowym niebie,

nad nami

wytryska btask-'-**--**- --eceemeen —

Swietlistymi barwami... 1003122339

Idziemy pod tym blaskiem S$wietlistym,
trud nasz niosac dla wszystkich...

Czestaw Cieplinski



Komitety sklepowe

W duzych, wielosklepowych spot-
dzielniach powazng trudno$¢ stanowi
utrzymywanie statego kontaktu organi-
zacyjnego'i gospodarczego z cztonka-
mi. Dla zapewnienia wptywu wycho-
wawczego na setki i tysigce czitonkow
nie wystarcza kilkanascie os6b z rady
nadzorczej i zarzadu. Personel sklepo-
wy, zajety bezposrednimi swymi obo-
wigzkami, niewielkg tutaj okaza¢ moze
pomoc. To tez praktyka tych spoétdziel-
ni wykazata nieodzowng potrzebe po-
wotywania przy kazdym sklepie spo-
zywczym tak zwanych komitetow skle-
powych.

Co to jest komitet sklepowy?

—- Jest to zespdt kilku oso6b, przewaz-
nie wybranych na tak zwanym zebra-
niu  dzielnicowym, Ilub powotanych
przez rade nadzorcza spotdzielni; oso-
bom tym na podstawie specjalnego re-
gulaminu powierzony jest nadzér nad
normalnym funkcjonowaniem sklepu i
troska o powiekszanie obrotéw.

W jaki sposéb komitet spetnia swoje
zaaania?

Cztonkowie komitetu, kupujgc sami
i stykajac sie z innymi kupujacymi w
spotdzielni, wyrabiajg sobie opinie o
tym, czy sklep w dostatecznej mierze i
w odpowiedni sposéb zaspokaja potrze-
by swojej klienteli. Opinia ta, zakomu-
nikowana wladzom spotdzielni, wpty-
wa na doskonalenie jej dziatalnosci. Z
drugiej strony na podstawie informacji
personelu sklepowego i kontroli zaku-
pow komitet sklepowy orientuje sie, ja-
ki jest stosunek poszczegolnych czton-
koéw do swego sklepu i w razie ich opie-
szatosci w zakupach bada (najlepiej
przez odwiedzanie w mieszkaniach), ja-
kie sg tego przyczyny. Majac powyz-
sze dane komitet sklepowy przez urza-
dzenie odczytdw i zebran oraz przez
wptyw na doskonalenie gospodarki

sklepowej zacheca leniwych i werbuje
nowych cztonkéw dla spétdzielni.

Dziatalnos¢ komitetu sklepowego jest
wiec bardzo cenna dla spoétdzielni i mo-
ze stanowi¢ wielkie utatwienie w pracy
personelu sklepowego.

Pod jednym jednak warunkiem. Mia-
nowicie, ze kierownik sklepu bedzie dla
komitetu szczerze zyczliwy, a — gdy zaj-
dzie tego potrzeba — stanie sie jego
~duszg™.

Na posiedzeniu komitetu sklepowego,
ktére powinno odbywa¢ sie co mie-
sigc, kierownik sklepu, wchodzacy do
komitetu z gtosem doradczym, powi-
nien: 1) przedstawi¢ sprawozdanie z
obrotéw za ostatni miesigc, porowny-
wujgc poszczegolne liczby z zesztorocz-
nymi i z poprzedniego miesigca, 2)
wskazac¢ przyczyny wzrostu lub spadku
obrotow, 3) informowa¢ o zmianach
w asortymencie towardéw, o znizkach
lub zwyzkach cen, 4) poda¢ opinie za-
styszang od kupujacych o gatunkach i
cenach towaréw, 5) da¢ wykaz czton-
kéw i nowych klientéw, nie nalezacych
jeszcze do spotdzielni.

Tak obfity materiat umozliwi komi-
tetowi sklepowemu zaréwno wypowie-
dzenie swoich uwag o gospodarce skle-
pu, jak i ustalenie na najblizszy czas
prac w dziedzinie wptywu na cztonkéw
i werbunku.

Uchwatly komitetu spisywane sg w
dwoch egzemplarzach, z ktérych jeden
zostaje odsytany do zarzadu spotdzielni.

W Polsce tylko nieliczne duze spot-
dzielnie posiadajg zywotne komitety
sklepowe. Postarajmy sie, aby one ist-
niaty w kazdej wielosklepowej spot-
dzielni i wszedzie odpowiadaty potrze-
bom. A to w znacznej mierze zalezy od
pracownikow sklepowych.

J. Dominko

Spétdzielcze formy pracy umozliwiajg wydobycie ze spoteczenstwa
biernego wielkich a dodatkowych zasobOw energii, przy pomocy
ktérej tworzg sie nowe wartosci, a ktére w innych warunkach

w ogo6le nie powstatyby.

J. Jasinski
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Nauka czy doswiad czenie

Czesto daje sie stysze¢, jak ludzie star-
si moéwig do mtodych: ,,C6z ty tam mo-
zesz umiec przy swoich dwudziestu dwu
latach i czterech latach pracy zawodo-
wej! Smiechu warte! Ja, ktory w swo-
im fachu pracuje trzydziesci lat, moge
mowi¢ naprawde o doswiadczeniu!*

A miodzi nieodzownie buntujg sie
przeciw takiej mowie, dgzg do zmian w
uswieconych tradycjg sposobach pracy i
— trzeba im przyznac, ze zmiany te cze-
sto okazuja sie bardzo pozyteczne.

Ditugotrwata praca w jednym zawo-
dzie ma zapewne swoje zalety, ale ma i
wady. Do zalet nalezy wprawa w wyko-
nywanych czynnosciach, zaradnos$¢, zna-
jomos¢ swoich obowigzkéw na pamiec.
Ale z drugiej strony cztowiek wykonuja-
cy stale dzien po dniu przez wiele dtu-
gich lat jedno i to samo nabiera pewno-
Sci siebie, spetlnia swe obowigzki auto-
matycznie i niewiele sie zastanawia
przy pracy zawodowej.

Wraz z mijajacym czasem przeobraza
sie Swiat, ludzie stajg sie inni i inne ma-
ja potrzeby, powstajg nowe sposoby pra-
cy, dorastajg nowi, lepiej przygotowa-
ni pracownicy. Ale on nie dostrzega te-
go wszystkiego wpatrzony w ciasny
krag swoich obowigzkoéw i przyzwycza-
jen. Tak jak czlowiek, ktéry nie wy-
chodzi nigdy poza prég swego domo-
stwa, nie zauwazy, ze sufit zaczyna sie
zarysowywac, a skrzypigce i odrapane
drzwi wymagajg naprawy. Niechby
jednak wyjechat gdzie na miesigc, to po
powrocie rzucg mu sie od razu w oczy
te usterki. A rzucg sie one w oczy tak-
ze gosciowi.

Takim ,gosciem“, nowym przyby-
szem, patrzacym na wszystko Swiezym
i ,widzgcym“ okiem jest nowy pracow-
nik. Ale i jemu grozi szybkie skostnie-
Ir(]ie i wyzbycie sie ostrosci wzro-

u.

Uchroni¢ od ztych skutkéw diugolet-
niej stuzby zawodowej moze jedynie
systematyczna praca nad soba.

Czytanie ksigzek jest jak diugie wy-
jazdy poza prég swego domostwa. Po-
zwala wejrze¢ w gospodarke i organiza-
cje innych, pokrewnych naszej, insty-
tucji, zwraca uwage na bledy i niedo-
ciggniecia, méwi o zmianach zachodza-
cych na Swiecie. Poza lekturg zawodo-
wa wiele pozytku moze przynies¢ pra-
cownikowi czytanie popularnej litera-
tury naukowej (np. z dziedziny ekono-
mii) oraz wartosciowej literatury piek-
nej. Ksigzki te przynoszg wiele cieka-
wych wiadomosci, pogtebiajg, rozwija-
ja i odrywajg od szarej codziennosci.

Zapewne, przy nawale codziennych
zaje¢ nietatwo jest znalez¢ czas na
ksztatcenie siebie. Jednak pamietajmy,
ze czas jest rozciggliwy dla tych, kto-
rzy umiejg go sobie zorganizowac. Naj-
lepiej jest wyznaczy¢ z gory jeden—dwa
wieczory w tygodniu na prace nad sobg
i przestrzega¢ utozonego planu.

Praca powinna sie odbywac¢ w dobrze
przewietrzonym pokoju, bo w zaduchu
kazdy gorzej pracuje. O ile po jakim$
czasie (np. po godzinie) odczujemy
znuzenie, trzeba zrobi¢ sobie pieciomi-
nutowg przerwe. Otwieramy wowczas
okno i wykonywamy pare ¢wiczen gim-
nastycznych lub urzadzamy sobie ma-
ta przechadzke po pokoju starajgc sie
0 niczym nie mys$le¢. Na wsi, rzecz o-
czywista, zamiast tego mozna przespa-
cerowac¢ sie przed domem.

Pamieta¢ tez nalezy o oczach: jezeli
czytamy przy Swietle dziennym, z miej-
sca, przy ktérym siedzimy, powinno by¢
wida¢ cho¢ kawatek nieba. Pracujac
przy Swietle sztucznym, lampe nalezy
dobrze ostoni¢, zeby Swiatto padato na
ksigzke a nie Swiecito nam w oczy. Czy-
tanie w pozycji lezacej psuje wzrok.

Obok poznania historycznej koniecznosci kooperalyzmu — celem sa-
moksztatcenia winno by¢ rowniez uswiadomienie dalszych faz
rozwoju spotdzielczego i zrozumienie ogdlnej rozwojowej linii
catego naszego ustroju spotdzielczego, idgcego bez przerwy ku

nowemu ustrojowi przysztosci.

Nr 4
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Przy czytaniu dobrze jest mie¢ przy
sobie notatnik i zapisywa¢ w nim rze-
czy, ktére szczegdlnie nas zainteresowa-
ty lub ktére powinnisSmy pamietaé ze
wzgledu na naszg prace zawodowa.

Ksiazki nie sg jednak jedynym spo-
sobem doksztatcania sie i rozszerzania
kregu swych doswiadczen. Bardzo wiel-
ka role moga odegra¢ tu wycieczki,
zwiedzanie instytucji pokrewnych. U-
mozliwiajg one porownanie wilasnej
pracy z pracg innych oraz wymiane
spostrzezen ze swymi kolegami po fa-
chu.

Jesli chodzi o pracownikow spétdziel-
czych, to mogg oni réwniez korzystac z
kurséw organizowanych przez Zwigzek
~Spotem*. W pierwszym rzedzie nalezy
wymieni¢ Spotdzielcze Kursy Kore-
spondencyjne, na ktérych mozna ksztat-
ci¢ sie indywidualnie lub zespotowo, o-
raz Wakacyjne Kursy Spotdzielcze.

Spotdzielcze Kursy Korespondencyjne
(S.K.K.) prowadzg trzy grupy: dla pra-
cownikéw sklepowych, dla buchalteréw

Jej karjera
ABSOLWENTKA

Miata lat 16, gdy skonczyta szkote
powszechng siedmiooddziatowa. Dalej
uczy¢ sie nie byto za co. Wyjazd do mia-
sta, stancja, optaty szkolne, to nie na
chuda Kkieszen matomiasteczkowego
rzemieslnika, jakim byt jej ojciec.

Poki chodzita do szkoty, cel zycia byt
wyrazny: skonczy¢ szkote. Potem cel
ten przestat istnie¢, — zylo sie ot tak,
z dnia na dzien, bez wyraznego celu.
Co$ tam krazylo po gtowie dziewczy-
ny, ze moze wyjdzie kiedys, jak inne,
za maz. Ale to nie byt cel realny, a ra-
czej tylko takie jakie$S nieokreslone

i pracownikéw biurowych, oraz dla kie-
rownikéw i dziataczy spoétdzielczych.
Kazdy korzysta¢ z nich moze grupowo
lub indywidualnie.

S. K. K. sg placowkag zatwierdzong
przez Kuratorium Okregu Szkolnego
warszawskiego. Po przerobieniu drogg
korespondencyjng przedmiotéw upowaz-
niajag do odbycia egzaminéw ustnych i
otrzymania Swiadectwa kwalifikacyjne-
go do pracy w ruchu spotdzielczym.

Wakacyjne Kursy Spoétdzielcze umo-
zliwiajg pracownikom niedrogie i mite
spedzenie urlopu w najpiekniejszych
okolicach Polski i posiadajg wszystkie
te dobre strony, jakie przynoszg ksigzki,
i wycieczki: rozwijajg, ksztatcg, przeno-
szg w nowe $rodowisko, zapoznajg z in-
nymi instytucjami spétdzielczymi, umo-
zliwiajg wymiane zdan.

Pracownik doswiadczony a pracujacy
nad sobg i nie skostniaty w rutynie be-
dzie zawsze najbardziej poszukiwang i
ceniong sitg zawodowsa,

H. 1).

marzenia. Bo i za kog6z to wychodzié
za mgz? Z tych chtopakow, co ich wow-
czas znata, bylych kolegéw szkolnych,
wisusOw pierwszej wody, zaden prze-
ciez nawet w najbujniejszej fantazji nie
nadawat sie do roli idealnego kandyda-
ta na meza. A zresztg wstyd o takich
rzeczach nie tylko mowié, ale i myslec¢
nawet.

Wiec siedzi dziewczyna w domu. Ni-
by nic nie robi, a tak jako$ dzien po
dniu schodzi. Przykrzy sie czasem, bo
matka nie pozwala nigdzie, a szczegol-
niej wieczorami, lata¢. ,Siedz w domu
i bierz sie do jakiej roboty*“. A roboty
w domu nigdy nie brakuje. Tylko, ze

Doswiadczenie méwi, ze w. roli sklepowych sg bardzo pozyteczne
kobiety. Praca sprzedawania nie jest tak ciezka, zeby wymagata

koniecznie sit mezczyzhy,'

przytem kobiety wyro6zniajg sie migk-

szym zamitowaniem Czystosci | porzadku i s3 na ogol delikatniej-:
sze, tagodniejsze w stosunku z ludzmi.

"o _l_-_l

s. I"picieet™kj
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ta domowa robota to taka zmudna, nud-
na i nigdy nie skonczona.

Zazdroscita innym dziewczynom, co
miaty rozne zajecia poza domem. Of,
cho¢by w spotdzielni. Jak tam dobrze,
tyle ludzi ciggle przychodzi, taki ruch,
tyle Swiatta wieczorem. Wazy sie towa-
ry, sprzedaje. Przypomniata sobie, jak
to jeszcze niedawno, dzieckiem bedac,
bawita sie z réwiesnicami w sklep. Wa-
zyto sie piasek, sprzedawato szyszki,
targowato, kiocito, tak ,na niby* oczy-
wiscie, i byto bardzo wesoto.

Ach, zeby tak dosta¢ sie do spot-
dzielni na praktykel!...

Ztozyta podanie i, o dziwo, otrzymata
po dwdch tygodniach, formalny, urzedo-
wy list, jak dorosta: ,Prosze przyby¢ do
spoétdzielni w sprawie ztozonego poda-
nia“ itd. Odczytata go z bijacym her-
cem pare razy. Wszyscy w domu ucie-
szyli sie bardzo. Nazajutrz poszta z sa-
mego rana do spoétdzielni.

PRAKTYKANTKA

Musi teraz' rano wstawaé, bo spot-
dzielnia wczesnie sklep otwiera. Pani
kierowniczka troszke jakby niezadowo-
lona z jej osoby, zerka co$ z ukosa i czo-
to marszczy... ,Nie st6j, zamie¢ sklep,
zetrzyj kurze, zrob porzadki w piwni-
cy“. A gdy raz chciata sprébowac, u-
kradkiem cukierka, to tak krzykneta na
nig, ze az strach. ,Jak jeszcze raz co$
podobnego zobacze, to cie juz tu nie
bedzie*.

Troche nie tego sie w spoétdzielni spo-
dziewata. Czasem to az jej wstyd zna-
jomych ludzi; ciggle myj, szoruj, za-
miataj, wycieraj. A pani kierowniczka
wcale nie jest rozmowna; spoglada tyl-
ko i zwraca ostro uwage, gdy co$ sie ro-
bi nie po jej mysli.

Pomatu zaczeta zatatwia¢ kupuja-
cych. Juz teraz wie na pamiec, co gdzie
lezy i ile kosztuje. Bardzo lubi pytac
kupujacych: ,Co pani sobie zyczy?“ i

biegac i znosi¢ czego zadajg. Oblicza za-
kupy, a pani kierowniczka sprawdza.
Najgorzej z pakowaniem. Czasem ani
tak ani owak nie da sie takich réznych
co do formy rzeczy upakowac. Juz uto-
zyta na papierze, zaczyna zawigzywac,
a tu sie rozsypato; znéw poprawia, wia-
ze, a paczka weciaz sie roztazi. Na dzie-
wczyne az poty bijg. Klient czeka i u-
Smiecha sie nieznacznie. Podziekowat,
ale paczki za sznurek nie wziat tylko
przezornie niesie w rekach. Nie dowie-
rza jej pakowaniu. | stusznie, bo gdy
jeden, nie zwazajac na nic wziagt upako-
wana przez nig paczke za sznurek, to
mu sie zaraz we drzwiach sklepu roz-
sypata. Miata z tego powodu duzo wsty-
du i kiopotu.

Jednak stopniowo, pomatu polubita
sSwojg prace. Po trzech miesigcach dali
jej pensje, nie duza wprawdzie, ale zaw-
sze, jak na jej dom i dochody ojca, dos¢
znaczng. Juz teraz w domu zupeinie
inaczej na nig patrza. Gdy wrdci z pra-
cy, to matka stara sie jej dogadzac, ze
to niby po catodziennej pracy wraca
zmeczona do domu.

Przyjemnie jest by¢ tak wyrdzniana.
A i pani kierowniczka, z ktorg polubity
sie bardzo, juz zupeinie jej ufa i w chwi-
lach mniejszego ruchu, gdy ma jakis in-
teres na miesScie, pozostawia jg sama
w sklepie.

Czas przy pracy mija niepostrzezenie.
Schodzi miesigc za miesigcem. Ani sie
nie spostrzegta, jak juz blisko dwa lata

mineto. Jak to szybko przeleciato.
SKLEPOWA
Spotdzielnia ma niedlugo otworzyc

filie. Kierownik zapytat jg, czy nie
chciataby objg¢ tego nowego sklepu ja-
ko samodzielna sklepowa. Ma dostac
wiekszg pensje, tylko potrzebna jest
kaucja, albo poreczenie kogo$, kto ma
majatek. Jest taki jeden starszy wdo-

Dzieki wyprobowanej drodze pomocy wzajemnej, z koszykow do
zakupéw powsta¢ moze potega gospodarcza, a to dlatego, ze jak
mowi robotnicza piosenka belgijska: ,,Jest nas wiecej, niz trawy

na tace!”.

Dr. M. Orsetti



wiec, co jej kiedy$ powiedziat: ,Ja to
bym za panig catym swoim majgtkiem
poreczyt, bo mi sie pani podoba“. Ale
czy to mozna korzysta¢ z grzecznosci
takiego jegomoscia, przeciez on poézniej
nie da spokoju. Juz i tak przymila sie
az obrzydliwos¢ bierze. Powiedziata mu
raz: ,Za poreczenie dziekuje, a zaloty
swoje niech pan gdzie indziej skieruje...
gdzie lata bedg sie lepiej zgadzaty*.
Zty byt, widziata. Jakis czas wcale do
sklepu nie przychodzit, ale pozniej udo-
bruchat sie i tylko przy spotkaniu u-

Smiechat sie znaczaco i palcem figlarnie
grozit...

Ojciec jej porozumiat sie z zarzadem
spotdzielni i majg co miesigc potracacé
jej z pensji na kaucje.

W jej sklepie odbywajg sie zebrania
komitetu sklepowego. Robiono rozne
pokazy. Przyjezdzata pani z Warszawy.
Namowita ja na kursy korespondencyj-
ne. Skonczyly sie wolne wieczory. Ale
za to ilu ciekawych rzeczy z tych kur-
sow sie dowiedziata. Juz teraz patrzy
na sklep zupetnie innym okiem. To nie
ten sam sklep i nie te same towary.
Wszystko méwi do niej, a ona te ta-
jemng mowe rozumie. A spotdzielnia,
spotdzielczos¢, spotdzielczy — stowa,
ktore tak czesto bezmyslnie powtarza-
ta, nabraty pelnego tresci znaczenia.

Widzi teraz, ze praca w spotdzielczo-
sci to nie tylko zdobywanie sobie $rod-
kéw na utrzymanie, ale jeszcze co$ wie-
cej. Tak, trzeba sie nieraz gleboko za-
stanowi¢ i rozwazy¢ rézne rzeczy. To
nie jest takie proste, jak sobie kiedys$
myslata. Trzeba, aby i inni to zrozu-
mieli, a na pewno tez nabiorg innego
wyobrazenia o spoétdzielni.

Kiedy$ na zebraniu, przezwyciezajac
treme, odezwata sie wyjasniajgc, dla-
czego to spotdzielnia ma kupowac wszy-
stko we witasnej hurtowni i popiera¢ wy-
roby wiasnej produkcji. Zauwazyta
potem, Zze w jej sklepie coraz mniej za-

dajg obcych fabrykatéw, a wszyscy po-
matu przekonywujag sie do wyrobow z
marka ,,Spotem*.

CZYNNA KOOPERATYSTKA

Jak sie to stato, trudno powtorzyc,
ale od dwoch miesiecy jest juz mezat-
ka. W spotdzielni jeszcze pracuje, lecz
niezadtugo na zagdanie meza, a i sama
z siebie ma juz z posady w spotdzielni
zrezygnowac. Na jej weselu byt caty
zarzad i rada nadzorcza. Otrzymata od
spotdzielni bardzo tadny prezent Slubny.

Zdata sklep: wyliczyto sie dobrze.
Juz do sklepu nie chodzi. Troche sie
przykrzy. Ale trzeba dom urzadzaé, go-
spodarstwo prowadzi¢, a takze przygo-
towywaé¢ pomatu wszystko dla matego
goscia, ktorego przyjscia na Swiat z nie-
pokojem i radoscig oczekuje.

Chwafa Bogu, wszystko juz mineto.
Jest bardzo szczesliwa. Ma kochajace-
go meza i malenkie zdrowe dziecigtko.
Maz powiedziat jej kiedys, ze zakochat
sie w niej w sklepie, gdy obserwowat
jej tagodne i taktowne postepowanie z
ludzmi. Pomyslat sobie, ze jezeli ona
umie przyjmowaé z usmiechem rdzne
kaprysy i niestuszne pretensje kupujg-
cych, to i w domu potrafi tagodzi¢ mat-
zenskie kwasy i nieporozumienia.

Juz teraz chodzi do spotdzielni jako
kupujgca. Jak to dziwnie, — niedawno
ekspediowata innych, a teraz sama jest
klientkg i moze kaprysi¢. Ale tego nie
czyni, bo i po co? Aby robi¢ przykrosé
kolezance, ktéra ja zastgpita? Zresztg
nie ma o co. Porozmawiajg sobie nieraz
jak przyjaciotki. Jako bardziej doswiad-
czona nie jedno jej poradzi.

Przemawiata na walnym zgromadze-
niu za wprowadzeniem w sklepach
spotdzielczych przerw obiadowych. Z
poczatku jg zakrzyczeli, lecz poOzniej
zgodzili sie z jej dowodami.

Ma teraz zaktada¢ koto Ligi
peratystek. Organizatorka z

Ko-
War-

Pozyskanie kobiety dla spotdzielczej pracy na polu spozywczym
sta¢ sie powinno pierwszorzednym zadaniem naszej propagandy.

E. Milewski
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szawy namawia i twierdzi, ze jej powin-
no sie to uda¢, jak w ogoble wszystko
co dotychczas w zyciu robita. Ma spro-
bowaé. Ale dom, maz, dziecko.. Czy
to nie bedzie trudng do przezwyciezenia
przeszkodg? Czy maz nie bedzie na te
jej prace krzywo patrzat? Jezeli tak, to
za nic nie chciataby sie z mezem po-
rozni¢. Lecz on spotdzielczo$¢ rozumie
i popiera. Méwi, ze spotdzielczos¢ zone
mu wychowata, wiec on i jego zo-
na majg wzgledem spotdzielczosci diug
wdziecznosci.

Przyszto duzo kobiet na zebranie. Z
poczatku byta jak w gorgczce. Ale poéz-
niej wszystko dobrze poszto. Juz coraz
Smielej przemawia na publicznych ze-
braniach. Wszyscy czuli sie na zebraniu
dobrze i swojsko. Wiele niewiast zabie-
rato glos, popierajac jej projekty. Dzia-
talno$¢ zaczeto praktycznie i pozytecz-
nie: zorganizowano na poczatek kursy
trykotarstwa i rob6t recznych. Na przy-

GOSPODARKA

szto$¢ majg moc pomystow i.projektow.
Od nadmiaru ich trzeba sie opedza¢, a
energie skupi¢ tymczasem na jednym.

Wraca do domu rozpromieniona i me-
zowi, ktory w nieobecnosci zony nian-
czyt dziecko, musi wszystko od a do zet
opowiada¢, co sie dziato na zebraniu;
widzi jaki jest dumny ze swej zony, kto6-
ra nie tylko dom umie dobrze popro-
wadzi¢ (przydaty sie porzadki sklepo-
we), lecz i w pracy spotecznej ma nie-
lada talenty.

Radzac nad losami swojego malenstwa
mowig sobie nieraz, ze wychowajg je
na spotdzielce, na takiego madrego spot-
dzielce, jak ten prelegent, ktéry nie-
dawno odwiedzit spoétdzielnie i gdy
przemawiat na zebraniu, bardzo sie
wszystkim za swoj rozsadek podobat.

Co z tych rojen w przysztosci wyni-
kto, moze sie jeszcze kiedy$s dowiemy.

K. S.

SKLEPOWA

Racjonalne rozszerzanie asortymentu

Poszczegdélne spotdzielnie, tak jak ca-
ty ruch spotdzielczy, wprowadzajg w zy-
cie zasady gospodarki planowej. Majac
to na uwadze, kazdy pracownik spot-
dzielczy na swoim odcinku pracy po-
winien przestrzega¢ zasad tej planowo-
sci.

Rozszerzanie asortymentu towarowe-
go w sklepie spotdzielczym musi sie od-
bywa¢ rowniez w/g planu, w zaleznosci
od miejscowych warunkow i szeregu in-
nych czynnikéw, ktére majg wptyw na
zycie i rozwoj spotdzielni.

Bez wspoipracy pracownika sklepo-
wego zadna spotdzielnia nie zorganizu-
je racjonalnie polityki asortymentowej.

Ogolnie przyjeta zasadg w spotdziel-

niach jest dostosowanie asortymentu do
potrzeb cztonkéw; poniewaz jednak po-
trzeby te sg dos¢ rozlegte, a nie kazda
spotdzielnia moze tak od razu zorgani-
zowa¢ gospodarke, aby wszystkie po-
trzeby zaspokoi¢, przeto zaspokaja je
stopniowo, w miare rozwoju i posiada-
nia wiasnych srodkéw obrotowych.

Racjonalna gospodarka towarowa ma
decydujacy wptyw na rentownos¢ spot-
dzielni; kazdy wiec pracownik powinien
przede wszystkim zastanowi¢ sie, czy o-
becny stan asortymentu towarowego
zapewnia racjonalng gospodarke towa-
rowa.

Jezeli sg braki i niedomagania w tej
dziedzinie, to przede wszystkim nalezy

W? spotdzielniach posiadajacych ku temu warunki gospodarcze
i finansowe nalezy dazy¢ do stopniowego rozszerzania asorty-
mentu w ramach istotnych potrzeb zrzeszonych czionkéw.
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przy wspétudziale zarzadu uporzadko-
wac asortyment istniejgcy i doprowa-
dzi¢ go do takiego stanu, aby kapitat u-
mieszczony w towarach obracat sie do-
statecznie szybko.

Przystepujgc do rozszerzania asorty-
mentu nalezy uprzednio przeprowadzic¢
badania, co w danej chwili jest najwie-
cej potrzebne cztonkom spoétdzielni i od-
biorcom. Uzupetnia sie przede wszyst-
kim asortyment artykutéw t. zw. pier-
wszej potrzeby, o ile nie jest jeszcze
kompletny.

Nowy towar wprowadza sie po prze-
prowadzeniu badan wsrod odbiorcow
oraz po odpowiednim przygotowaniu
tych odbiorcéw, ze taki to towar od te-
go terminu bedzie mozna w spotdzielni
naby¢.

Jezeli jakis towar do sklepu zostat
wprowadzony, té powinien znajdowaé
sie w sklepie stale i w odpowiednim a-
sortymencie co do wymiaréw, opakowa-

nia itp. Oczywiscie do kazdego towaru
nalezy stosowa¢ rézne metody zaleznie
od jego wilasciwosci.

Pracownik stykajacy sie codziennie z
kupujacymi moze odda¢ spétdzielni
wielkie ustugi, jezeli chodzi o racjonalng
gospodarke asortymentowsg; nalezy tyl-
ko skrzetnie notowac¢ codzienne zyczenia
kupujacych, najczesciej powtarzajgce
sie omawia¢ z zarzadem i stopniowo —
planowo rozszerza¢ asortyment.

Zbytecznym jest przypominaé, ze
przede wszystkim mozemy wprowadzaé
do asortymentu wszystkie wyroby ,,Spo-
tem*, zwiaszcza, 7ze sg to artykuty co-
dziennego uzytku.

Pracownik sklepowy najlepiej zapo-
zna sie z asortymentem produkcji spot-
dzielczej, gdy stale bedzie miat w skle-
pie cenniki fabryk ,Spotem®, ktére o-
statnio zostaty specjalnie w tym celu
wyprodukowane przez Zakitady Wy-
tworcze. J. taniewski

O konstrukcji okno wystawowego

fftzcorn txrcnoBcu.

Dotycnczasowe nasze rozwazania na
temat urzadzania i dekoracji okien wy-
stawowych w sklepach spétdzielczych
nalezy traktowac jako wstep do wiasci-

wych wiadomosci z zakresu techniki
urzadzania wystawy sklepowej.

Mowilismy juz o ogolnych zasadach
konstrukcji i dekoracji, zastosowaniu
Oryt, materatéw dekoracyjnych, barw,
rozmieszczaniu towardw, wreszcie o ce-
lowosci i znaczeniu okna wystawowego.
Dalismy czytelnikom mozno$¢ ogolne-
go zaznajomienia sie z samym zagad-
nieniem i dowiedliSmy, ze' okno wysta-
wowe jest niezaprzeczalnie czescig skia-
dowa sklepu.

Obecnie przechodzimy do omawia-
nia szczegotdw skladajgcych sie na ca-
tos¢ propagandy towardw przez umie-
jetne, celowe i estetyczne urzadzenie
okna.

A wiec przede wszystkim kwestia
konstrukcji wystawy. Zanim przystgpi-
my do uzycia materiatdbw dekoracyj-
nych i rozmieszczania towardw, musi-

Kooperatywa jest twierdzg, w ktérej okopata sie réwnos¢ i spra-

wiedliwosé.

J. Beck
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my zbudowaé rusztowania wzglednie
zestawi¢ poszczegblne podstawki czy
skrzynki tak, aby stworzyly pewng fi-
gure oparta w budowie na zasadach sy-
metrii albo asymetrii.

Przy zestawianiu poszczegdlnych cze-
§ci konstrukcji nalezy nie tylko dbac¢ o
rozwigzanie jej w pewng estetyczng i
oryginalng linig, lecz w pierwszym rze-
dzie dopasowa¢ do wzroku widza.

Dotychczasowe badania wykazaty, ze
najwiecej uwagi widza przycigga cen-
trum Wystawy, a prawa strona w wiek-
szym stopniu niz lewa. Eksponaty u-
mieszczone wysoko, ponad poziomem
wzroku widza, prawie nigdy nie sg o-
gladane, bo zasadniczo wzrok przechod-
nia pada na dolng czes¢ okna.

Nalezy wiec budowa¢ wystawe ra-
czej w glgb niz w gore, a towary, na kt6-
re chce sie specjalnie zwréci¢ uwage,

umieszcza¢ w centrum okna (rysunek
Nr 1).

Pamietajac o tych zasadach rozpoczy-
namy wiasciwg budowe.  Skrzynki,
skrzyneczki, pudetka i deski po skrzyn-
kach stanowig materiat, z ktérego two-
rzymy szkielet wystawy.

Zestawianie bryt i ptaszczyzn winien
poprzedzi¢ opracowany planowo szkic.
Nigdy nie nalezy budowaé wysta-
wy z mysla, ze przypadek moze wy-
toni¢ najlepsza koncepcje. Takie podej-
Scia czesto zawodzg a wilozona praca
nie daje pozadanych rezultatow.

Konstrukcja wystawy moze by¢ skom-
plikowana albo prosta. Zalezy to od u-
szeregowania i powigzania ze sobg po-
szczegOlnych jej czesci.

Dobrze budowany szkielet z jednej
strony tworzy pewna harmonijng ca-
tos¢ i ulatwia rozmieszczanie towardw,

Sens zycia to nie tylko to ¢ myslimy, ale gtéwnie to co czynimy.
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z drugiej pozwala przechodniowi ogar-
na¢ wzrokiem cato$é. Dla przykiadu
podajemy dwie kontrastowe kompozy-
cje o jednakowych brylach konstrukcyj-
nych. Rysunek A przedstawia konse-
kwentnie i zwiezle powigzane czesci w
catos¢; rysunek B te same bryly usta-

Wyprzedaze poinwentarz

Wyprzedaze poinwetarzowe maja na
og6t male zastosowanie w naszych spot-
dzielniach. Moze dlatego, ze w wiekszo-
sci spoétdzielni prowadzimy asortyment
spozywczo-kolonialny, a wiec artyku-
tow pierwszej potrzeby, na ktére zaw-
sze jest sezon. Tym nie mniej i w na-
szych sklepach po réznych spisach i wy-
sortowaniu towaréw wskazane jest u-
rzagdzanie wyprzedazy aby asortyment
towardw nie zasmiecat sie resztkami,
towarami cokolwiek nadniszczonymi
lub zlezatymi.

Nawet w spétdzielni jednosklepowej
0 typowym skromnym  asortymencie
mozna z dobrym skutkiem i korzyscig
dla spoétdzielni i pracownika urzadzic¢
wyprzedaz poinwentarzows. Nie ma ta-
kiego sklepu, zeby w ciggu roku nie
nadniszczyt sie jaki towar, nie zbrudzi-
o jakie$s mydetko, lub co$ w tym rodza-
ju. Ot6z przy rocznym spisie pracownik
powinien dopilnowaé, aby te towary
nadniszczone odpowiednio wysortowaé
i wyrzuci¢. Zaraz po remanencie urzg-
dza sie na te towary wyprzedaz, ktéra
uda sie woéwczas, gdy bedzie dobrze
zorganizowana. Celem wyprzedazy jest
osiggniecie w szybkim czasie gotowki
za towar, ktory mogtby bez tego lezeé
dtuzszy czas i utrudnia¢ normalng pra-
ce sklepowemu.

Jezeli towaru do wyprzedazy jest du-
z0, wowczas robi sie specjalne ogtosze-
nie, urzadza sie wystawe z towardéw

wione przypadkowo, bez zadnego prze-
myslenia.

Wszystkie wyzej przytoczone wska-
z6wki oraz rysunki stanowig materiat
do przemyslenia i praktycznego zasto-
sowania przy urzadzaniu wystaw w
sklepach spétdzielczych.

J. Herbst

we

przeznaczonych do wyprzedazy, przy
czym obowigzkowo nalezy oznaczy¢ ce-
ne wyprzedazowg kazdego towaru, za-
mieszczajac dla poréwnania cene nor-
malna. Na towary przeznaczone do wy-
przedazy wyznacza sie specjalne, wido-
czne miejsce w sklepie — i tam te to-
wary grupuje sie w ten sposob, aby kaz-
dy kupujacy magt tatwo zauwazyc i to-
war i réznice w cenach.

Dobrze jest, jezeli obok towaru prze-
znaczonego do wyprzedazy umiesci sie
towar tego samego typu normalny, aby
kupujacy mogt oceni¢ réznice i przeko-
nac¢ sie, ze towar nie zostat pozbawiony
wartosci uzytkowej, a tylko wskutek
takiego czy innego defektu zostat prze-
znaczony do wyprzedazy.

Oczywiscie w naszych spotdzielczych
warunkach nie bedziemy przeznaczali
do wyprzedazy towaru bezwartosciowe-
go lub zupelnie zepsutego.

Jezeli wyprzedaz ma obejmowaé
mniejsze ilosci towaru, to mozna zanie-
cha¢ wystawy, a urzadzi¢ tylko odpo-
wiednio t. zw. ,kacik wyprzedazowy"
w sklepie, uwzgledniajgc warunki, jak
wyzej podano.

W spoétdzielniach wielosklepowych —
wskazane jest zgrupowac¢ towary wy-
przedazowe w jednym lub dwoch skle-
pach i tam odpowiednio urzadzi¢ wy-
przedaz, oczyszczajac wszystkie sklepy
z towaréw wysortowanych. J. L.

Jednym z najwazniejszych brakéw naszych jest brak poczucia
spotecznego. Brak poczucia, ze tylko w najsciSlejszym twdrczym
i Swiadomym wspdtdziataniu wszystkich mozna budowac takie
warunki, w ktérych jednostka szcze$liwie i harmonijnie rozwijac

sie bedzie.
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M. Dabrowska
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Chleb w sklepie

Najbardziej podstawowym artyku-
tem sprzedazy w sklepach spozywczych
jest pieczywo. Nawet najmniejszy sklep
sprzedaje po kilka bochenkéw dziennie.
Dobrze postawiony sklep w miescie
sprzedaje przecietnie ok. 100 kg pieczy-
wa dziennie. Umiejetna sprzedaz stano-
wi w tym zakresie bardzo wazny czyn-
nik.

Konsument zgda przede wszystkim
chleba nie kwasnego i w tym zakresie
sprzedawca powinien byc¢ jeszcze mniej
tolerancyjny w stosunku do piekarni
niz sam spozywca. Umiejetnie wyrabia-
jac chleb, mozna zrobi¢ go, nawet przy
prowadzeniu na kwasach, prawie bez
$ladu kwasu.

Chleb musi by¢ dobrze wyrosniety i
wypieczony. Dobrze wyrosniety, to nie-
koniecznie znaczy wysoki — chleb do-
brze wyrosniety ma pory duze, réwne
i rGwnomiernie rozmieszczone w mieki-
szu. Powinien on by¢ tak elastyczny,
aby po scisnieciu go do jednej trzeciej
grubosci ponownie wrécit do swej for-
my. Dobrze wypieczony chleb nie be-
dzie dawat przy dotknieciu miekiszu
wrazenia wilgoci.

Wreszcie konsument zgda chleba
Swiezego i to jest wilasciwg przyczyng
pracy nocnej w piekarniach. Najchet-
niej kupowany jest chleb, ktéry dopiero
co ostygh. Zytnie pieczywo czerstwe
wiasciwie juz sie nie nadaje do przerob-
ki i sprzedanie catej ilosci pieczywa
jest codziennym kiopotem sprzedawcy.
Butki pszenne mozna jeszcze wysuszy¢
i dos¢ korzystnie sprzeda¢ po zmieleniu
jako butke tartg. Chleb za$ zytni moz-
na najwyzej odswiezy¢ i sprzeda¢ na
drugi dzien po nizszej cenie. Zwrotow
pieczywa zadna porzadnie gospodaro-
wana piekarnia przyjmowac¢ nie moze.

Z drugiej strony, jesli pieczywa w
sklepie brakuje, klienci sie zniechecaja.

Kooperatysci

uczg sie w swoim

Za chlebem za$ zwykle idg inne zakupy.
| to jest bodaj najwieksza sztuka skle-
powego, aby tak utozy¢ zamoéwienie na
dzien nastepny oraz tak chleb sprzeda-
waé, by wszyscy kupujacy byli obstu-
zeni, a nic chleba w sklepie nie zostato.

W tym celu chleb nie tylko musi by¢
dobry, ale nalezycie przechowany.

Ustawa z dnia 18 lutego 1937 r. wy-
maga, aby Sciany lokalu, w ktérym sie
sprzedaje pieczywo, byty bielone i mia-
ty dwumetrowg lamperie olejng lub z
materiatu dajgcego sie tatwo zmyc.
Stoty do sprzedazy, o ile nie majg
wierzchéw marmurowych lub szkla-
nych, oraz pétki na pieczywo powinny
by¢ z drzewa niesmolistego, gtadkie,
bez szpar i szczelin. Pieczywo umiesz-
czane na stotach, pétkach i oknach wy-
stawowych powinno by¢ zabezpieczone
przed dotykaniem go rekami kupuja-
cych, przed owadami oraz wszelkimi
zanieczyszczeniami  (ladv  oszklone).
Wystawianie pieczywa w drzwiach
sklepowych jest niedopuszczalne. W
sklepach spozywczych do pakowania
pieczywa uzywaé nalezy czystego pa-
pieru. Uzywanie do tego celu makula-
tury jest niedopuszczalne. Osoby zajete
sprzedazg powinny nosi¢ biate czy-
ste fartuchy z rekawami.

Tyle moéwi ustawa. Oczywiscie préocz
podstawowych tych wymogéw w zakre-
sie higieny istnieje jeszcze wiele innych.
Przede wszystkim ciepty chleb stygnac
wchtania pieciokrotng swojg objetosé
powietrza, tak ze nawet staby jakikol-
wiek zapach bardzo silnie mu sie udzie-
la. Swiezy chleb rowniez jest bardzo
wrazliwy na zgniatanie i tamanie i cze-
sto w zgniecionym pieczywie skoérka
odstaje od osrodka. Cieptego chleba nie
mozna réwniez przekrawaé catlg szero-
koscig noza; nalezy tylko nacig¢ wokoto
skorke i bochenek przetamac. J. B.

stowarzyszeniu poznawac

w praktyce rdzne tajniki gospodarstwa spotecznego i rzadzi¢ tym

gospodarstwem.
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Ustawa w sprawie handlu octem

Z dniem 1 stycznia 1938 r. weszia w
zycie ustawa dotyczgca sprzedazy octu
w handlu detalicznym.

W mysl tej ustawy bedg mogly by¢
sprzedawane tylko dwa gatunki octu,
mianowicie o0 mocy 35°/0 i 6%.

Ocet luzem, dostarczany w beczkach
przez Zaktady Wytwodrcze w Kielcach,
bedzie odpowiadat powyzszym wyma-
ganiom.

Przypominamy, ze ocet luzem moze
by¢ sprzedawany tylko do naczyn przy-

Zamarzanie okien wystawowych

Aby uchroni¢ szyby okna wysta-
wowego od potnienia, a co za tym idzie
i zamarzania przy obnizaniu sie tempe-
ratury w zimie, uzywa sie réznych spo-
sobow.

Przede wszystkim najwazniejszg rze-
cza jest odpowiednia wentylacja wy-
stawy. Ciggly przeptyw powietrza w
poblizu okna wystawowego zapobiega
nagromadzaniu sie wilgoci w powietrzu
i osiadaniu jej w postaci pary na szy-
bach. Dla zapewnienia ciggtej cyrkula-
cji powietrza powinny by¢ zrobione w
dolnej i goérnej czesci wystawy otwory
odpowiednio zasiatkowane z wmonto-
wanga zastonka, umozliwiajgcg zamyka-
nie otworéw latem dla ochrony wysta-
wy przed przenikaniem do wewnatrz
kurzu ulicznego.

Uwazac¢ na piece

W czasie wiekszych mrozéw sklepy
muszg by¢ ogrzewane. Wdéwczas musi-
my specjalnie baczy¢, aby w poblizu
pieca nie znajdowaly sie takie towary,
ktorym goraco szkodzi.

Nieprzezorno$¢ w opalaniu sklepu
podnosi niebezpieczenstwo pozarowe.

W poblizu pieca rzucane sg nieraz roz-

noszonych przez kupujgcych. Nie moze
za$ by¢ butelkowany przez spoétdziel-
nie nie posiadajgce odpowiedniego ze-
zwolenia wiladz skarbowych, bowiem
na prowadzenie rozlewni octu wymaga-
na jest zgoda wilasciwego urzedu skar-
bowego.

Likwidacja zapasu octu 0 mocy innej,
niz przewidziana ustawa, musi nastgpic¢
przed dniem 1 lipca 1938 r.

Zaktady Kieleckie w roku biezgcym
bedg wysytaty tylko ocet o mocy prze-
widzianej wspomniang ustawa.

Przed zamarzaniem szyb skutecznie
chroni zwilzanie ich spirytusem (mo-
ze by¢ denaturowany) z domieszkg gli-
ceryny w ilosci 10 gr. na litr spirytusu.
Rowniez dobrym s$rodkiem jest wapno
niegaszone ustawione w miseczkach.
Niedogodnoscig tego ostatniego sposobu
jest koniecznos$¢ czestych zmian wap-
na, ktore, wchtaniajgc wode z powie-
trza lasuje sie szybko i wowczas prze-
staje oczywiscie dziata¢ osuszaj gco.

Dawniej w miastach stosowano sze-
roko odmrazanie szyb wystawowych
ptomykami gazu. Obecnie sposéb ten
jest zarzucany jako niebezpieczny dla
szyb gdyz wskutek wytwarzajacej sie
duzej réznicy temperatury naraza je
na pekniecie, no i zwilza wystawy
Sciekajaca z szyb woda.

ne zmiete i niepotrzebne papiery. Jak
tatwo moze woweczas jakis wypadajgcy
wegielek wznieci¢ pozar.

Musimy uwaza¢, azeby bezposrednio
przy piecu lub w bliskosci rury pieco-
wej nie bylo zadnych tatwopalnych rze-
czy, bo to moze mie¢ fatalne nastep-
stwa.

Nie trzeba gwattem ciggna¢ ludzi za uszy w gore do ideatu, bo
albo im sie uszy urwg, albo po prostu od nas uciekng. Ale nie
trzeba tez dopasowywac catej naszej dziatalnosci do najbardziej
egoistycznego i poziomego traktowania rzeczy.
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PRODUKCJIUASPOLDZIELCZA

Dzemy owocowe

Swieze owoce sg pozywieniem bardzo
zdrowym dla organizmu ludzkiego, a
to dzieki zawartosci w nich witamin i
réznych kwasow organicznych. Jednak-
ze konsumcja owocOw surowych poza
gtdbwnym, jesiennym sezonem jest u
nas bardzo mata, gdyz wysokie ceny
czynig ten artykut niedostepnym dla
szerokich mas niezamoznej ludnosci.

Konserwowanie $wiezych owocow
jest dos¢ trudne i kosztowne. Przecho-
wywany owoc jest bowiem atakowany
przez rozmaite drobnoustroje, dziataja-
ce nan niszczaco, a bardzo szybko roz-
wijajgce sie przy sprzyjajacych warun-
kach, jak wilgotnos¢ pomieszczenia lub
dos¢ wysoka (od 20 do 40°C) tempera-
tura.

Przerdb owocoéw ma na celu przyrza-
dzenie z nich produktéw, nadajgcych sie
do diuzszego przechowywania i zacho-
wujgcych rownoczesnie jak najwiecej
wiasnosci odzywczych i smakowych o-
wocu $wiezego.

Wspoiczesna technika przetwoérstwa
stosuje w praktyce r6zne metody prze-
robu. Jedng z nich jest utrwala-
nie owocéw przez poddawanie ich dzia-
taniu wysokiej temperatury. Waznym
tez materialtem w przerobie owocéw
jest cukier. Uzywa sie go dla poprawie-
nia smaku i zakonserwowania przetwo-
row owocowych. Cukier jest ponadto,
jak wiemy, waznym skfadnikiem od-
Zywczym.

Owoce Swieze zawierajg w sobie od
80 do 90 proc, wody i tylko 10 do 20 pro-
cent suchej substancji. Te suchg sub-
stancje stanowig przede wszystkim we-
glowodany, kwasy, biatka itd. Ze znaj-
dujacych sie w owocach weglowodanow
najwazniejsze sg cukry, krochmal i

Praca kooperatyw nad stwarzaniem wiasnej produkcji

Maszyna ,,Vacuum® do gotowania owocow
na dzemy.

zwigzki pektynowe. Zwigzki pektynowe
spetniajg w owocach role jak gdyby ce-
mentu, taczacego komorki i widkna o-
WOCOwW. W  przetwoOrstwie owocOw
zwigzki te majg duze znaczenie, gdyz
tworza galarete. Kwas w owocach
jest rowniez bardzo waznym sktadni-
kiem, nadaje bowiem orzezwiajacy
smak przetworom i jest réwnocze$nie

przygo-

towuje rozwigzanie spoteczne i pokojowe tego nieuniknionego
starcia, jakie nastgpi miedzy produkcja kapitalistyczng a zorga-

nizowanym rynkiem ludowym.

Nr 4
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naturalnym s$rodkiem przeciwgnilnym,
zwiekszajacym ich trwatos¢.

Najbardziej znanymi przetworami o-
wocowymi sg u nas marmolady, powi-
dia, konfitury, kompoty i suszone owo-
ce. Obecnie coraz bardziej rozpowszech-
nia¢ sie zaczyna dzem, przyrzgdzany na
sposob angielski. Produkt ten pod
wzgledem konsystencji (gestosci) jest
czym$ posrednim miedzy konfiturg a
marmelada owocowa. Wysoka wartosé
zapewnia dzemom uzywanie do przero-
bu owocéw o dobrym smaku, wysokim
gatunku, oraz przestrzeganie duzej czy-
stosci i dokladnosci przerobu, a takze'
krotkotrwate gotowanie, przy ktorym
owoce zachowujg w znacznym stopniu
swoje naturalne wilasciwosci. Podobnie
jak konfitury, dzemy przyrzadza sie za-
sadniczo z jednego rodzaju owocow, a
dodatek innych stosowany bywa tylko
wyjatkowo.

Owoce na dzem muszg by¢ doktadnie

WSKAZOWKI

O drozdzach

Rola drozdzy piekarskich albo pra-
sowanych polega na tym, ze w krétkim
przeciggu czasu wytwarzajg one znaczne
ilosci bezwodnika kwasu weglowego, po-
trzebnego do spulchnienia ciasta. W
handlu spotykamy je w postaci szarej lub
zO6ttawej masy sprasowanych komorek
drozdzowych z domieszkg krochmalu
ziemniaczego.

Przy temperaturze 35° Celsjusza do-
bre drozdze zy¢ moga nic nie tracac na
swej sile 4 — 5 dni. W nizszych tempe-
raturach mozna je przechowywac zna-
czniej diuzej.

W sklepie najlepiej trzymacé drozdze
w suchym, przewiewnym miejscu 0 u-
miarkowanej temperaturze. W takich
warunkach konserwujg sie one dobrze
nawet w ciggu dni kilkunastu.

Waznym jest rozpakowanie drozdzy

przebrane, wymyte i oczyszczone.
Niektore owoce obieramy ze skorki.
Wieksze kraje sie na kawaiki;
cze$¢ ich rozgotowuje sie i przeciera i
po takim przygotowaniu gotuje sie je
z cukrem do momentu, w ktérym masa
zaczyna sie galaretowaé. Czes$¢ owocow
pokrajang na kawatki i odpowiednio
przyrzadzong wkiada sie do ugotowa-
nej masy, ktorg natychmiast rozlewa
sie do stoikéw wyjatowionych pod dzia-
taniem wysokiej temperatury. Gotowa-
nie trwa od 6 do 8 minut w specjalnych,
przeznaczonych do tego celu vacuum-
aparatach (kottach parowych).

W roku ubiegtym Zakitady Wytwor-
cze ,Spotem” we Wioctawku przystgpi-
ty do produkowania dzeméw na spos6b
angielski, ktory dotychczas w Polsce byt
mato stosowany. Produkcja ta rozwija
sie znakomicie, zdobywajgc coraz bar-
dziej rynek spoétdzielczy.

St. Meljon

TOWAROZNAWCZE

natychmiast po otrzymaniu skrzynki i
roztozenie paczek luzno, tak aby powie-
trze miato do nich z réznych stron
dostep.

Kruszenie sie drozdzy, jak réwniez
ich miekkos¢ i elastycznos¢ nie sag jesz-
cze dowodem psucia sie. Jedynie tylko
nieprzyjemny zgnity zapach wskazuje
na niezdatnos¢ ich do uzycia.

Kruszeniu sie drozdzy mozna zapo-
biec skraplajgc je zimna, czysta, prze-
gotowang woda.

Przemrozonych drozdzy nie powinno
sie wnosi¢ od razu do cieptego pomie-
szczenia, lecz trzeba je stopniowo od-
mrazac

Dobre, Swieze drozdze majg swdj cha-
rakterystyczny, przyjemny, winny za-
pach i ten szczeg6t jest przy rozpozna-
waniu ich jakosci najwazniejszy.

Spotdzielnia nie sprzedaje swym czionkom towardw, tytko im je

dostarcza; sprzed: \
z reguly czyni¢ nie powinna.
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Co nalezy
wiedziec
o herbacie

Herbata nalezy do napojéw bardzo
rozpowszechnionych w naszym zyciu
codziennym.

Przed 20 laty pijaliSmy prawie wy-
tacznie herbate chinska, mato naciaga-
jaca, lecz zato o delikatnym smaku i sil-
nym aromacie. Obecnie pijemy gtéwnie
herbate celjonskag o ciemnym naparze
i cierpkim smaku, ale stabszym aroma-
cie.

Na te zmiane w duzym stopniu wpty-
neta wojna Swiatowa, pozbawiajgc nas
kontaktu z Owczesnymi rynkami zaku-
pu. Wowczas to majac tatwiejszy do-
step do rynkéw zachodnich przeszlismy
catkowicie na herbate cejlonska, wzgl.
indyjskg lub tez pochodzacg z wysp Su-
matra i Jawa. Daje ona napar silny,
cierpkawy i z goryczka, dziatajacy sil-
niej na nasze podniebienie niz delikat-
ny smak herbat chinskich.

Jakie cechy powinna posiada¢ dobra
herbata?

li-™ - I8\ |

tamanie na walcach wysuszonych lisci
baty (przed fermentacjg)

Mylnym jest dos¢ rozpowszechnione
przekonanie, ze dtugi, gruby, silnie skre-
cony lis¢ charakteryzuje dobry gatunek
herbaty. Rzecz sie ma raczej przeciw-
nie. Wiasnie krotki, cienki lecz row-
niez silnie skrecony lis¢ daje dobry na-
par herbaty o przyjemnym aromacie i
odpowiednim zabarwieniu.

Herbaty o krotkim lisciu sa ekonomi-
czniejsze w uzyciu, gdyz tatwiej ulega-
ja dziataniu wrzacej wody przy zapa-
rzaniu, a przez to nie zatracajgc aroma-
tu daja jednak silny napar.

Pamieta¢ musimy, ze herbaty cejlon-
skie o silnym zabarwieniu nie majg
przyjemnego aromatu — sg to przewaz-
nie herbaty tanie, natomiast wysokie
gatunki herbaty dajg silny aromat i sta-
by ztotawy kolor naparu. Dlatego tez
paczkownie herbaty, dobierajgc odpo-

Sklep spoteczny nie jest ,,handlem“, co sie na tatwowiernosci
konsumenta i na jego ,,towaroznawczej ignorancji* dorabia.

Nr 4
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Zapakowana herbata opuszcza plantacje

Wiednie mieszanki, tgczg oba te gatun-
ki celem otrzymania w rezultacie her-
baty aromatycznej, lecz i o silnym napa-
rze rownoczesnie.

Zazwyczaj kazda paczkownia herba-
ty ma swoje wlasne metody przyrzadza-
nia mieszanek, bedace tajemnicg firmy.
Metody te polegaja gtéwnie na dobie-
raniu i mieszaniu oryginalnych herbat
w taki sposéb, azeby w rezultacie do-
starczy¢ odbiorcom jednolity gatunek.

Wiele nawet znanych powszechnie
przedwojennych firm herbacianych sto-

suje w swoich paczkowniach bardzo
herbat. Posuwajg sie niekiedy az do
nierzetelne sposoby przygotowywania
sztucznego nasycania herbaty obcymi
zapachami.

Waznym wiec jest zaufanie do zréodia,
z ktérego nabywamy herbate. Wobec
istnienia zwigzkowej paczkowni herba-
ty w Gdyni kwestia wyboru zrdodia na-
bywania herbaty dla spétdzielcow nie
istnieje. Bo¢ chyba jasnym jest, ze tyl-
ko tam mozna zaopatrzy¢ spoétdzielnie
w dobrg herbate. T.

GLOSY CZYTELNIKOW

Dzielmy sie doswiadczeniami

Rzeczg bardzo pozgdang dla naszego
pisma sg glosy kolezanek i kolegow
z za lady, poruszajace na tamach ,,Sprze-
dawcy Spotdzielczego“ rézne prak-
tyczne zagadnienia dotyczace pracy w

sklepie. W pracy tej bowiem ponad
wszelkg wiedze ksigzkowg stawiam
doswiadczenie ptynace z praktyki dnia
codziennego.

Wiele z kolezanek i kolegow chciato

— Jaka jest réznica miedzy optymistg i pesymistg?
— WyobraZz sobie ementalski ser: optymista widzi ser, a pe-

symista widzi dziury w nim.
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by moze wspétdziata¢ w tym wzgledzie
z redakcja, lecz myslg sobie: ja zdoby-
tem to doswiadczenie w ciezkim trudzie,
kosztowato mnie to nieraz wiele pracy
i przykrosci, a teraz mam to odda¢ in-
nym. A niech ze sobie na wlasng reke
dochodzg do tego co ja juz osiggnatem,

Tu musimy sobie powiedzie¢ szczerze,
ze nawet ci najzdolniejsi i najbardziej
doswiadczeni ciggle muszg jeszcze cze-
gos sie uczy¢, muszg zdobywaé coraz to
nowe doswiadczenia, wiecej, — muszg
korzysta¢ z cudzych doswiadczen i to
czesto kolegébw znacznie miodszych od
siebie.

Kto tak egoistycznie mysli, nie ma
moralnego prawa do korzystania z rad
i wskazéwek innych, gdyz on zdobyte
przez siebie doswiadczenia i wiadomo-
sci zatrzymuje przy sobie, zamiast je
dalej rozpowszechniac.

Kto$ inny powie znowu, ze sam wie
zbyt mato, aby madgt innych pouczac.
Niejeden miatby moze wiele rzeczy do
powiedzenia, lecz wydaja mu sie one
zbyt btahe, badz zrozumiate same przez
sie i dlatego uwaza, ze nie zastugujg na
rozpowszechnienie. Jednakze dla tych
co mato jeszcze wiedzg, ta whasnie rzecz
zrozumiata moze byc¢ jeszcze nieznana.

O czym powinnismy zatem pisac?
Przekonajcie sig¢ sami.

Czy osiaggneliscie w pracy jaki$ suk-
ces z tej racji, ze dowiedzieliscie sie,
np. ze 'tu i 6éwdzie uzyskano duze obro-
ty jakim$ towarem? Lepiej byto by dla
was gdybyscie otrzymali pare rad i
wskazoéwek, jak to zostato osiggniete,
jaka metoda.

| tak oto tg drogg mozna by rozpo-
wszechnia¢ wsréd naszych kolezanek
i kolegow wiele drobnych technicznych
sposobdéw i udoskonalen.

Na przyktad sposoby wiasciwego
traktowania kupujacych (jest to wielka
sztuka), zatatwiania ich reklamacji, u-
dzielania rad i Wskazéwek. Moze do-
wiedzielibySmy sie nieraz, jak rézne

sprawy gdzie indziej sg lepiej i bardziej
celowo wykonywane.

Czyz nie sg interesujgce takie np.
drobiazgi:

Jedna z kolezanek pisze mi, ze po-
stawienie kwiatu na stoliku z wodg so-
dowa, przelanie soku z prostej butelki
do estetycznego flakonu, zamiana
szklanek grubych na tadniejsze i zain-
stalowanie higienicznej i estetycznej
ptuczki od razu wzmogty obrét tym
bardzo rentownym artykutem.

Inny znow kolega pisze, ze bardzo
godnym polecenia jest urzadzenie na
ladzie od strony kupujgcych galeryijki,
na ktérej mozna by stawial koszyki i
torby. Od czasu gdy to urzadzit, nie ma
juz na kontuarze trocin z podtogi, co
mu je kupujacy koszykami nanosili.

To znowu pisza, ze od czasu gdy ka-
we i kakao trzymajg na kontuarze w
szklanych stojach z oznaczonymi cena-
mi, znacznie wiecej tego towaru sie
sprzedaje 1 tatwiejsza jest ekspedycja,
gdyz nie trzeba kupujacym — niedo-
wiarkom towaru okazywac i objasniac¢
co do ceny.

Takie i tym podobne rézne drobne
spostrzezenia i uwagi powinnismy so-
bie za posrednictwem naszego pisma
komunikowa¢, bo to nam nieraz moze
znacznie prace utatwic.

Niektérzy z Was moga powiedzie¢, ze
nie potrafig sie dobrze wypisa¢. Nie
trzymajcie $wiatta pod korcem, piszcie
tak jak umiecie i to bedzie dobrze.
I niech sie nikt nie czuje niepewnym
tego co napisze — od tego jest przeciez
redakcja, azeby to co jest krzywe na-
prostowac.

Pomysimy wszyscy o tym. Dazymy
przeciez do wspotdziatania i wzajemnej
pomocy. Te piekne hasta powinnismy
realizowa¢ nie tylko od Swieta, w du-
zych sprawach, lecz i na codzien w
rzeczach mniejszej wagi. Bedzie z rym
dobrze i nam i naszej pracy.

Stary praktyk

— Czy data$ ztotym rybkom S$wiezej wody?
Nie,'-prosza-pani, one’jeszOze nienwypity tej' cO im wczoraj

datam.
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O racjonalnym zaopatrywaniu sklepu i rozmieszczaniu towarow

Zdawato by sie, ze wystarczy mie¢ du-
ze zapasy towarow w sklepie, azeby za-
pewni¢ sobie spokéj a klienteli zadowo-
lenie. Doswiadczony, dobry sklepowy
wie jednak, Ze to nie jest jeszcze wszyst-
ko. W sklepie przetadowanym towarami
zagubimy sie z powodu nadmiernych i-
losci, réznorodnosci gatunkéw i rozmia-
row oraz rodzajéow opakowan poszcze-
golnych artykutow.

Rozmieszczajagc towary powinnismy
pamieta¢ o tym, ze towary nie moga
sie z sobg ,,ktdci¢”, to znaczy, ze nie moz-
na np. umieszcza¢ w jednej oszklonej
gablocie Swiezego deserowego masta i
gtowki sera litewskiego lub skrzynki pi-
klingbw czy $ledzi wedzonych.

Nie jest tak trudno rozmiesci¢ towa-
ry, aby unikna¢ tego rodzaju zestawien.
Trzeba tylko pamieta¢ o tym, aby obok
siebie, o ile moznosci, znajdowalty sie to-
wary sobie pokrewne, jak np. makaron
paczkowany, ptatki owsiane w pudet-
kach, kostki bulionowe czy zupy, wtosz-
czyzna, galaretki itp. Puszki z herbatg
luzem moga sta¢ na jednej poice obok
puszek z kawg i kakao. Paczkowana her-
bata ,Spotem* powinna by¢ utozona w
ten sposob, by uwidocznione byty wszy-
stkie gatunki, jakie posiadamy.

Na nizszej potce umieszczamy kawe
paczkowang, a obok surogaty, jak palo-
ny stéd czy zyto, jeszcze nizej cykorie
itd. Nie wolno zapomina¢, ze takie
towary, ktore sprzedaje sie masowo, po-
winny znajdowac sie nisko i blisko lady.
Sama praca sklepowego powinna nam
dostarczy¢ wskazéwek, jak i co roztozyc,
aby nie traci¢ czasu na beztadng biega
nine po sklepie.

W duzych, nowoczesnych sklepach ko-
lonialno - spozywczych samo okno wy-
stawowe nie wystarcza; urzadzenie skle-
pu i rozmieszczenie w nim towarOw po-
winno by¢ tak pomyslane, by caty sklep
tworzyt jedng wielkg wystawe. Pozada-
na jest zmiana od czasu do czasu

rozktadu poszczegllnych dziatow towa-
rowych, bo to wywotuje zainteresowa-
nie klienteli i ozywia sklep. Oczy-
wiscie takie zmiany nie moga by¢ robio-
ne zbyt czesto.

Mowiac o uktadaniu towaréw nie od
rzeczy bedzie przypomniec¢, ze Swiezym
artykutem nie mozna zaktada¢ pozo-
statosci tego samego towaru na potkach
lub w szufladach. Trzeba pamieta¢, ze
towar weczesniej sprowadzony musi byc¢
wpierw sprzedany.

Sporzadzanie zamoOwienn na potrzebne
nam do sklepu towary powinno by¢ uje-
te w pewien system. Jako zasade przyj-
mujemy, ze towarow w sklepie brako-
wacé nie powinno, z drugiej za$ strony
musimy réwniez dba¢ o to, by rema-
nent nasz nie byt zbytnio rozbudowany.
Uktadanie zatem zaméwien powinno by¢
bardzo ogledne i dokonywane w
ciggu catego dnia w czasie sprzedazy.
Widzac np. podczas ekspedycji, ze jakis
towar ma sie juz ku kornicowi, trzeba na-
tychmiast zanotowa¢ to w specjalnym
zeszycie. Wieczorem, przegladajac ze-
szyt, uktadamy zamowienie na brakuja-
ce towary.

Inteligentny  pracownik sklepowy,
whnikajagcy w arkana calej gospodarki
spotdzielni, bedzie zawsze dbat o to, by
praca jego w sklepie byta jak najbar-
dziej owocna.

Konczac swoje spostrzezenia i uwagi
co do gospodarki towarowej w skle-
pie, zwracam sie do kolezanek i kolegéw,
aby nastreczajgce sie im w pracy trud-
nosci, wzglednie nowe pomysty, komu-
nikowali za posrednictwem ,Sprzedaw-
cy Spotdzielczego“ ogdtowi czytelnikow.
Uczmy sie jedni od drugich, doskonalmy
sie w naszej pracy, podno$smy naszg wie-
dze fachowa, zdobywajmy to, czego nam
jeszcze brakuje, a tym samym bedziemy
mogli poprawic¢ ciezkie warunki, w ja-
kich nieraz pracujemy.

A. Labaj

Czy taki pies, co ukradt kietbase, moze byC jeszcze psem poli-

cyjnym?
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Jak to byto w Kielcach

Kielce — gtos konduktora wzywa nas
do opuszczenia zacisznego i cieptego
wagonu. Po dziesieciu minutach drogi
jesteSmy na terenie Zakltadoéw Wytwor-
czych Zwigzku Spotem. Kierujg nas
do Swietlicy pracownikow wytworni,
gdzie zastajemy juz grono kolezanek
i kolegdw. Po catodziennych trudach
podrozy z rozkosza wyciggamy sie
na t6zkach. Kazdy jednak przejety ju-
trzejszymi egzaminami o co$ pyta, cos$
mowi. P6zno juz w nocy konczy sie roz-
mowa. O 6smej jesteSmy znowu w Za-
ktadach! Po solidnym $niadaniu, przy
ktorym nie braklo zartow i Smiechow,
idziemy calg gromadka do Swietlicy
miejscowego K.P.W., gdzie p. Z. Mata-
nicz przypomina nam wyklady, kto-
reSmy podczas naszej nauki przerobili.
Po dwdch dniach dziesieciogodzinnego
powtarzania sobie przerobionych lekcji
przystepujemy do egzamindw. Kazdy
troszeczke pobladty, podniecony, z duszg
na ramieniu, wchodzi do osobnego po-
koju, gdzie spodziewa sie spotka¢ suro-

Co mamy do zrobienia

Zaraz po rocznym spisie towarow,
przeprowadzi¢ wyliczenie sklepu i uz-
godnic je z ksiegami.

Jezeli przy remanencie zostaty wy-
sortowane jakies towary — urzadzic¢
wyprzedaz poinwentarzowa.

Uzupetni¢ braki w asortymencie towa-
row.

Sprawdzi¢, czy Swiadectwo przemy-
stowe na 1938 rok zostato do sklepu do-
dostarczone — jezeli nie, zwrdci¢ na to
uwage zarzadu spotdzielni.

Sprawdzi¢ wagi i odwazniki, czy ma-
ja stempel Urzedu Miar i Wag z 1936

wego egzaminatora. Jakze mite rozcza-
rowanie! Nie mys$lcie zndéw, ze nam e-
gzaminy ufatwiano. — Bron, Boze. —
Ale cziowiek, widzac przed soba us-
miechnieta twarz wykiadowcy wydo-
bywa z siebie caty zapas wiadomosci,
by nie zawie$¢ poktadanych w nim na-
dziei. Chwata Bogu! wszyscy zdali.
Juz przy wesotych okrzykach kieruje-
my sie ,tanecznym krokiem“ do Swie-
tlicy na positek. Wieczorem w sSwietli-
cy przy uroczystosci rozdania Swia-
dectw gra orkiestra pracownikow Za-
ktadow Kieleckich ,Spotem*, sypig sie
monologi i wiersze — wszystkim jest
jakos mito i swojsko. Cos$ ciepte-
go pada na serce i dusze. A po-
tem.. zabawa — ,na catego* Trzeba
przeciez uczci¢ tak uroczysty dla nas
dzien. | zndw po kilku dniach wspoétzy-
cia pozegnanie. Stycha¢ tylko glosy
— Kolezanko, kolego, piszcie! — choé
kilka stow napiszcie“. Albo: ,Spotka-
my sie na drugich egzaminach. Szczes¢
Boze!"

S. Wieczorek

roku; jezeli stempel jest weczesniejszy
— nalezy niezwiocznie odesta¢ miary i
wagi do cechowania.

Zaopatrzy¢ sklep w pomarancze, wy-
roby cukiernicze, paczki i ciastka oraz
zapewni¢ sobie dostawe potrzebnych
ilosci smalcu i innych ttuszczow.

Spotdzielnia Sp. ,,GORNIK“ w Stebniku

(powiat Drohobycz k/Truskawca), poszukuje

kwalifikowanego sklepowego. Obrét mie-

sieczny 20 tys. zt. Wynagrodzenie do omoé-

wienia. Zabezpieczenie finansowe konieczne.
Oferty wysyta¢ jak wyzej.
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Wychodzi co miesigc oprécz wakacji.
Numer

Prenumerata roczna
pojedynczy 15 groszy. Nakiad 3000 egzemplarzy.

1 zioty 50 groszy
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Propagandowe pismo spotdzielcze

SPOLNOTA

jest niezastgpionym #tacznikiem miedzy spoétdzielnig i cztonkami

SPOLNOTA

jest powszechnie czytanym pismem spoétdzielczym o wielkim
naktadzie

SPOLNOTA

omawia aktualne sprawy gospodarcze naszego kraju w sposéb
jasny i wyrazny. Traktuje je z punktu widzenia zasad spoétdziel-
czych, walczy o moralno$¢ w zyciu gospodarczym.

SPOLNOTA

zawiera wiele wiadomosci z zycia spétdzielczego, podanych
w sposob interesujacy. Umieszcza nowele, wiersze, wiele
rysunkoéw i fotografii.

SPOLNOTA

stuzy interesom spoétdzielczo zorganizowanego $wiata pracy.
Jej czytelnikami sa robotnicy, rolnicy i pracownicy umystowi.

SPOLNOTA

jest najtannszym pismem ilustrowanym w Polsce. Wychodzi co
10 dni, egzemplarz kosztuje 5 groszy, prenumerata roczna
wynosi 1 ztoty 80 groszy.

Pomocg i $srodkiem w pracach organizacyjno-propagandowych sg czasopisma
— jeden z podstawowych sSrodkéw ksztattowania opinii publicznej, a jesli chodzi
o0 prase spétdzielcza — i urabiania Swiatopogladu spoétdzielczego.

Spotegowanie ruchu spoétdzielczego jest uzaleznione gléwnie od uswiadomie-
nia zrzeszonych cztonkdéw, zapoznania najszerszych warstw spoleczenstwa z ru-
chem,od znajomosci wsrod wiadz spoétdzielni aktualnych zagadnien spoéldzielczych
i ogo6lno-goéspodafézycti, 6d fachowodséi pracownikéw. Pamietaé tez trzeba o przy-
gotowaniu”mtodego pokolenia do dziatalnosci spotdzielczej.



DZEMY

na sposob angielski

truskawkowy, malinowy

wisniowy, pomaranczowy

pPprodukkuje

ZAKLADY WYTWORCZE ,,.SPOLEM WE WLOCLAWKU



olecajcie towary kolonialne
markq ,,SPOLEM"

HERBATE

KAWE
KAKAO

w opakowaniu i luzem

} | Ajentura

Zagranicznego,,Spotem" w Gdyni



