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Chodz ze mna na pole walki najkrwawszej.

Nad nim nie cigghg sie dymy ciezkie, otowiane, ani nie roz-
brzmiewajg wystrzaty, krew niw nie zbroczyta, a jednak—jednak
ujrzysz tam wiecej twarzy cierpieniem wykrzywionych, bez
promyka nadziei w oku, . niz na pobojowisku, gdzie sterczg
strzaskane sztandary i leza trupy ludzkie.

Wszedzie przed tobg rozwierajg swojg paszcze bezbrzezng
przepascie, ktore ludzi dzielg na pokrzywdzonych i krzywdzi-
cieli. Kain powstat na Abla, zona na meza, dzieci na rodzicow.
W zgietku nieubtaganych zapasow biegna dni zywota ludzkiego,
a kazda odrobina naszego szczescia i powodzenia jest rowniez
sowicie okupiona cierpieniami innych.

Gdy w zadumie gtebokiej bedziesz rozgladat sie po tym naj-
krwawszym z pobojowisk, zblizy sie ku tobie filozof a wtykajac
ci néz do reki rzeknie: Cztowiek dla cztowieka wilkiem jest. —
Nadejda inne medrce i wskazujgc twarze bolem napietnowane
i nici stargane zywotdw, dodadzg: Bellum omnium contra omnes
(wojna wszystkich przeciw wszystkim). Prostaczkowie za$ beda
kiadli ci do gtowy te samg prawde w jedrnej przypowiesci:
Owca je trawe, owce wilk pozera, a cztowiek zabija wilka...

Pomiedzy tych krzywdzicieli w dniu dzisiejszym a po-
krzywdzonych w jutrzejszym prowadzg sciezki zycia twego.
Bedziesz to w jednym, to w drugim zastepie. Twemu uznaniu
pozostawiam, jak bedziesz postepowat, gdy krzywda cie dosieze,
ale nie chcialbym, azeby o tobie méwiono: i on jest miedzy
krzywdzicielami. Ale jak przedziera¢ sie przez gaszcze zycia,
azeby postepkami swymi nie przysporzy¢ komus bélu — naj-
niewinniej? Zasadami oderwanymi, chociazby najwznioslej-
szymi, niewiele wskérasz, bo sg jako pomniki, na ktérych po-
tozono napis, ale nie ma klucza do jego odczytania. Nauka, ta
wielka mistrzyni, ktorg za'wsze bedziesz powazal, nie odstoni
ci takze boléw braci twoich i siéstr w ludzkosci. Pozostaje ci
jedynie serce, owo ,glupie“ serce, ktére w obliczu cierpien
cudzych medrsze jest od foliatow i wiasciwszej udzieli rady, niz
maz uczony, catymi dniami przysiadujgcy fatdow nad nauka.
Gdy ono bedzie niechetne, niewiele wskorasz catym rozumem
swoim, a kiedy zabierze glos, wierz wtedy temu prorokowi,
ktory nigdy sie nie pomyli. '

L. Krzywicki
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O sprawiedliwos¢ spoteczng

Gltownym zadaniem spoétdzielczosci
jest planowe wytwarzanie dobr i ich
podziat na zasadach sprawiedliwosci.
Ustroj spoteczno-gospodarczy  oprzec
nalezy o interes spozywecy i do tego in-
teresu dostosowac¢ produkcje i wszyst-
ko, co sie z nig wigze. Sprawiedliwa ce-
na i sprawiedliwa zaptata za prace sg
wskaznikami przy kalkulacji w produk-
cji i sprzedazy. W gospodarce spotdziel-
czej bierze sie pod uwage przede wszy-
stkim warunki, w jakich towar zostat
wytworzony: jaka praca robotnika, ja-
ka ma by¢ stuszna nadwyzka dla two-
rzenia rezerw i funduszu spotecznego.
Wszelka nieuczciwos¢ jest bezcelowa,
poniewaz zadaniem spotdzielczosci jest
dostarczanie dobrych i tanich towaro6w.
Ustalone ceny sg jednakowe dla wszy-
stkich kupujacych.

Jakze inaczej dzieje sie nieraz w
handlu prywatnym. Oto autentyczne
wypadki: W pewnym sklepie btawat-
nym jeden zaptacit 7 zt za metr mate-
riatlu na ubranie, drugi za ten sam ma-
teriat w tym samym sklepie zaptacit 12
zt za metr. W sklepie gotowych ubran
jeden zapftacit za ubranie 65 z+ drugi

znat sie na materiatach i umiat ,targo-
wac sie” — zaptacit w tym samym skle-
pie za takie samo ubranie tylko 25 zi
Oczywiscie, ze te ,nadzwyczajne zyski“
nie poszty na podwyzszenie ptacy tym,
co pracowali nad wyrobieniem tego ma-
teriatu czy uszycia ubrania — zabrat je
do kieszeni posrednik. A ilez podobnych
faktoéw spotykamy w zyciu codziennym,
0 ktoérych nie wiemy? Zreszta, przy-
pus¢my, ze kupujemy w prywatnych
sklepach towar bardzo tanio. Ale zadaj-
my sobie pytanie, dlaczego ten towar
sprzedano tanio? Sprzedajgcy zarobi
zawsze mniej lub wiecej, zaleznie od
koniunktury i $wiadomosci kupujacego.
A ile zarabiajg ci, co ten towar wytwa-
rzajg? Posrednicy-sprzedawcy, paleni
zadzg zysku i dzika wzajemng konku-
rencja, nie liczg sie wcale z warunkami
bytowania szerokich niezorganizowa-
nych rzesz pracownikow.

Zycie wielu rzemiesinikéw, chatupni-
kéw, ,pracownic igty“ i zubozatych rol-
nikdw uraga nieraz godnosci ludzkiej.
Mieszkajg w okropnych warunkach hi-
gienicznych, pracujg caty dzien, nierza-
dko noc, a zarabiajg — za wiele, Zzeby

Czy mozna mowi¢ o porzadku i fadzie spotecznym, gdy miliony
ludzi zdrowych i silnych naprdzno miesigcami szukajg pracy,

aby sie wyzywic?

Jozef Beck



umrzeé, za mato, zeby zy¢. W wielkich
pracowniach gotowych ubran, miode
dziewczeta zarabiajag okoto 1 zt dzien-
nie, a hafciarki okoto 50 gr dziennie. Ba-
dacze wspotczesnych pradéw gospodar-
czych nazwali tych ludzi pracy ,biaty-
mi niewolnikami“.'

Pytamy, gdzie jest sprawiedliwos¢
spoteczna? Ludzie, ktérzy wstydza sie
zebraé¢, nie ogladajg sie na zadne ,po-
moce opieki spotecznej* ale pracg w po-
cie czota zarabiajg na utrzymanie wia-
sne i rodziny, sg najbardziej uposledze-

Klient przygodny

Prawie wszystkie spotdzielnie spozyw-
cow w Polsce sg spotdzielniami otwarty-
mi. Znaczy to, ze sprzedajg bez zadnych
ograniczen zaréwno cztonkom swoim,
jak i osobom do spoétdzielni nie nalezg-
cym. Dla prawomocnosci takiej sprzeda-
zy trzeba tylko matej statutowej formal-
nosci — odpowiedniej uchwaty walnego
zgromadzenia.

W zaleznosci od Srodowiska, warun-
koéw miejscowych, no i wysitkdw propa-
gandowych spoétdzielni stosunek zaku-
poéw cztonkowskich do ogdlnego obrotu
ksztattuje sie w spotdzielniach bardzo
rozmaicie: czasem nawet wynosi powy-
zej 90%, przewaznie od 50% do
70%, niekiedy jednak spada ponizej
50%.

Dazeniem naszym (do czego Zwigzek
stale bardzo spétdzielnie zacheca) po-
winno by¢ zwiekszanie obrotéw z czton-
kami i opieranie na nich catej gospodar-
ki spoétdzielni.

Dlaczego to powinnismy nie szczedzi¢
zabiegow i wysitkow dla osiggniecia te-
go celu? Czy to tylko wzgledy podatko-
we lub inne jakie$ korzysci materialne
za tym przemawiaja? Nie.

Tego wymaga sens i cel organizacji
spotdzielczej. Sklepy nasze stojg wpra-

ni i wyzykiwani. Etyka Kkatolicka u-
czy, zc¢ sprawiedliwos¢, to nie kwestia
dobrowolnej umowy, ale ,oddaj kazde-
mu to, co sie mu nalezy*. Sprawiedliwosé
jest sktadnikiem koniecznym powszech-
nego tadu i godnosci osobistej. Gdzie
ludzie utracg wiare w sprawiedliwosé,
tam powstaje nienawis¢, doprowadzaja-
ca do katastrof spotecznych.

Przeciw wyzyskowi i niesprawiedli-
wosci musi reagowac niezalezna opinia
spoteczna.

Ks. A. Zalewski

wdzie otworem dla wszystkich, lecz

przeznaczone sg dla cztonkow.

Obstugujac zrzeszonych w niej czton-
kow spotdzielnia spetnia swoje wihasciwe
zadanie — organizowania SpPOZywcoOw:
gdy pracuje wsrod niezorganizowanych
i obojetnych, celu tego nie spetnia i upo-
dobnia sie do kupca prywatnego.

Zresztg nawet kupcy, oczywiscie ci
solidni, twierdzg, ze najlepszym klientem’
jest klient staty, stanowigcy podstawe
obrotow, — fundament, na ktérym inte-
res handlowy spoczywa. Stali klienci to
bezptatni propagatorzy.

Ponadto sg to odbiorcy, ktérych po-
trzeby znamy i odpowiednio do nich mo-
zemy swoj asortyment dopasowac.

Kupno natomiast przygodnego klien-
ta jest rOwniez przygodne: zada
on towaru, ktorego nie mogt dostac
gdzie indziej. Idac za glosem takich za-
potrzebowan kupiec zaopatruje swoj
sklep wadliwie, wskutek czego zmniej-
sza stopniowo ptynnos$¢ swego remanen-
tu, a ilos¢ ,ramszu“ (towaru pozostaja-
cego w sklepie bez ruchu i wysortowu-
jacego sie przez to) bedzie mu sie stale
na potkach zwiekszata. Klient przygodny
jest kaprysny i obstuzenie jego jest przez
to trudniejsze.

Spotdzielnia nie sprzedaje swym cztonkom towarow, tylko im je
dostarcza; sprzedaje towary tylko obcym, na rynek, ale tego

z reguly czyni¢ nie powinna.

St. Thugutt
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' Tak sprawy sie majg w handlu pry-
watnym.
O ilez wieksze znaczenie majg stali

klienci-cztonkowie w sklepach spot-
dzielczych!
Ludzie obcy sa przewaznie bardzo

krytycznie do wszystkiego co spotdziel-
cze usposobieni. Artykuty z marka
~Spotem” nie znajduja u nich uznania,
ulegajg oni natomiast przemoznej re-
klamie lub bezmy$inemu uprzedzeniu
i zadajg dla siebie artykutéw obcych
marek. Dla spotctzielczosci majg ironi-
czny usmiech niedowierzania, a nawet
pobtazliwego politowania.

Cata trudno$¢ w tym, ze nie mamy
moznosci ich przekonaé, bo na zebra-
niach naszych nie bywaja, pracy i daz-
nosci naszych nie znaja, pozostajg wiec
W naszej organizacji jak jakies obce
szkodliwe ciato.

A teraz zadajmy sohie pytanie? Co
Scigga do naszych sklepow spotdziel-
czych klientele przygodng? Na pewno
jakas korzys¢, ktorej sklep prywatny
nie daje. Bedzie to najczesciej wyzsza
jakos¢ towardw, nizsza cena, rzetelna
waga, dobra obstuga itp. Bywa tak, ze
przygodny odbiorca kupuje w spot-
dzielni tylko pewne artykuty, miano-
wicie te, ktore wedtug jego mniemania
lepiej mu sie optaca nabywaé, np.
cukier, mydto ,Spotem®, herbate, kasze
i in. Czesto taki odbiorca wyla-
puje u nas poszczegOlne zwyzkujace na
rynku towary, na ktére ceny nie zosta-

Czym moge stuzy¢ pani

(Z ,,Gennosseschaftliches Volksblatt)

Celem tego artykutu jest nie tyle
chwali¢ naszg demokratyczng Szwajca-
rig, ile raczej wskaza¢ na szerzgca sie u
nas tytutomanie, jako na rzecz godng
pozatowania, a nawet napietnowania.

ty w spdtdzielni podniesione. Sg to
wiec, jak widzimy, ludzie pragnacy o-
sigga¢ korzysci ze spétdzielni nie pono-
szac zadnych ze swej strony ofiar, tak
zwani zyciowi ,spryciarze” usitujacy
pozywi¢ sie cudzym kosztem.

Sklep z przewaga takiej klienteli za-
czyna by¢ pomatu zaopatrywany nie
wedtug mysli o najlepszym zaspokoje-
niu potrzeb naszych cztonkoéw, lecz we-
dtug chimerycznych gustéw i zachcia-
nek klienta przygodnego. Obstuga z zy-
czliwie spoétdzielczej, opartej na wzaje-
mnym zaufaniu, staje sie powoli kupiec-

ka. Personel, zwifaszcza mato pod
wzgledem spotdzielczym  wyrobiony,
stara sie przygodnym klientom lepiej

dogadza¢, wyrozniajgc ich przy ekspe-
dycji ,czasem dlatego, ze dajg wiecej u-
targowa¢ — a czasem — ze sg bardziej
wymagajacy — zaniedbujgc sie przy
tym w obstudze cztonkéw, bo ci i tak ni-
gdzie indziej po zakupy nie pojda.

Atmosfera w takim sklepie robi sie
niemita — czionkowie instynktownie
zaczynajg wyczuwac¢ swoje uposledze-
nie. 1 pomatu dochodzi do tego, ze go-
scie rzadza domem (spotdzielnig) spy-
chajgc domownikéw, tj. cztonkéw spot-
dzielni, na plan dalszy.

Tego musimy sie wystrzegaé. Dlate-
go jednajmy wszystkich naszych klien-
tow na czionkéw spditdzielni. Réwne
prawa i rowne obowiazki, — oto nasza
spotdzielcza zasada.

K. S.

doktorowej?

Prawdopodobnie wiekszos¢ czytelni-
kéw naszego pisma zaobserwowata, al-
bo, co gorzej, doswiadczyta na sobie, ze
klienci z tak zwanych ,lepszych sfer*
sg w wielu sklepach predzej i lepiej ob-
stugiwani niz zwykli $miertelnicy... Tu
przytocze jeden typowy przykiad:

Klient w sklepie stowarzyszenia powinien by¢ zatatwiony nie
jakby w drodze laski, ale z poczucia obowigzku i odpowiedzial-
nosci sklepowego, jako urzednika demokratycznego samorzadu.

S. Wojciechowski



W pewnym sklepie (by¢ moze nawet
w sklepie spoétdzielczym) oczekujg na
swojg kolej w ekspedycji rézni klienci
i klientki, — wszyscy ludzie prosci z
warstwy robotniczej i biedniejszej lud-
nosci miejskiej. Niektorzy z nich stojg
juz od do$¢ dawna, bo akurat w tym
czasie pare niewiast robi wieksze zaku-
py, jakby sie chciaty na caly kwartat
zaprowiantowac.

Wtem wchodzi do sklepu jakas tadnie
ubrana dama i przeciska sie, nie zwra-
cajgc wecale uwagi na dawniej oczeku-
jacych, do samej lady.

—i Czym moge stuzy¢ pani doktorowej ?
(moze to by¢ réwniez pani dyrektoro-
wa)—pyta z mitym usmiechem i gotowo-
$cig do ustug sklepowa, nie zwracajac
zupetnie uwagi na oczekujgcych cier-
pliwie swojej kolejki szarakéw. Za
chwile podchodzi i druga sklepowa, py-
tajac pospiesznie: ,,Czy pani doktorowa
juz otrzymuje?”

Pozostali klienci troche mruczg po ci-
chu, robig jednak dobra mine przy ziej
grze, myslac w koncu, ze widocznie tak
by¢ musi.

Nie, tak by¢ nie powinno. Jednakowe
prawa dla wszystkich, — wysokich i ni-
skich-, to sg demokratyczne podstawy
i tak powinno by¢ w demokratycznej
republice, jezeli nie chcemy wystawiac
sie na $miesznos¢.

Zarzut niedemokratycznego postepo-
wania trafia w pierwszej linii nie w za-
dzierajacg nosa panig doktorowg czy
dyrektorowa," lecz w sprzedawczynie.

Dziwig sie i pytajg wolni Szwajcarzy:
czy pieniadze robotnicy lub najemnicy
sg nie tak okragte, jak pienigdze pani
doktorowej, ktéra w dodatku czesto by-
wa pustg lalka, strojaca sie w obce pidr-
ka, to znaczy w zdobyty przez meza ty-
tut akademicki.

Jakze Smieszne sg te» panie, gdy nie-
raz jaka$ bagatelke, kaza sobie odwozi¢
autem do pobliskiego mieszkania. | cze-
mu przypisac to nadskakiwanie im przez
sklepowych?

Wyréznianie klientéw z tak zwanych
Jdepszych sfer* wywoluje tylko zig
krew u ludzi nizej spotecznie stojgcych
i zaostrza nienawis¢ klasowa i tak juz
rozgoryczonych nedznym wynagrodze-
niem robotnikdw przeciwko tak zwa-
nym ,gérnym 10 tysigcom®.

Prawdziwie wyksztalceni i dobrze
wychowani ludzie sg zawsze skromni i
chetnie czekajg z innymi na swoja ko-
lej. Oni nie traktuja ludzi biedniejszych
i prostych jak istoty nizszego rzedu..

Mysle, ze sprzedawcy spotdzielczy
powinni posiada¢ wiekszg znajomos¢ lu-
dzi, a w ogoéle i nade wszystko stosowac
przy pracy w spoétdzielniach zasade de-
mokratycznej rownosci.

Gdy na jednym odczycie pewien francuski kooperatysta dal roz-
sgdng przestroge, aby czionkowie kooperatyw nie patrzyli za wy-
soko i aby, stgpajgc po drabinie postepu, nie podnosili jednej
nogi wyzej, dopoki druga nie bedzie stata mocno, prof. Gide
pieknie mu odpowiedziat, przytoczywszy historie o pewnym chtop-
cu okretowym, ktéry po raz pierwszy wchodzit po drabince na
wielki maszt; postepowat mianowicie za radg wyzej przytoczona,
patrzyt ku dotowi i nie posuwat sie, dopoki sie nie przekonat,

Ze noga mocno jest oparta,

lecz wskntek tego poczut zawrot

gtowy i upadek bytby niechybny. Witedy kapitan okretu krzyknat
mu przez tube: ,,patrz w gore a nie spadniesz!““. To samo trzeba
powiedzie¢ kooperatystom: ,,patrzcie w gore a nie spadniecie!”

Dr. Edward Strasburger
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GOSPODARKA

Rodzaje wystaw sklepowych

Wystawy w sklepach spoétdzielczych
ze wzgledu na ich charakter mozna
dzieli¢ na szes¢ zasadniczych rodzajéw:

wystawa o0 jednym typie towarow,

" z réznymi towarami,

" sezonowa,

" Swigteczna,

” poinwentarzowa,

" na Dzien Spotdzielczosci

wzglednie na inne Swieta o
charakterze spotecznym lub
narodowym.

WYSTAWA O JEDNYM TYPIE
TOWAROW

Ten typ wystawy obejmuje towar je-
dnego rodzaju, np. paste do obuwia, albo
dzemy, mydetka toaletowe lub cukier-
ki i czekolade.

Catg ptaszczyzne okna zgstawiamy
jednym tylko artykulem'i umieszcza-
my wszystkie posiadane $rodki rekla-
mowe, jak plakaciki, hasta itp. dotycza-
ce tego artykutu.

Wystawa taka nadaje sie do reklamo-
wania towaru, ktéry niedawno ukazat
sie w sprzedazy, a o ktérym kupujacy
jeszcze nie wiedza. Powinna by¢ urza-
dzona estetycznie, a oryginalnoscig
swojg wyodrebnia¢ sie sposrod wszyst-
kich innych okien spoétdzielni a nawet
sklepow prywatnych danej dzielnicy.

WYSTAWA Z ROZNYMI TOWARAMI

W wiekszosci sklepéw spoétdzielczych
dobor artykutow i ich utozenie na tego
rodzaju wystawach pozostawia duzo do
zyczenia, bo na przykiad spotyka sie

SKLEPOWA

Sledzie przy herbacie lub cukierki przy
mydle.

Mieszane wystawy powinny zawierac
grupy towarow pokrewnych, a wiec:
przy mydle moze by¢ wystawiony pro-
szek do prania, farbka do bielizny, kro-
chmal i inne srodki chemiczne, uzywa-
ne przy praniu bielizny.

Artykuty kolonialne, jak herbata, ka-
kao, kawa i rézne korzenie, beda stano-
wity osobng grupe. Poniewaz sg to to-
wary sypkie, dobrze jest umieszczac je
w szklanych stoikach lub pudetkach o-
szklonych. Nie mozna wysypywac¢ her-
baty albo kawy na papierek lub spode-
czek, bo po pierwsze wyglada to nie-
estetycznie, a po drugie kurzy sie i wie-
trzeje, jednym stowem, towar taki jest
z gory przeznaczony do wyrzucenia.

Na mieszanych wystawach dobrze
jest umieszcza¢ odpowiednie hasta, kto-
re trzeba wypisywaé¢ wyraznymi lite-
rami (patrz rysunek w Nr 3 z r. ub. na
stronie 8-€j).

WYSTAWA SEZONOWA

Wystawa sezonowa obejmuje te ar-
tykuty, ktére tylko w danym okresie
maja zbyt, a wiec np. w poscie—grzyby,
olej, oliwe, jaja, masto konserwy ryb-
ne, powidta itp.; w okresie przygotowy-
wania konserw—ocet do marynat, liscie
laurowe, saletre, wreszcie Swieze grzy-
by, ogérki, pomidory, cebule.

Przy tych wystawach rowniez sg po-
zadane odpowiednie hasta, wzglednie
przypomnienia mniej wiecej takiej tre-
sci: ,RObmy zapasy zimowe“ lub ,Zima
sie zbliza — napetniajmy $pizarnie®

Stowarzyszenie spozywcze toruje sobie drogg w ustroju ekono-
micznym z tychze samych przyczyn, dla jakich kolej zelazna
pokonata konng pocztg i przewdz na wozach, a mechaniczny
warsztat tkacki zastgpit warsztat raczny.

Nr 2
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WYSTAWA SWIATECZNA

Wystawa Swigteczna ma zupetnie od-
rebny charakter zaréwno pod wzgle-
dem doboru towaréw, jak i formy, bar-
wy — w ogole catej konstrukgcji.

Mamy tu moznos¢ uzycia najrozma-
itszych materiatédw dekoracyjnych i

stosowania réznych $rodkéw reklamo-
wych.
Bogate i silne os$wietlenie podnosi

wartos¢ wystawy Swigtecznej i nadaje
jej charakter naprawde uroczysty.

Wystawa taka powinna by¢ pomysla-
na w ten sposéb, aby czystoscig, kolo-
rem i ugrupowaniem towardw przypo-
minata przechodniom o zblizajacych sie
Swietach. Ale nie tylko to jest jej celem
— powinna by¢ jednoczesnie informato-
rem. Nalezy wiec przy wystawianych
artykutach umieszcza¢ spis wszystkich
artykutéw Swigtecznych, podajgc ich
cene i gatunek.

O wystawach tego rodzaju juz méwi-
lismy w ubieglym roku, a w niedtugim
czasie pomoéwimy jeszcze 0 wystawie
wielkanocne;.

WYSTAWA POINWENTARZOWA

W ostatnim numerze z ubiegtego ro-
ku mieliSmy moznos¢ zapoznania sie z
tego rodzaju oknem wystawowym.

Chcielibysmy tylko podkresli¢, ze
wystawa poinwentarzowa nie powinna
by¢ miejscem na towary, ktére wskutek
dtugiego lezenia na potkach ulegty nad-
psuciu, lecz na towary zdrowe, ktére z
tych czy innych wzgledéw nie byty do-
tychczas sprzedane.

W handlu prywatnym spotyka sie
czesto wystawy poinwentarzowe urzg-
dzane co pare miesiecy. To dowodzi, ze
dany sklep ciggnie resztkami sit i chwy-
ta sie réznych sposobdéw, aby utrzymac
sie na powierzchni. Wystawiane sg ar-
tykuty, przy ktérych widniejg podwoj-

ne ceny: przedinwentarzowa i poinwen-
tarzowa, przy czym pierwsza zazwyczaj
bywa przekreslona czerwonym otéw-
kiem. dla pokazania rzekomej obnizki
ceny; w rzeczywistosci obnizki zadnej
nie ma, jest tylko nieuczciwa reklama
i niesumienne psychologiczne podejscie
do kupujgcego.

Pamietajmy wiec, Ze wystawy poin-
wentarzowe dopuszczalne sg najwyzej
dwa razy do roku, a wystawione arty-
kuty powinny zawiera¢ wilasciwe ceny.

Spoétdzielniom nie wolno oklamywac
swoich cztonkéw.

WYSTAWA
NA DZIEN SPOLDZIELCZOSCI

Ten typ wystawy nie powinien za-
wiera¢ zadnych towarow.

Poswiecamy jg wylacznie na hasta,
sentencje, plakaty, popiersia dziataczy
spotdzielczych, portrety i emblematy
spotdzielcze.

Okna nie nalezy przetadowywac. Zo-
stawi¢ duzo tta, da¢ duzo przestrzeni i
paroma eksponatami  zaakcentowac
charakter catej wystawy.

Nie trzeba tez do okien uzywac¢ dy-
wanikow i kilimow, bowiem ten mate-
rial zupelnie nie podnosi wartosci de-
koracyjnej okna, przeciwnie—szpeci je.

Poza obowigzujacym kolorem teczo-
wym na tto najodpowiedniejsze sg ko-
lory: niebieski, zielony, ztoty, rézowy.

Dla urozmaicenia catej dekoracji po-
zadane sg kwiaty ciete w tadnych wa-
zonach lub doniczkowe.

Doniczek nie owija¢ bibutkami. Bi-
butka przy podlewaniu kwiatéw mo-
knie, zotknie i nieladnie wyglada.

W odpowiednim czasie podamy pare
wzoréw wystaw na Dzienn Spétdzielczo-
éci oraz szczeg6towe opisy konstrukcji
i materialdw dekoracyjnych.

J. H.

Do tego, izby kooperatysta by¢, nie wystarczy umie¢ sprzedawac

pieprz — trzeba posiada¢ ideat.

de Baeker
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Taka sytuacja

Bardzo nieprzyjemna dla kolegow,
nieprawdaz? Klientka pyta o jaki$ to-
war. Przypominamy sobie, ze juz pare
dni temu mieliSmy ten towar wpisac
do najblizszego zamdwienia i teraz oto
cztonkini zada tego towaru, a jego w
sklepie nie ma. Co pomoze, jesli kolega
nawet w duchu sam sobie porzadnie
nawymysla?

Stato sie i teraz nie pozostanie nic
innego, jak prosi¢ klientke, aby przy-
szka jutro lub przystata kogos$ po ten to-
war (o ile tylko da sie go tak predko
sprowadzic).

O wiele wazniejszym jest w tym wy-
padku i w innych takich okoliczno-
Sciach pomysle¢ sobie, co nalezy robié,
azeby w przysztosci nic podobnego nie
mogto sie przytrafic.

Jak temu zapobiec?

Kazdy doswiadczony kolega wie, ze
dobrze prowadzony notatnik do zamoé-
wien, umieszczony w najporeczniejszym
miejscu sklepu jest waznym s$rodkiem
zapobiegajgcym takim niemitym sytua-
cjom.

Robmy zatem zamowienia na braku-
jace towary ciggle, notujgc natych-
miast wszystko, co powinno by¢ do
sklepu sprowadzone.

Nie obarczajmy naszej pamieci tru-
dem pamietania o réznych drobiazgach.
Od tego jest papier i oldwek. A przy-
tem na pamieci ludzkiej nie zawsze
mozna polega¢, zwlaszcza przy goracz-
kowej pracy w sklepie.

Dobrym ekspedientem moze by¢ tylko cztowiek ruchliwy, obrot-
ny, przytomnego umystu, azeby spieszna obstuga nie byta pota-
czona z pomytkami i niedoktadno$ciami.

Nr 2
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Ku wygodzie kupujacych

Do naszych sklepéw czesto przycho-
dza kupujacy po miéd, powidta, sSmie-
tane — bez naczyh. Pakowanie tych
towarow w papier jest kiopotliwe, nie-
ekonomiczne, a czesto nawet niemozli-
we. Papierowe naczynia nie wszedzie
sg w uzyciu. Czy wiec nie nalezato by

Proca planowa

Pracowa¢ mozna dwojako: z dnia na
dzien, bez wysitku mysli — i z jasno za-
rysowanym celem.

Tylko ten ostatni rodzaj pracy jest
owocny i dlatego przynosi précz dobrych
wynikow jeszcze i zadowolenie wewne-
trzne.

Jasny plan pracy umozliwia nam
lepszg samokrytyke, a bez niej nikt nie
moze sie doskonalic.

Oto otrzymalismy od jednego z czytel-
nikdw taka relacje:

~W sklepie moim stabo szta kawa
zbozowa mieszanka ,Spotem*. Orien-
tujac sie w spozyciu moich klientéw
w zakresie tego samego artykutu pocho-
dzacego z innych firm, postawitem sobie
za cel sprzedanie 30 kg tego artykutu
~Spotem® w ciggu miesiaca.

Zaczatem od tego, ze sam dla siebie

Odpisy

Nie mamy Scistych danych co do wiel-
kosci strat ponoszonych przez ruch spoét-
dzielczy na skutek odpiséw za towary
zepsute i z powodu koniecznosci obniza-
nia cen na towarach wysortowanych,
zestarzatych, ktére musimy sprzedawac
po znizonych cenach. W kazdym razie
straty te sg bardzo znaczne.

Jezeli do strat z przyczyn wymienio-
nych dodamy jeszcze straty z racji ko-
niunkturalnych znizek cen, to w ogoéinej

trzyma¢ w sklepach tanich szklanych,
glinianych atbo fajansowych naczyn?
Wielu kupujacych na pewno wraz z
takimi towarami, jak miéd, S$mietana
itp., kupowato by i naczynia.
Mozna by zresztg zorganizowaé przyj-
mowanie tych naczyn z powrotem.

wziglem do domu tej kawy. Wyprobo-
bowalem ja na rézne sposoby i dosze-
diem, ze przez dodanie do jednorazowej
porcji paru ziarnek zmielonej kawy na-
turalnej znacznie sie jej smak podnosi.
Nie, pomyslatem sobie, tylko przyzwy-
czajenie i uprzedzenie powstrzymuje o-
brét tym artykutem w moim sklepie.
Musze zaczg¢ ten towar energicznie
wprowadza¢, by osiggng¢ wyznaczona
samemu sobie norme.

Na poczatek sprowadzitem 10 Kkig.
Swiezej mieszanki ,Spotem® i dora-
dzajac wyprobowany przeze mnie spo-
s6b uzycia sprzedatem 10 kg. w ciagu ty-
godnia. Nie uptynatl miesiac, gdy juz wy-
znaczong sobie norme przekroczytem.

Ten przykiad wskazuje, ze z mocno
postawionym sobie celem pracy mozna
wiele osiggnac.

sumie otrzymamy okoto 1% od obrotu.
Przy naszej niskiej kalkulacji na towa-
rach jest to bardzo duzy procent strat
i dlatego musimy zastanowi¢ sie¢ nad
tym.

Dotychczas nie prowadzono nad spra-
wg odpiséw gruntownych i systematy-
cznych badan. Wiemy, jak je rachunko-
wo przeprowadza¢, lecz nad istotg
zagadnienia, nad mozliwosciami ograni-

Czynno$¢ doradcza ze strony subiekta jest szczegdlniej wazna
tam, gdzie ludno$¢ przy zatatwianiu swoich zakupdéw przyzwy-

czaita sie patrze¢ tylko na
I wskutek

ilos¢,
lego stata sie Smietnikiem, do ktdrego spycha sie

nie na jakos¢ produktow,

wszystko to, na co nie mozna znalez¢ nabywcOw gdzie indziej
wsrdd bardziej osSwieconej ludnosci.

S. Wojciechowski
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czenia strat z tego tytutu mowi sie u nas
mato.

Styszymy nieraz zdania, ze tych rze-
czy nie da sie w warunkach detalicz-
nego handlu spozywczego ani unikngé
ani przewidzie¢. Jednakze wiemy wszy-
scy, ze straty te to czestokro¢ rezultat
niedbalstwa lub niefachowosci praco-
wnika.

Sklepy spotdzielcze nazywajg spizar-
niami spotecznymi i to jest stuszne; w
takim razie pracownicy sg szafarzami
tych spizarin. Dobra gospodyni stara sie
tak rzadzi¢ zapasami w spizarni, aby sie
tam nic nie zmarnowato, a chetnie i
z pozytkiem dla zdrowia byto przez do-
mownikéw spozyte. Powinno to by¢ i ro-
whniez naszg ambicja.

A tymczasem ilez strat pocigga za
sobg nieumiejetne ekspediowanie np.
wedlin i sera. llez robi sie okrawkow,
ktére sie pozniej marnujg, bo kliente-
la niechetnie przyjmuje takie nieapety-
czne dokiadki do wagi.

Przy wiekszej skrupulatnosci i w mia-
re postepu techniki sprzedaznej (rozpo-
wszechnienia sie maszyn do krajania)
straty te da sie ograniczy¢ do minimum,

To samo mozna powiedzie¢ o rozbitych
jajach, pokruszonych herbatnikach, zle-
pionych cukierkach, sttuczonych butel-
kach.

Gdy otrzymujemy towar dobrze opa-
kowany, np. jaja w skrzynkach z tektu-
rowymi przegrodkami, ttuczkow prawie
nie ma. Przy takim samym sposobie pa-
kowania nie ttukg sie réwniez i butelki.
Dobrze opakowany towar przychodzi
bez uszkodzen i juz tylko przez wiasng
nieostrozno$¢ mozemy je spowodowac.

Niegospodarnosé i niedbalstwo powo-
dujg najwiecej strat. Dotyczy¢ to moze
nie samych tylko sprzedawcéw — wina
tu moze by¢ i po stronie kierownikéw
i gospodarzy, przyjmujacych od dosta-
wcow kiepskie produkty, ktdre pozniej
nie znajduja chetnych nabywcow i psujg
sie w sklepie, zwiekszajgc tym samym
rubryke odpiséw.

Czasem moze by¢ rowniez winien ma-
gazynier, jesli zle konserwuje i niedba-
le ekspediuje towary do sklepow.

Skrupulatnos$¢ i oszczednos¢ w za-
rzagdzaniu majatkiem spotecznym cecho-
wac¢ powinna oddanych ruchowi praco-
wnikéw spoétdzielczych.

PRODUKCJA SPOLEDZIELCZA

Marmolada i

Marmolada jest to wygotowane owo-
cowe purée z duzg iloscig cukru. Po-
winna by¢ wyrabiana z owocow Swie-
zych i zdrowych oraz z tych, ktérych
nazwe nosi.

Podstawowymi owocami do wyrobu
marmolady sg jabtka, poniewaz zawie-
raja najbardziej harmonijng ilos¢ sto-
dyczy i kwasku, dobry aromat oraz
wieksza niz inne owoce zdolnos$¢ ga-
larecenia. Oprécz jablek jako podsta-

powidta

wowy surowiec do wyrobu marmolady
stuzy¢é moga Sliwki, maliny, morele, a
poza tym: porzeczki, poziomki, tru-
skawki, wisnie itp.

Marmolada moze by¢ potgesta — do
rozsmarowywania na chleb i gesta —
do krajanig na plastry i kawaiki.

Dobra marmolada posiada zywe za-
barwienie, wilasciwe owocom, z kto-
rych zostata sporzadzona, dobry smak
aromat, pewna przejrzystos¢ i je-

Musza powsta¢ istotne osrodki dyspozycyjne tutaj, w kraju, a nie

jak

to ma miejsce obecnie, poza granicami Rzeczypospolitej,

i muszg one by¢ kierowane wolg gromady polskiej, a nie mie-
dzynarodowych sit kapitalistycznych, dla ktérych pienigdz jest

wszystkim.
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dnolicie gestg konsystencje oraz dosta-
teczng trwatos$¢ przy przechowywaniu.

llos¢ cukru tgcznie z cukrem zawar-
tym w owocach powinna wynosi¢ 50°/0
— 70%. Marmolada o zawartosci cukru
mniej niz 50% jest niedostatecznie
trwata, natomiast wiekszy dodatek cu-
kru niz 70% zabija naturalny smak
owWocOw.

Dla potanienia marmolady uzywane
bywaja wyttoczyny owocowe, ktére o-
trzymuje sie przy wyrobie win i so-
kow, produkty zastepcze, jak buraki
marchew itp., melasa, sztuczne barw-
niki, sztuczne pachnidta, sacharyna, ro-
zne $rodki konserwujace, a poniewaz
wykrycie tych zafalszowan jest dosé
trudne, dla naszych konsumentéw nie
moze by¢ obojetne, z jakiej wytwaorni
zakupywany produkt pochodzi.

Powidla wyglagdem swym i konsy-
stencjg przypominajg marmolade. Gt6-
wna roznica polega na tym, ze powidta
sg skoncentrowang masa owocowg bez
dodatku cukru lub z niezbyt wielka je-
go domieszka.

Powidta sg mniej stodkie i ciemniej-
sze niz marmolada, a poza tym sg wy-
rabiane przewaznie ze Sliwek.

Ojczyzng powidet jest Jugostawia.
Najsmaczniejsze powidla otrzymuje sie
ze Sliwek tzw. wegierek.

Dobre powidta powinny by¢ nalezy-
cie oczyszczone z pestek, ogonkow, i in-
nych niejadalnych czesci i powinny
zawierac¢ okoto 30% — 40% cukru owo-
cowego i okoto 30% — 44% wody.

Im powidta sg rzadsze, tym powinny
by¢ stodsze.

Jest to niezbedny warunek dla osig-
gniecia dostatecznej trwatosci.

Przy masowej produkcji przyrzadza-
nie marmolady odbywa sie nastepujgco:

Po starannym przedwstepnym wy-
myciu owocow, dla usuniecia brudu i
piasku, oczyszcza sie je za pomocg spe-
cjalnych maszyn z szyputek, Htupin i
ziarnek, a nastepnie rozgotowuje i na

odpowiednich przecieraczkach  prze-
ciera.
Otrzymany kaszkowaty migzsz, od-

powiednio spreparowany aby nie ule-
gal fermentacji, idzie do magazynéw-
basenéw, wzglednie kadzi i stamtad w
miare potrzeby jest wybierany do dal-
Szego gotowania.

Gotowanie migzszu — to przetwarza-
nie go na mase jednolitg i przejrzysta.
Odbywa sie ono w specjalnych kottach
ogrzewanych para lub w kottach proé-
zniowych. Te ostatnie sg bardziej ra-
cjonalne, gdyz marmolada o wiele le-
piej zachowuje swoj kolor i aromat.

Przy zbyt dlugim gotowaniu psuje
sie kolor marmolady, ginie naturalny
smak owocow, przezroczystos¢ i gala-
retowatos$¢. To tez czynnos¢ ta jest bar-
dzo wazna i odpowiedzialna.

Marmolada znajduje sie w handlu w
puszkach blaszanych, w skrzynkach
wytozonych papierem pergaminowym
oraz w faskach i beczkach.

Pomieszczenia, w- ktérych przecho-
wuje sie marmolade, powinny by¢ czy-
ste, suche i chtodne. Nie powinno w nich
by¢ produktéw wydzielajagcych zapach.

Dostateczna ilos¢ cukru w marmola-
dzie chroni jg od fermentacji i skwa-
$nienia.

Przy wysychaniu marmolady na po-
wierzchni moze sie wykrystalizowac
cukier, co nie psuje produktu.

Plesnienie nastepuje zwykle w mar-
moladzie zawieracej za mato cukru. Je-
zeli plesnh jest powierzchowna i nie po-
psuta smaku oraz zapachu marmolady,

W ustroju kapitalistycznym produkcjg i rozdziatem bogactw kie-
rowat interes osobisty producenta, dgzenie do mozliwie wysokie-

go zysku.
dac.

wicie dazenie do mozliwie najlepszego

konsumenta.
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Dewiza producenta byto: tanio kupi¢, aby drogo sprze-
W ustroju spotdzielczym wystepuje nowy motyw, a miano-

zaspokojenia potrzeb

Dr. Edward Strasburger
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moze by¢ usunieta, a produkt moze by¢
dalej sprzedawany. Marmolada plesnie-
jaca tatwo ulega fermentacji kwasowej.
Marmolada splesniata w gtebi i sfer-
mentowana nie nadaje sie do konsumcji,
a wiec i sprzedazy.

Termin przechowywania marmolady
zalezy od temperatury pomieszczenia i
zawartosci cukru w produkcie. Dobra
marmolada moze byé przechowywana
do roku. Stan marmolady magazynowa-
nej nalezy czesto sprawdzac.

W stosunku do krajow zachodnich
spozycie przetworéw owocowych w o-
goéle, a marmolad i powidet w szczegol-
nosci, jest u nas minimalne, aczkolwiek
obiektywne warunki wskazujg, ze pod
tym wzgledem powinnismy zajmowacé
znacznie lepsze miejsce.

Nie brak nam przeciez pierwszorze-
dnych owocow i jagéd, nie brak nam
potrzebnego do tej przerdbki cukru, a
poza tym wiemy doskonale, zZe prze-
twory owocowe nalezg do najzdrowszych
i najpozyteczniejszych pokarmow.

Zastanawiajagc sie nad przyczynami
takiego stanu rzeczy dochodzimy do
wniosku, ze na przeszkodzie do nalezy-
tego rozpowszechnienia tych artyku-
tow leza;

1) dos¢ wysokie ceny na powidia i
marmolade, powodujace, ze jednak
uzywanie ttuszczéw, zamiast tych
przetworéw lepiej sie optaca;

2) pokutujaca w naszym spoteczen-
stwie pamiec¢, ze w okresie wojen-
nym marmolady wyrabiano z bu-
rakow, marchwi itp. produktow
zastepczych, a wiec poglad — ze
marmolada jest w ogole artyku-
tem poslednim, matowartoscio-

wym;

3) brak powaznych zaktadéw prze-
tworczych, ktoreby wypuszczaty
na rynek towar bezwzglednie wy-
sokiej klasy po przystepnych ce-
nach.

Uregulowaniem  sprawy przetwor-
stwa owocowego zajat sie Zwigzek
.Spotem” i postawit sobie za zadanie
jak najpredzej usungé przyczyny uje-
mnie wplywajace na rozwoj spozycia
tych artykutow.

W tym celu juz w roku ubiegtym zna-
cznie rozszerzono dzial przetworstwa
owocowego w Zaktadach Wytwdrczych
we Wioctawku i dla podniesienia kon-
sumcji tych artykutéw w naszym kra-
ju znacznie obnizono cene przy pierwszo-
rzednej jakosci towaru.

Wychodzac z zatozenia, ze wybitne
podniesienie konsumcji da nam moz-
nos¢ szybkiej realizacji planow zakro-
jonych na szeroka skale, w ubieglym
sezonie rzucone zostato spdtdzielniom
hasto:

~Sprzedawac¢ jak najwiecej, kalkulo-
wac jak najtaniej“.

Pierwsze lata intensywniejszej, ra-
cjonalnej pracy daly wysmienite rezul-
taty. — Marmolada, powidta i dzemy
~Spotem“ majg juz ustalong wysoka
marke i ciesza sie bardzo duzg pokup-
noscia.

Przechodzimy do dalszej realizacji
planéw. — PrzystgpiliSmy do budowy
specjalnej nowoczesnej Wytworni Prze-
tworéw Owocowych w Centralnym O-
kregu Przemystowym — w Dwikozach
pod Sandomierzem.

Nowe Zaktady rozpoczng prace w se-

zonie 1938,
B. Binder

Bierzmy nasze sprawy w nasze rece! Nie zano$my naszych ciez-
ko zapracowanych zarobkéw, naszej sity zakupu przedsiebior-
stwom prywatnym, ktore opierajg sie na egoistycznej zasadzie

zysku i wyzysku.

Stwoérzmy wiasne placowki rozdzielcze i wy-

tworcze, oparte na zasadach pomocy wzajemnej i majace jedy-
nie na celu jak najlepsze zaspokajanie potrzeb ludzkich, a wiec

dobro powszechne.
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Sposréd wielu  artykutow chemicz-
nych. domowego uzytku, ktore weszly
w uzycie na poczatku biezgcego stule-
cia, najszybsze rozpowszechnienie zy-
skaty pasty i zaprawy do podidg.

Dawniej do czyszczenia i konserwo-
wania podtdg uzywano przewaznie albo
samego wosku, albo wosku z terpenty-
na. lle pozaréw wzniecity takie domo-
wym sposobem przyrzadzane zaprawy
i ile strat wyrzadzity, trudno zliczyc.

Uzywanie do nacierania podidg tego
rodzaju past wymagato dla wydobycia
potysku wielkiego wysitku, przy czym
mogto by¢ zastosowane jedynie do po-
dtég o zupetnie gladkiej powierzchni.
Poza tym papty te byty tylko bezbar-
wne, nie odswiezajgce wytartych miejsc
na podfogach malowanych.

Produkowane obecnie zaprawy i pa-
sty'do podtog przyjely sie powszechnie
dzieki swym stosunkowo niskim cenom
oraz tatwemu sposobowi ich uzycia oraz
cennej bardzo wilasnosci kolorowania.

Pasta
i zaprawa
do poditog

Komora chtodnicza w wytwor-
ni zaprawy i pasty do podtdg

Najpraktyczniejsze sa zaprawy o
Sredniej gestosci, gdyz najtatwiej dajag
sie rozciera¢ i froterujg podtoge.

Do produkcji past i zapraw uzywa sie
wosku, terpentyny rafinowanej .oraz
nieszkodliwych silnie skoncentrowa-
nych barwnikéw.

Wszystkie te surowce sg gotowane az
do otrzymania zawiesistej, lecz zupel-
nie jednolitej cieczy, ktéra z kottdw jest
odprowadzana specjalnymi przewoda-
mi do automatycznej rozlewaczki, na-
petniajgcej pudetka ustawione na ru-
chomym metalowym pasie. Pas ten
przesuwa nalane zaprawg pudetka
przez calg ditugos¢ komory chtodniczej,
w ktorej zaprawa krzepnie, po czym
dopiero pudetka sg zamykane wieczka-
mi.

Sktadniki zapraw i past do podtdg sg
bardzo wrazliwe na ciepto, przy czym
pasta, ktéra sie rozpuscita pod wply-
wem goraca, po ochtodzeniu nie ma juz
poprzedniego wygladu. Dlatego tez w
zaleznosci od pory roku stosowagne sg

Olbrzymig site wytworczg pracy ludzkiej dzisiejszej nalezy uczy-
ni¢ wiasnoscig wszystkich ku pozytkowi ogoélnemu; usungc to, co
uzbraja jednego przeciw drugiemu: wolng konkurencje, to znaczy
usung¢ wytwarzanie na zbyt, na zysk, wprowadzajac natomiast

produkcje wedtug potrzeb.
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zmiany recepty wyrobu, majgce na ce-
lu mozliwie najwieksze uodpornienie
produktu.

Z uwagi na te wilasciwosci pasty trze-
ba tak oblicza¢ zaméwienia, zeby przed
nadejsciem lata mozna bylo wyprzedaé
zapasy pasty zimowej.

Rozrézniamy dwa rodzaje past do
podtdg: niebarwiagcg i barwigca (zapra-
we).

Zaprawa, czyli pasta barwigca (,,Spo-
tem* w pudetkach niebieskich) zawie-
ra w sobie trwatle, silnie skoncentrowa-
ne barwniki, ktére nadajg podtodze za-
dany kolor: mahon, orzech ciemny lub
jasny.

Nalezy jej przeto uzywac¢ do naciera-
nia podtdg niemalowanych, surowych
lub malowanych lecz zniszczonych.

Niebarwigca pasta do podtdg, w prze-
ciwienstwie do zaprawy, nie zawiera
tak zwanych farb kryjacych, przezna-
czona jest bowiem tylko do froterowa-
nia posadzek debowych, odswiezania
malowanych poditdg, do nacierania li-
noleum i posadzek ksylolitowych

Pasta ,,Spotem*“ do podtdg wyrabiana
jest w kolorach: mahon, orzech ciemny,
orzech jasny i bezbarwna.

Dla odroznienia od zaprawy pasta do
podidg ,Spotem* sprzedawana jest w
pudetkach koloru czerwonego.

Przy sprzedazy trzeba objasnia¢ ku-
pujacych, iz froterowanie podtég pastg
czy zaprawg tylko wtedy bedzie ekono-
miczne i skuteczne, gdy podioga bedzie
nacierana cienka i réwnomiernie. Po-
wlekanie bowiem powierzchni warstwg
grubsza ponad potrzebe powoduje po-
wstawanie ttustych plam i bardzo utru-
dnia wywotanie potysku.

Na zafroterowanie 1 m?2 posadzki lub
podtogi malowanej (réwniez na lino-
leum i posadzke ksylolitowg) wystar-
czy okoto 8 graméw pasty, a na 1 m?
podtogi niemalowanej lecz stale nacie-

ranej zaprawg dos$¢ bedzie 10 gr. pasty
barwigcej, czyli zaprawy.

Do natarcia podtogi sosnowej zupet-
nie surowej zuzywa sie na 1 m2 okoto
14 gr. zaprawy.

Po natarciu podtoga powinna prze-
schng¢ (najlepiej przy otwartych ok-
nach) najmniej ha godziny, po czym
dopiero trzeba ja dla otrzymania poty-
sku przetrze¢ suknem lub szczotka.

Jedno zafroterowanie pastg lub za-
prawag w zupetnosci powinno wystar-
czy¢ na tydzien, z tym, ze w miedzy-
czasie potysk bedzie odswiezany przez
nacieranie podtogi samym suknem lub
szczotka.

Stosowanie zapraw i past w naszych
domach ma bardzo duze znaczenie, gdyz:

Kotty do gotowania zaprawy i pasty do podtdg

Systematyczne kontrolowanie rynku ma wielkie znaczenie jako
Srodek zmierzajgcy ku zmniejszeniu zatalszowan.
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1) zapobiega zawilgoceniu mieszkan,

2) konserwuje podiogi drewniane,

3) podnosi higiene mieszkan,
podczas, gdy mycie podtég powoduje
ich butwienie i gnicie, sprzyja wilgoci,
wskutek czego powietrze w mieszkaniu
staje sie duszne i ciezkie.

Pasty i zaprawy wyprodukowane z
surowcOw posledniego gatunku trudne
sg na oko do odréznienia od dobrych.
Doktadne stwierdzenie roéznicy jakosci
poroéwnywanych zapraw mozliwe jest
drogg analizy laboratoryjnej przy ro-
wnoczesnych przeprowadzeniu préb pra-
ktycznych. Do gorszych zapraw uzywa-
na jest zwykle niedostatecznie rafino-

WSKAZOWKI TO

Sklep spotdzielczy ma za zadanie nie
tylko zaopatrywaé spozywcOw  we
wszelkie artykuly pierwszej potrzeby,
ale réwniez oddziatywaé¢ na nich wy-
chowawczo. Dlatego sprzedawca spot-
dzielczy winien interesowaé sie zyciem
codziennym spozywcy, jego warunkami
oytu, oraz wskazywac¢ i poleca¢ te ar-
tykuly, ktére moga mu zycie utatwié
i ulepszyt.

wana terpentyna, wydzielajgca silny
i przykry zapach przy nacieraniu.

Na zakoriczenie doda¢ nalezy, iz pa-
sta i zaprawa do podtdg z uwagi na za-
wartos¢ terpentyny nie moze byc¢ sta-
wiana w poblizu ognia i ze nalezy ja
przechowywa¢ w miejscu chtodnym,
nie wystawionym na dziatanie promie-
ni stonecznych.

Ze wzgledu na lotnos¢ terpentyny za-
prawa powinna by¢ szczelnie zamknie-
ta.

Do urzadzania wystaw sklepowych
w oknie zaprawa moze by¢ uzywana

tylko w porze zimowej.
M. Kubara

WAROZNAWCZE

Propagujmy
spozycie Sledzi

Widok na port Wick, jeden

z wazniejszych osrodkdow

przemystu  $ledziotowcze-
go w Szkocji

Sprawa taniego a racjonalnego odzy-
wiania sie ma dla kazdej gospodyni
znaczenie pierwszorzedne. Nie wszyscy
jednakze wiedza, ze jest szereg produk-
tow tanich, nader wartosciowych, a nie
docenionych.

Do takich nalezg wszystkie ryby
morskie, a wsrod nich zastuguja na
szczegOlng uwage $ledzie, dzieki ta-
niosci, duzej wartosci odzywczej i moz-

Fabryka w potgczeniu z hurtownig staje sie coraz bardziej cha-

rakterystyczng formg produkcji spotecznej.
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nosci przyrzadzania z nich réznorod-
nych, bardzo smacznych potraw.

1 kg $ledzi solonych powinien koszto-
waé¢ w detalu zaleznie od gatunku 35 —
70 groszy, a wiec znacznie mniej, niz
ryby stodkowodne czy mieso. Najwaz-
niejszym jednakze czynnikiem, decy-
dujgcym o0 koniecznosci propagowania
wiekszego spozycia $ledzi, jest ich wy-
soka wartos¢ odzywcza. Ponizej umie-
szczona tabelka wskazuje nam procent
biatka i tluszczu, tych najwazniejszych
dla organizmu ludzkiego skladnikéw w
miesie cielecym, wotowym, wieprzo-
wym oraz w $ledziach.

Biatko  Tiuszcze
Migso cielece  21,66% 3,060/0
. wotowe  21,140/0 6,170/0
N wieprz.  145io0/0 26,86%
Sledzie 23,40% 17— do 30%

Z powyzszego jasno wynika, ze Sle-
dzie juz pod wzgledem ilosci batka
i thuszczu znacznie przewyzszajg inne
pokarmy. Ale nie koniec na tym. Sle-
dzie zawierajg jeszcze moze wazniej-
sze skladniki, ktérych naprézno szuka-
libySmy w miesie zwierzat. Sg to miano-
wicie witaminy ,D“ niezbedne dla
prawidtowego rozwoju kosci, oraz sole
jodu i fosforu, ogromnie potrzebne
dla fizjologicznych procesOw organizmu
ludzkiego. Nalezy jeszcze wzigé pod u-
wage, ze mieso ryb w ogdle iest znacz-
nie tatwiej i szybciej trawione i przy-
swajane przez organizm ludzki, anizeli
migso zwierzece.

Za granicg zrozumiano i uznano to
juz dawno. W panstwach zachodnich
i w Anglii Sledzie stanowig nieodzowny
codzienny pokarm, zwiaszcza wieczo-
rem. Przyrzadzane sg w najrozmaitszy
sposob i stuzg zaréwno jako pokarm
samoistny, jak rowniez jako przystawki
w postaci zakasek, satatek itp. 1 u nas
w Polsce daje sie ostatnio zauwazy¢

Czyszczenie $ledzi przez szkockie dziewczeta

nieco wieksze zrozumienie znaczenia
spozycia ryb morskich, swiadomos¢, ze
ryby morskie w ogole, a sledzie w szcze-
golnosci sg obok jarzyn i owocow naj-
zdrowszym pokarmem i stanowig nie-
wyczerpane naturalne zrédto substan-
cji niezbednych dla organizmu, wzmac-
niajacych nerwy i wspo6tdziatajgcych w
odbudowie jego komoérek, przenika do
coraz szerszych warstw spoteczenstwa.

A przeciez dla czlonkéw spoétdzielni
spozywcOw, rekrutujgcych sie przewaz-
nie z warstw niezamoznych, kwestia
szerszego zastosowania tak taniego i po-
zywnego pokarmu ma duze znaczenie.
Musimy pamieta¢, ze zwiekszenie spo-
zycia ryb morskich przyczyni sie nie-
watpliwie do wybitnego poprawienia
stanu zdrowotnosci najszerszych warstw
pracujacych.

Dlatego dobrze prowadzony sklep
spotdzielczy musi posiada¢ na skladzie
najbardziej popularng morskg rybe, tj.
Sledzie. Zadanie ma utatwione, gdyz za-
rowno co do ceny jak i jakosci towaru
ma moznos¢ zaopatrzenia sie najko-
rzystniej we wiasnej hurtowni. Zwia-

Rozumne wypetnianie zadania wydatkowania pieniedzy jest nie
mniej wazne dla dobra rodziny, niz praca zarobkowa gtowy ro-
dziny. Nie mozna powiedzie¢, ktéra z tych funkcji jest wazniejsza,
gdyz obie sie uzupetniajg tak, jak powiedzmy, klucz uzupetnia

zamek, a zamek uzupetnia klucz.
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zek ,Spotem” uruchomit bowiem przed
kilku laty przy swej Ajenturze w Gdy-
ni specjalny dziat sledziowy. Grunto-
wna znajomos$¢ tego artykutu oraz fa-
chowa i staranna obstuga spétdzielni
zmierzajg do zaopatrzenia sklepow spot-
dzielczych w towar petnowartosciowy
i odpowiadajacy upodobaniom spozyw-
cow.

Przypomnijmy, ze Ajentura Zwigzku
~Spotem* w Gdyni importuje $ledzie
juz to wprost z za granicy: z Anglii,
Szkocji, Norwegii, Isladii, Holandii

Konserwowanie czekolady

Czekolada zawiera rozne ttuszcze ro-
slinne i wskutek tego nie nadaje sie do
zbyt diugiego przechowywania. Przy
nalezytej konserwacji zachowuje Swie-
zos¢ nawet i Kkilka miesiecy, jednak
przechowywana w cieple i wilgoci szyb-
ko sie psuje, — mieknie, gorzknieje
i jelczeje.

Czekolade trzeba chroni¢ przed dzia-
faniem promieni stonecznych oraz przed
zbyt wysoka lub zmienng temperatura.

Latem w czasie upatdw lub gdy trzy-
ma sie czekolade w zbyt cieptym miej-
scu, osiada czasem na niej, i to nawet na
zupetnie Swiezej, biaty nalot. Nie mozna

Ogorki

Ogorki kwaszone w beczkach  trze-
ba trzyma¢ w umiarkowanym, suchym,
chtodnym, ale zabezpieczonym od mro-
zu pomieszczeniu, najlepiej w piwnicy.

W cieptym miejscu ogorki przewa-
znie robig sie bardzo kwasne, a w
pomieszczeniu niezabezpieczonym od
mrozu— marzng i stajg sie niesmaczne.

Do sprzedazy w sklepie trzeba brac
z beczek niewielkg ilos¢ ogorkow.
Trzyma¢ je mozna w drewnianym,
szklanym albo porcelanowym naczy-
niu. W zadnym razie nie nalezy kwa-
szonych ogorkow trzymaé¢ w metalo-

czy Szwecji, juz to zakupuje je bezpo-
Srednio w krajowych towarzystwach
Sledziotéwczych. Duzy procent zaku-
pow za granicg uskuteczniany jest za
posrednictwem hurtowni spoétdzielczych
odnosnych krajéw.

W najblizszym numerze ,Sprzedaw-
cy Spotdzielczego* zapoznamy czytelni-
kéw z poszczegblnymi gatunkami Sle-
dzi, sposobami spozycia oraz warunka-
mi, w jakich nalezy je przechowywac.
Tymczasem rzucamy hasto: ,,Propaguj-
my spozycie sledzi®“. v A. B.

tego uwaza¢ za oznake psucia sie cze-
kolady, gdyz nalot ten spowodowany
zostat wystgpieniem na wierzch masta
kakaowego, jednakze traci ona na wy-
gladzie i staje sie niegpetyczna.
Czekolade w tabliczkach trzeba trzy-
ma¢ na wytozonych papierem potkach
lub w oszklonych szafach czy gablot-

kach; mniejsze czekoladki — w pudet-
kach tekturowych badz w szklanych sto-
jach.

Rozumie sig, ze czekolade trzeba prze-
chowywa¢ zdata od towaréw o ostrym
zapachu, jak np.-korzenie, gdyz wchia-
nia ona bardzo tatwo obce zapachy.

wych, niepobielanych naczyniach, gdyz
pod wptywem kwasu tworzg sie truja-
ce potgczenia z metalem.

Rowniez nie nalezy trzyma¢ kwaszo-
nych ogérkow w glinianych, polewa-
nych naczyniach, bo gdy garnek jest
Zle wypalony, albo polewa ma w sobie
za duzo otowiu, to otdbw w ciggu dtuz-
szego czasu moze przechodzi¢ w ogorki
i zatruwac je.

W emaliowanych naczyniach mozna
trzymacé ogorki tylko wtedy, gdy ema-
lia jest cala, nie potrzaskana.

Sytuacja nasza nie przedstawia sie¢ w rézowych kolorach.
Dokota nas szarzyzna; siniejemy w dtawigcym uscisku

kryzysu, zalewa nas czerwona fala przewrotu, grozi

26tte

niebezpieczenstwo, ogarnia czarna rozpacz. Pozostaje nam tylko

zielona nadzieja.
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gltosy czytelnikdww

Jak kredyt ztamat Janka Stabego

Janek Staby obejmujac stanowisko
sklepowego w Spoétdzielni ,Przysztosc”
w Grandach Wielkich, przy podpisywa-
niu umowy przeczytat jg bardzo uwa-
znie i z radoscig zauwazyt, ze sprzedaz
w sklepie odbywac sie moze tylko za
gotéwke. Mysli sobie: ,,No, chwata Bo-
gu, przynajmniej z kredytami to juz
bedzie spok¢j“ — Pamieta zywo je-
szcze, ze poprzednig posade stracit
przez kredyty, a ponadto rnusiat zapta-
ci¢ ponad dwiescie ztotych manka

Peten dobrych nadziei rozpoczat pra-
ce. Nowy sklep, potozony w do$¢ do-
brym punkcie, cho¢ troche brudny i za-
niedbany, nie zrazit mojego dzielnego
kolegi; zakasat rekawy, uporzadkowat
towary, brakujace zamoéwit, osobiscie
dopilnowat mycia okien, odkurzania,
stowem jak nowa miotta wszedzie zaj-
rzat, wszystkiego sie dotknat. W sklepie
jakos zrobito sie jasniej.

Tak uptynat tydzien; pobieznie obli-
czyt sobie, ze jesli tak dalej poéjdzie, to
zarobi nie mniej niz na poprzedniej po-
sadzie. W ciggu tego tygodnia ustyszat
nawet, jak p. Kredytowska moéwita do
p. Szukalskiej: ,0, to jaki$ pracowity
chtopak, jakie to porzadki porobit --
i uprzejmy, usmiechniety, grzeczny*.

Uptyneto jeszcze pare dni, gdy kiedys
westchnawszy gieboko p. Kredytow-
ska poprosita grzecznie sklepowego o
malenki kredyt — tylko do 1-go. Stra-
pit sie biedaczysko; akurat byto kilka
klientek w sklepie. Nie da¢ — obrazi
sie — przeciez ona tak solidnie wygla-
da i pierwsza go pochwalita, sam to
styszat. Oponuje stabo: ,Wiasciwie pro-
sze pani, jabym chetnie, ale wiadze nie
pozwalajg“. Na to pani Kredytowska—
»,0, prosze pana, mysmy tu wszystkie
kupowaty na kredyt, bo to dzisiaj tak

ciezko koniec z koncem zwigza¢, pan
rozumie: dzieci, szkota“.. — | ulegt,
cho¢ zapewniat samego siebie, ze to tyl-
ko jednorazowo.

Tego samego dnia takze o troche kre-
dytu poprosita p, Szukalska. Tu juz
gorsza sprawa, bo wiasnie p. Szukalski
jest cztonkiem komitetu sklepowego.
Gotowa sie poskarzy¢ mezowi!

I tak codzien kto$ nowy prosit, inny
sie domagat, jeszcze inny wprost zadat.

Minat miesigc. Prawie wszyscy po-
oddawali, tylko dwom osobom troche
brakowato, ale niewiele: Kkilkanascie
ztotych. Nastepnego miesigca Janek u-
dzielat kredytu w kilka dni po pierw-
szym, w trzecim miesigcu tuz po zapta-
ceniu rachunku.

Nadszedt remanent kwartalny. Nie
wszyscy posptacali diugi. Zeby sie rato-
wac, co$ trzeba robi¢. Janek miat sto
zlotych gotéwki, bo marzyt o rowerze,
jeszcze sto piecdziesiat pozyczyt od bra-
ta, zatozyt za dtuznikbw. Remanent
zrobiono. Ano,.owszem, wyliczyt sie,
manka nie przekroczyt — odetchnat.
Zatozone sumy udato sie wycofaé. Pra-

cowat uczciwie, chwalit artykuty z
marka ,Spotem®, zjednat nawet Kilku
nowych cztonkéw, stowem udat sie
sklepowy.

Ale wiadze sg przemysine. Pan pre-
zes zarzadzit remanent niespodziewa-
ny. Biedny mé¢j Janek prosit o odtoze-
nie remanentu do pierwszego, bo mu
klienci sg troche winni. Pan prezes byi
niewzruszony, oburzyt sie nawet: ,Jak-
to, kto panu jest winien? my o tym sty-
sze¢ nie chcemy. Pan wie, ze kredyto-
wacé¢ nie wolno.” Remanent zrobiono:
brak 490 ztotych.

Pewna kobieta powierzajgc drugiej wazng tajemnice, na zakon-

czenie dodata:

— Ale prosze was, milczcie o tym, by sie nikt nie dowiedziat.
— Badzcie spokojni, bede milczata, lak jak wy.
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u brata, co 1-go i 15-go chodzi do
pan Kredytowskich, Szukalskich i in-
nych. Tu dostanie ztotego, tam dwa zto-
te, tu przyrzeczenie, ze 15-go, i zbiera
ditugi — z kilkoma diuznikami poszedt
nawet do sgdu. Zaoszczedzone 100 zio-
tych zamiast na wymarzony rower po-

~1en artykut nie pdjdzie”

Czesto otrzymujemy do sklepu jakis
nowy towar, ktory nie przypadt do gu-
stu sprzedawcy. Styszy sie woéwczas
nieraz: ,Co tez tam znowu nasprowa-
dzali. Ten towar na pewno nie pdjdzie*.
Bo jakze moze pojs¢, gdy sam sprzeda-
wca nie jest nim zachwycony, i wsku-
tek tego niechetnie bedzie go polecat
| jaki jest rezultat takich stosunkodw:
towar traktowany po macoszemu lezy,
z czasem staje sie niezdatny do sprzeda-
zy i oczywiscie nigdy mocno do asorty-
mentu nie wejdzie.

Kwestia powyzsza jest dla nas spe-
cjalnie aktualna i bardzo wazna ze
wzgledu na stale rozwijajgca sie naszg
wiasng wytwoOrczosé.

Moze na zadnym innym terenie nie
przyjeto z takg rezerwg artykutow z
markg ,Spotem* jak u nas na Slgsku. —
Jest to zresztg wobec umiejetnej podazy
i Swietnie zorganizowanego aparatu
propagandowego wytwoérczosci prywat-
nej zupetnie zrozumiate. Dalszg powa-
zng przeszkoda jest ,konserwatyzm*
naszych gospodyn. Ktdraz to z nich nie
ma ,swojego” od lat wyprébowanego
mydta? Aby przekona¢ naszych czion-
kow, trzeba swoistej taktyki, a nigje-
dnokrotnie sprytu. Zaraz po zapoczat-

szty na sprawy sgdowe. Ztamany, zgne-
biony, przysiega sobie, ze juz nigdy nie
da nikomu na kredyt. Teraz tylko gto-
wi sig, jak odebra¢ swoje 500 ztotych na
kaucje, bo bez tego nowej posady nie
otrzyma. Ale czy zbierze?...

A. Labaj

kowaniu tej akcji w naszej spotdzielni
i nadaniu jej duzego rozmachu miatem
jedng prébe z cztonkinig, ktorej nasta-
wienie do artykutow ,Spolem* byto
wrogie, a co najmniej krytyczne. Po-
stanowitem jg przekona¢ i moéwie do
niej: ,Sa rézne zdania co do jakosci
mydta ,Spotem* opinia pani bylaby
dla nas bardzo cenna“. Wzieta, jest
bardzo zadowolona i odtad kupuje tylko
mydto ,,Spotem*.

Stwierdzi¢ trzeba, ze prace nasze w
tym Kkierunku daja dobre wyniki. Dzi$
mozna juz powiedzie¢, ze coraz wiecej
mamy konsumentéw, ktorzy zadaja
wyraznie artykutéw ,Spotem®. Fakt
ten jest — moim zdaniem, najmilszg za-
ptatg dla sprzedawcy — za jego wy-
sitki.

Nie poprzestawajmy na dotychczaso-
wych wynikach — jeszcze duze, bardzo
duze pole do pracy lezy przed nami od-
togiem. Idzmy uparcie naprzéd. Pamie-
tajmy, ze zaprowadzajgc wlasne wyro-
by uproscimy sobie sprzedaz, a spoét-
dzielczosci -polskiej sie wielce zastuzy-
my.

Mam prawo twierdzi¢, ze artykutow
~Spotem“, nie dajacych sie wprowadzic¢
— nie ma.

Klemens Nowaczynski

Z myslqg o ksztatceniu pracownikow spodtdzielczych

W roku biezacym ma by¢ rozpoczeta
budowa gmachu, w ktérym znajdg po-
mieszczenie: gimnazjum i liceum spoét-
dzielcze, szkola przysposobienia spot-

dzielczego dla dorostej miodziezy i szko-
ta piekarska. W gmachu tym miesci¢ sie
bedzie rowniez i bursa dla miodziezy za-
miejscowe;.

— Jaka kradziez jes na catym Swiecie dozwolona?
Kradziez dowcipdéw. Bo to nawet nie jest kradziez, gdyz krad-

nie sie juz przewaznie kradzione.
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Koszt budowy gmachu wyniesie ponad
pot miliona ztotych. Dotychczas zebrano
juz na ten cel blisko potowe potrzebnej
kwoty.

Stowarzyszenie Szkoty Spétdzielczej,
ktore sprawg budowy sie zajmuje, zwro-
cito sie z apelem do wszystkich spot-
dzielni, azeby zechcialy przyj$¢ w dziele
budowy gmachu z wydatniejszg pomoca

Pracownicy sklepowi w miare swoich

mozliwosci i wptywéw przyczynig sie
niewatpliwie do realizacji tego wielkiego
zamierzenia, nie szczedzac staran i za-
biegow, by je propagowac i pobudzaé
miejscowe spoteczenswo do ofiarnosci
na ten cel.

Odpowiedni plakat zostat do wszyst-
kich spotdzielni rozestany.

Prosimy o zamieszczenie go na wido-
cznym miejscu.

Ksiqgzeczka Banku ,,Spotem" jako gwarancja

Ksigzeczka oszczednosciowa Banku
~Spotem” jest najlepszg gwarancja. Z
tytutu swoich odpowiedzialnych fun-
kcji pracownicy skladaja w spotdziel-
niach gwarancje. Przepisy prawne za-
braniajg pracodawcy lokowania kau-
cji pracowniczych w obrotach przedsie-
biorstwa, natomiast nakazujg umiesz-
czanie ich w instytucjach finansowych
panstwowych badz posiadajgcych gwa-
rancje Panstwa.

Przepisy jednakze nie stojg na prze-
szkodzie w skfadaniu przez pracowni-
kow swoich oszczednosci w innych in-
stytucjach finansowych i zabezpiecza-
niu swojej odpowiedzialnosci za prace
tymi wilasnie ksigzeczkami.

Czy zatem nie byto by dla pracowni-
ka spotdzielczego rzeczg najwhasciw-
szg gromadzenie swoich 0szczednosci

Z zalobnej karty

W dniu 26 stycznia b. r. o godzinie 12
w pot. zmart dtugoletni pracownik biura
Spoétdzielczego Stéw. Spoz. ,Jednosc” w
Czestochowie, $. p.

Spotdzielnia Spozywcéw przy Cukrowni
w Zbiersku poszukuje kierownika sklepu.
Warunki do omowienia.

Spotdzielnia ,,Bratnia Pomoc* w Kozmin-
ku poszukuje sklepowego do filii w Opa-
téwku. Pensja 3o0/o od obrotow towarowych
i 1/2°/0 od nawozéw szt., mieszkanie, Swia-

w Banku ,Spotem*® i udzielanie gwa-
rancji spotdzielni na tych wiasnie wkia-
dach. Gwarancja ujeta bylaby w for-
mie zastrzezenia, ze wkladem swym
pracownik nie moze dysponowaé¢ bez
zgody zatrudniajgcej go spoétdzielni.

W ten sposOb rozproszone dzisiaj po
réznych instytucjach finansowych o-
szczednosci pracownicze zostatyby zgro-
madzone w centrali ruchu spétdzielcze-
go spozywcow, jaka jest Bank ,Spo-
tem*.

Korzys¢ i dla pracownikéw-spoétdziel-
cow i dla catego ruchu bytaby oczywista.

Nie nalezy rowniez zapomina¢ o wyz-
szym oprocentowaniu wkiadéw w Ban-

ku ,Spotem“ w poréwnaniu z innymi
instytucjami finansowymi przyjmuja-
cymi wkiady.

EDWARD RUDNICKI.
Zmarty pozostawit po sobie wspomnie-
nia czynnego i oddanego ruchowi spot-
dzielczemu pracownika.

tlo, opat. Ogdélne wynagrodzenie obliczone
wedtug tej zasady wynosi mniej wiecej 200
zt miesiecznie. Pozgdany kandydat Zzonaty.

Oferty nalezy sklada¢ pod adresem Od-
dzialu ,,Spotem* w Kaliszu, ul. Marianska
2, dom wiasny.

Miej czas przeczytaC swoje fachowe pismo spotdzielcze. Zaw-
sze znajdziesz w nim dla siebie co$ ciekawego i pozytecznego.
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Co mamy do zrobienia

Zainteresowac sie terminem walnego
zgromadzenia spotdzielni wzglednie ze-
brania dzielnicowego i wspotpracowac
z wiladzami spétdzielni nad licznym
obestaniem zebrania przez cztonkéw.

Nadestany przez zarzad spoétdzielni
bilans za 1937 rok wywiesi¢ na wi-
docznym miejscu w sklepie; z bilansem
powinien pracownik zapozna¢ sie, aby
maogt wyjasnia¢ cztonkom watpliwosci
i odpowiada¢ na zapytania w sprawie
bilansu.

Przygotowa¢ zamodwienia na okres
zblizajgcego sie postu; zapewni¢ sobie

Z ksigzek

30 marca r. b. uptywa dwunasta rocznica
Smierci pioniera spétdzielczosci polskiej i za-
tozyciela naszego Zwigzku, Romualda Miel-
czarskiego. Sklepowi powinni zawczasu pomy-
Sle¢ o sprowadzeniu do spotdzielni ksigzek
i broszur, zwigzanych z postacig Mielczar-
skiego, aby mogli je nabywac ci wszyscy,
ktérzy zapragng uczci¢ Jego pamiec.

Na pierwszym miejscu wymieni¢ tu nale-
zy Pisma R. Mielczarskiego w opracowaniu
prof. K. Krzeczkowskiego (cena 2 toméw
zt 14—). Zawierajg one caly dorobek pi-
sarski oraz zyciorys Zmartego i sg jednocze-
$nie wyrazem hotdu dla Jego pamieci oraz
checi utrwalenia metod Jego pracy. Wyda-
nie ozdobne, zawiera 4 fotografie Mielczar-
skiego z réznych epok jego zycia.

Z broszur drobniejszych, majgcych wiek-
sze szanse szerokiego rozpowszechnienia wy-
mieni¢ tu nalezy Cel i zadania spotdzielni
spozywcow. R. Mielczarskiego (wydanie

Prenumerujcie i czytajcie

zaopatrzenie sklepu w dwa — trzy ga-
tunki Sledzi, grzyby suszone, ser, sliwki
smazone, marmolady i powidia oraz
dzemy.

W spétdzielniach wiejskich i mato-
miasteczkowych porozumie¢ sie z za-
rzgdem 'co do zaopatrzenia sklepu
w nasiona w opakowaniu ,Spotem*
oraz w szpadle, widty, czesci do ptu-
géw, gwozdzie itp.

Tam, gdzie sg prowadzone nawozy
sztuczne — przygotowac sie do sezonu
wiosennego.

JE.

3-cie, cena 10 gr). Ksigzeczka ta, zapoznajac
z pogladami i przekonaniami Mielczarskiego,
powierza zarazem czytelnikowi wiele piek-
nych mysli i zapoznaje go z gteboko pojety-
mi i jasno wytozonymi celami spotdzielczo-
sci.

O Romualdzie Mielczarskim, jego zyciu
i dziele informujg broszury: St. Thugutta
pt. Romuald Mielczarski — spoétdzielca, pa-
triota, cztlowiek (cena 10 gr) oraz S. Da-
browskiego Program spotdzielczy Romualda
Mielczarskiego cena 10 gr).

Oprdcz ksigzek Dzialt Wydawnictw Zwigzku
»Spotem” posiada portrety R. Mielczarskie-
go — wykonane technika litograficzng po
50 gr sztuka i kredolity po 30 gr.

Wieksze spoétdzielnie powinny w rocznice
Smierci ozdobi¢ wystawe popiersiem Miel-
czarskiego. Odlewy takie mozna naby¢ w
Dziale Wydawnictw Zwigzku w cenie 30 zt
(biate) i 35 zt (platynowane).

~Sprzedawce Spotdzielczego™
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